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INTRODUCCION

La estrategia de desarrollo economico adoptada por la economia espafiola en las
ultimas décadas se ha basado en la profundizacion de las relaciones capitalistas de produccion
en nuestra sociedad. De esta manera, ha quedado inserta en el sistema capitalista internacional
por medio de un proceso especifico articulado a través de la adhesion a la UE.

Desde la caida del régimen dictatorial hasta la actualidad, el ritmo al que se han
producido ciertas transformaciones socioecondmicas ha sido trepidante. La modernizacion del
aparato productivo, dirigida por la reorientacion sectorial que ha supuesto la terciarizacion
econdémica -gestada ya en la ultima etapa franquista-; reorientacion de las funciones del
Estado en la actividad economica; el proceso de liberalizacion y modernizacién al que se ha
sometido el sector financiero; mutacion de las relaciones laborales como consecuencia de las
sucesivas reformas del mercado de fuerza de trabajo o la integracion en los flujos
internacionales comerciales y financieros son solo una seleccion de los fendmenos mas
representativos de todos los que han caracterizado el devenir de la economia espafiola durante
este tiempo. Ademas, las de caracter econdmico se han simultaneado con modificaciones en
otras dimensiones sociales de similar importancia.

Entre los resultados del proceso, se puede computar la senda de crecimiento
econdémico que ha supuesto el encumbramiento de Espafia como octava potencia econdémica a
nivel mundial, en términos de PIB, y la quinta de la UE. Considerando el desfase con el que
partia al comenzar este periodo, es evidente el acercamiento respecto a las principales
economias capitalistas, intensificada en el dltimo decenio gracias a la consecucién de unas
tasas de crecimiento superiores a las de sus socios comunitarios. Es éste uno de los
argumentos mas solidos de los aportados para justificar el caracter exitoso de la estrategia
espafola, y lo que le ha supuesto su reconocimiento a nivel internacional; tal es asi, que
incluso muchas economias latinoamericanas han identificado al espafiol como el modelo de
desarrollo econdmico a seguir.

No obstante, el proceso no ha sido, ni mucho menos, armonioso. La moderacion
salarial se ha convertido en una verdadera obsesion para los dirigentes -ya desde el primer
gobierno de UCD- por lo que muchas de las medidas aplicadas se han orientado a este fin.
Esto ha provocado que la evolucion de las rentas salariales no haya sido acompasada al ritmo
de crecimiento. Ademas, el grado de precariedad insuflado al mercado laboral —al que se ha

sometido a un proceso de desregulacién muy intenso- ha implicado transformaciones en las



relaciones laborales que, en muchas ocasiones, han repercutido negativamente sobre las
condiciones materiales de los trabajadores.

Por lo tanto, una somera valoracion de la evolucion de la economia espafiola identifica
el caracter contradictorio de un proceso que ha conjugado el incremento del nimero de
millonarios en Espafia’ con el mantenimiento de una tasa de pobreza —en términos relativos-
del 19,9%°.

Objetivos e hipotesis de trabajo

De acuerdo con este panorama, los objetivos planteados en la investigacion giran en
torno a la comprension del tono contradictorio que ha adquirido el proceso de crecimiento en
Espafia. Una vez que se constata el progreso econdmico de la economia nacional en este
periodo, se pretende estudiar si toda la sociedad espafiola se ha beneficiado de la misma
manera de las consecuencias positivas del proceso de desarrollo. En cuanto al progreso
material derivado del proceso de acumulacion, ;es igualmente disfrutado por todos los
miembros de la sociedad o existen desigualdades? En caso de existir, ¢responden éstas a una
pauta estructural 0 mas bien tienen un caracter aleatorio? ¢EIl propio devenir del proceso de
acumulacion, modifica la participacién relativa en el avance material de ciertos grupos
sociales? Concretamente, se utilizaran las clases sociales como categorias de estudio para
analizar la repercusion que sobre las condiciones materiales de existencia ha generado esta
senda progresiva. Se escudrifiara el proceso de crecimiento con el objetivo de detectar si las
clases sociales han disfrutado de la misma manera de sus benéficas consecuencias.

De manera especifica, la hipotesis de trabajo que esta investigacion pretende contrastar
es la de que el proceso de acumulacion en Espafia de las tres dltimas décadas, a pesar de
haber supuesto un claro progreso material para la sociedad —lo que, precisamente, ha
supuesto su reconocimiento en el panorama internacional-, ha intensificado la desigualdad
en términos de condiciones materiales de existencia. Concretamente, esta creciente
desigualdad ha tenido lugar entre las clases sociales de tal manera que la posicion de la
clase trabajadora ha empeorado relativamente, generando asi una dinamica de polarizacion
social entre el capital y el trabajo. Por ello, las diferencias de clase, lejos de desvanecerse

como consecuencia de la profundizacion en las relaciones capitalistas de produccion, han

! Segun el “World Wealth Report’ (2004) de Capgemini y Merrill Lynch, Espafia es uno de los paises donde el
crecimiento de millonarios se ha presentado mas intenso, con una tasa de crecimiento anual del 18% en 2003.
2 Datos de Eurostat referidos al 2004.



tendido a dilatarse; todo ello, queda explicado por el progresivo crecimiento de la tasa de
explotacion a la que se ha sometido a los asalariados.

Asi, nos disponemos a escrutar, desde una perspectiva de clase, los efectos que sobre
el bienestar material de la poblacién ha conllevado el proceso de acumulacién especifico de
nuestra economia. Habida cuenta de las maultiples dimensiones de este concepto, la
investigacion se centrara en el analisis sobre la renta y la riqueza. De esta manera,
intentaremos contrastar que, con independencia de la evolucién del salario real, el salario
relativo —definido como la participacion relativa de los asalariados en el ingreso total- ha
tendido a caer en la economia espafiola; de la misma manera, el componente opuesto - la
participacion relativa de los propietarios en la renta nacional- se ha reforzado a lo largo del
periodo analizado. En este caso, podriamos decir que el proceso de acumulacion en Espafia
ha promovido la polarizacién social en términos de renta: las diferencias de ingresos entre
las clases se han ensanchado. En cuanto a la riqueza, la disponibilidad de datos, s6lo nos
permite efectuar un anélisis estatico de la distribucion entre clases. Por lo tanto, en este caso,
se busca verificar que existe un elevado grado de desigualdad en la distribucién de la riqueza
entre las clases sociales -constatando asi la importancia del criterio de clase para explicar la
desigualdad- y, ademads, que, debido precisamente a esta desigual distribucion, los
trabajadores -como clase- quedan alejados de la propiedad de los medios de produccion.
Asi, se intentard constatar que los sucesivos procesos de reforma en los regimenes de
propiedad —a traves de las privatizaciones- y las habidas en el sector financiero —conjugadas
con las de caréacter fiscal- no han supuesto el acceso de la clase asalariada a la propiedad de
medios de produccion.

En caso de constatarse, las ensefianzas derivadas de este planteamiento serian varias.
En primer lugar, se evidenciaria que los frutos del proceso de acumulacion han sido
desigualmente disfrutados por las clases sociales, manifestando asi su caracter antagonico.
Ademas, se justificaria la perspectiva de clase para afrontar estudios sobre la desigualdad del
bienestar material —en términos de renta y riqueza- en la economia espafiola, enfoque que si
bien era el predominante en la Economia Politica clasica actualmente es minoritario. Por
ultimo, se daria cuenta de que la pretendida homogeneizacion social derivada del grado de

madurez del capitalismo alcanzado en nuestro pais no es sino una falacia.



Justificacion del objeto de estudio

La eleccién de la economia espafiola como estudio de caso, reposa en el interés de
investigar los resultados del proceso de acumulacion capitalista sobre la dimension material
de la poblacion en una economia desarrollada que, ademas, ha quedado inserta en un proceso
de integracion supranacional y que, a consecuencia de su acelerado ritmo de progreso
material, se ha erigido como un referente a nivel internacional. Aunque ha sido el capitalista
el modo de produccidén dominante en nuestra economia desde hace siglos, se considera que en
las tres Ultimas décadas se ha ahondado en las relaciones capitalistas de produccién de manera
determinante —lo que ha permitido la insercion de nuestra economia en el sistema econémico
internacional, especialmente tras la caida del régimen-. No hay que olvidar que ésta se
produce pocos afios despues de que se desate la Ultima crisis de caracter estructural que ha
azotado al capitalismo, situacion que conviene incorporar al analisis. El proceso de
acumulacion se ha desarrollado en un contexto internacional caracterizado por las dificultades
de valorizacion del capital, por lo que las medidas aplicadas en las diferentes economias,
también en la espafiola, se han dirigido a garantizar las condiciones de rentabilidad —y asi
impulsar el proceso de acumulacion- a través de la desvalorizacion de la fuerza de trabajo. Por
estos motivos, el analisis cubrira el periodo que transcurre desde 1973, afio en el que se
desencadena la crisis mencionada, hasta la actualidad, concretamente 2005 —ultimo afio para
el que se disponia de estadisticas para la mayor parte de las variables analizadas-.

Si se acepta que los efectos que genera sobre el bienestar material de la poblacion
conforman uno de los aspectos cruciales para valorar una estrategia de desarrollo, el interés
del objeto de estudio de la presente investigacion queda justificado. Mas aln si en lugar de
mantenernos en un nivel de investigacion en el que trabajemos con valores medios nacionales,
reducimos el grado de abstraccion para valorar los resultados concretos sobre grupos sociales

diferenciados, obtenidos en este caso como resultado de la aplicacion del criterio de clase.

Delimitacion del objeto de estudio

Siendo nuestra variable explicar el bienestar material, se aproximara este concepto a
través de la renta y la riqueza; no obstante, atendiendo a la dimensién de la investigacion que
nos ocupa, se estima conveniente la acotacion del estudio de estas dos variables. En relacion a
la renta, se mantendra al margen el estudio de los efectos que el Estado, en el ejercicio de su
funcién de redistribucion, provoca sobre su distribucion. Ademas, en relacion al salario, nos

volcaremos sobre el estudio de su componente directo, excluyendo lo acontecido en relacion a



sus otros componentes —indirecto y diferido-. En cuanto a la riqueza, la variable examinada
sera el patrimonio familiar.

Por otra parte, como se ha sefialado, el estudio mantendra, en la medida de lo posible,
un enfoque de clase, por lo que se centrara en el estudio de las desigualdades que se producen
entre ellas. Esto no significa que sean categorias con una composicion homogénea; no se
ignoran las diferencias existentes en el seno de cada una de las clases, sino que se afronta el
estudio de la desigualdad interclase dejando al margen su dimension intraclase.
Evidentemente, se selecciona este aspecto de la desigualdad al considerarlo mas significativo
para explicar las contradicciones del proceso de acumulacién que el otro. Es éste el motivo
por el que no se procede a una mayor desagregacion en las unidades de estudio, pues lo que se
pretende resaltar son los contrastes entre el capital y el trabajo, considerando también a los
autonomos como una tercera clase social con entidad propia. A lo largo de la investigacion
solo se rompera este planteamiento en el estudio de la riqueza, donde se escinde del grupo de
asalariados a los directivos debido al comportamiento diferencial de su patrimonio respecto al
resto de miembros de esta clase.

En relacidn a los estudios sobre la distribucion de la renta en Espafia son muchos y
variados los estudios publicados®; no obstante, son més limitados —aunque no inexistentes- los
que afrontan este estudio a través de una perspectiva de clase*. Mucho més discreta es, como
consecuencia de la escasez de estadisticas al respecto, la propagacion de investigaciones cuyo
objeto de estudio es el patrimonio en nuestro pais. Sélo los trabajos de Naredo® han abordado
sisteméaticamente el estudio del patrimonio de las familias espafiolas y su distribucion. No
ocurre lo mismo en el panorama internacional: la disponibilidad estadistica ha favorecido su
profusion desde hace tiempo en otras economias. Desde la revista ‘Review of Income &
Weatlh’ se han publicado estudios desde diferentes perspectivas, destacando la labor de E.N.
Wolff, en el estudio de la economia estadounidense; también desde el Levy Institute se ha
desarrollado un trabajo de gran calidad en el que la aproximacién del bienestar material
incluye la riqueza; por destacar otros, los colectivos de Léevy y Dumenil ofrecen variada
informacidn estadistica. En algunos casos, estos trabajos utilizan el criterio de clase para
definir grupos sociales. Incluso existen varias iniciativas que, desde diferentes instituciones,

aunan esfuerzos en trabajos colectivos cuyo fin es el de ofrecer series homogéneas que

* En el capitulo 17 de Carreras y otros (2006) se realiza una excelente sintesis de diferentes series que abarcan,
para un periodo amplio, la distribucidn de la renta en Espafia desde diferentes perspectivas.

* Podriamos destacar, entre otros, los de Millan Pererira, en Torres (1994), Guerrero (1990) y Diaz-Calleja y
Guerrero (1998).

% Véase bibliografia.



permitan la comparacion internacional. Los casos méas destacables son dos: el Luxembourg
Wealth Study, que trabaja con series estadisticas de las economias norteamericanas y algunas
europeas —no incluye el caso espafiol-, y la desarrollada en el World Institute for
Development Economics of the United Nations University por un conjunto de autores, entre
los que se encuentra el mismo Wolff. En este caso, se ofrece una vision a nivel mundial de la
riqueza familiar.

Por lo tanto, esta investigacion pretende aportar una vision mas completa del bienestar
material, conjugando analisis de distribucion funcional de la renta con los de la distribucion
del patrimonio familiar. En este ultimo caso, la escasez de informacion mencionada
constrefiira nuestro analisis como se vera en el texto. Al ser un estudio de economia aplicada,
se intentara preponderar el contenido empirico del trabajo frente a cuestiones de caracter

teorico, que tendran su lugar adecuado en la investigacion.

Fuentes de datos y estructura del trabajo

La informacion utilizada para contrastar las hipdtesis de partida procede de diversas
fuentes, todas ellas de solvencia acreditada. En primer lugar, para el analisis de la renta, se ha
utilizado fundamentalmente informacion de la Contabilidad Nacional publicada por el INE
conjugada con la informacion de la EPA que esta misma institucion ofrece. En relacion a la
riqueza, se han utilizado bases de datos del Banco de Espafia, concretamente, las Cuentas
Financieras y, para el andlisis de la distribucion de riqueza entre clases sociales, la Encuesta
Financiera de las Familias. En este Gltimo caso, se ha efectuado un trabajo directo sobre los
datos con el objetivo de organizarlos en base a los criterios mantenidos en la investigacion.
Por ultimo, para completar la verificacion de las hipotesis y para el resto de capitulos, se ha

utilizado informacion proveniente de, entre otras fuentes, la OCDE, la CNMV y el MTAS.

A partir de este marco introductorio, la investigacién se estructura en cinco capitulos.
En el primero se ofrece un repaso de los principales posicionamientos teéricos en relacion a
los efectos que sobre el bienestar material genera el proceso de acumulacion capitalista
haciendo especial incidencia en la postura de Marx, referente tedrico de nuestra investigacion.
A través de su desarrollo, se revela también la diferente capacidad explicativa que cada una de
las doctrinas analizadas concede a la clase social como categoria tedrica.

A continuacion, en el segundo capitulo, pasamos a la descripcion de la manera
especifica en la que se ha desarrollado el proceso de acumulacion en nuestra economia

durante el periodo analizado, variable independiente de nuestra hipétesis. Intentando abarcar



la complejidad de las distintas dimensiones de este objeto, se revisan las principales
transformaciones de caracter estructural quedando siempre el estudio contextualizado en la
insercion internacional de nuestra economia a traves de su integracion en la UE.

En los dos siguientes capitulos —de caracter medular para la investigacion- pasamos a
contrastar la hipotesis de partida, una vez expuesto nuestro referente tedrico y descrita nuestra
variable independiente. El capitulo tercero se abre con el estudio de la evolucion de la
estructura social espafiola —utilizando las relaciones de produccién para diferenciar cada
grupo social-; se incluye este apartado de caracter instrumental a efectos de comprender la
magnitud de los procesos de desigualdad expuestos en los dos siguientes capitulos. A
continuacion, se estudia -de manera diacrénica- la distribucion funcional de la renta, previo
repaso de las principales consecuencias que sobre el mercado laboral han tenido las sucesivas
reformas llevadas a cabo. En el capitulo cuarto, centramos el andlisis en la riqueza familiar.
En este caso, tras revisar las principales tendencias en los mercados de los activos mas
importantes para el patrimonio familiar de los espafioles —a saber, el inmobiliario y el
financiero-, se efectda un escrutinio agregado de su evolucién y composicion para cerrar el
capitulo con el analisis de su distribucion entre clases sociales.

En el ultimo capitulo se cierra la investigacion presentando las conclusiones
alcanzadas, resaltando aquellas que nos permitan contrastar la hipétesis de partida. De esta
manera, se intentard haber ofrecido una explicacion a las principales cuestiones que nos
hemos planteado en el documento.

Para completar el trabajo, se presentan una serie de anexos que recogen informacion
detallada y precisa, considerada relevante para obtener una vision mas profunda de distintas

partes del texto.

Lamentamos habernos excedido en la dimension del documento, si bien las
caracteristicas intrinsecas del trabajo han requerido el espacio dedicado. El rigor en la
presentacion de la informacion y sus precisiones metodoldgicas, asi como la pretensiéon de
aprovechar al maximo las distintas fuentes de informacion disponibles, han exigido un
espacio en la investigacion extenso. No obstante, se considera que toda la informacion
presentada ha acompafiado convenientemente la argumentacion mantenida y ha servido para
clarificar muchos de los aspectos planteados; por lo tanto, la alternativa de haber excluido

alguna de sus partes hubiera dejado muchos aspectos clave de la investigacion sin dilucidar.



CAPITULO 1. POSICIONES TEORICAS RESPECTO AL PROCESO DE
ACUMULACION Y LAS CLASES SOCIALES

A lo largo de este capitulo se expondran los principales postulados tedricos en relacion
a los efectos que sobre el bienestar material imprime el desarrollo capitalista. Ademas,
también veremos que cada una de las doctrinas repasadas ha concedido diferente valor al
concepto de clase social como categoria analitica. Fundamentalmente, se confrontan para ello
dos posiciones: la postura ortodoxa, integrada por la escuela neoclasica y la interpretacion
mayoritaria de la obra de Keynes® -dejando constancia del referente que este paradigma
encuentra en la Economia Politica clasica- y la de Marx, incorporando las criticas recibidas

asi como los desarrollos contemporaneos de sus premisas.

I.1. La postura ortodoxa

Debido al sentido que debe darse a este capitulo de encuadre teérico, no nos
dedicaremos a hacer un repaso exhaustivo y riguroso de las diferentes y variadas
interpretaciones -acerca del tema que nos atafie en la investigacion- que quedan comprendidas
dentro del abanico tan amplio de la ortodoxia. Mas bien, nos limitaremos a escudrifiar
unicamente aquellas posiciones consideradas dominantes dentro de este paradigma. Para ello,
conviene repasar, aunque se haga de manera somera, el tratamiento del tema en la economia
clasica -referencia teorico de los planteamientos convencionales actuales-; una vez que se

complete su analisis, se procedera a delimitar la postura ortodoxa actual.

El tratamiento de las clases sociales en la Economia Politica clasica’

Las semejanzas que podemos encontrar entre la ortodoxia actual y la escuela clasica
comparten importancia con las divergencias que ambos cuerpos doctrinales presentan. De esta
manera, la pretension de este apartado radica, mas que en el desarrollo exhaustivo de sus
aportaciones, en la seleccion de aquellos elementos y propuestas de caracter tedrico
planteadas desde esta escuela y que nos sirven de referencia a la hora de presentar las posturas

actuales, ortodoxa y heterodoxa, al respecto.

® Efectivamente, se hace referencia a lo que ha pasado a denominarse la sintesis neoclasica; mencion aparte
merece la rama -mas heterogénea- de los postkeynesianos, quienes reivindican una lectura ortodoxa de la obra
de este autor.

” A pesar de que Marx es un economista encuadrado en la Economia Politica cléasica, a efectos expositivos se
excluye ahora de este grupo de autores entre los que destacamos, entre otros, a los siguientes: Smith, Ricardo,
Malthus y Stuart Mill.



En relacion a la escuela clasica, conviene destacar ciertos aspectos de caracter
metodoldgico que nos seran de interés para comprender su postura.

i. En primer lugar, los méargenes que delimitan el objeto de estudio de esta escuela son
mucho menos limitados que aquellos con los que habian trabajado los mercantilistas®, quienes
habian constrefiido su andlisis al intercambio. No obstante, cabe sefialar que la amplitud en el
objeto de estudio no es una innovacion metodoldgica de los clasicos: los fisiocratas ya habian
recogido en su modelo, la Tableau Economique, un enfoque integro de la economia. Por ello,
se puede afirmar que los clasicos trabajan con un objeto de estudio amplio, analizando de
manera global el proceso de reproduccion material, que comprende las fases de produccion,
distribucion y consumo; asi como el mecanismo del intercambio a través del que estas tres
fases se estructuran.

ii. Ademas, el analisis clasico puede ser considerado dinamico. Es decir, la pretension
compartida por este grupo de autores es la de desentrafiar cuales son las leyes generales del
desarrollo del sistema capitalista, manteniendo una perspectiva, segin la terminologia
utilizada actualmente, de largo plazo.

iii. Para acabar con esta serie de principios metodolégicos compartidos por los autores
clasicos, se ha de sefialar que la unidad de analisis que utilizan no es el individuo sino ciertos
grupos sociales; en concreto, las clases sociales. Son tres las clases sociales con las que
trabajan; capitalistas, terratenientes y trabajadores, quedando conformada cada una de ellas
por los miembros de la sociedad que ejercen una serie de funciones especificas dentro del
proceso de reproduccion material y que, como consecuencia de las distintas funciones
sociales que cumplen en la actividad econdmica, reciben diferentes tipos de ingreso.

Conviene profundizar en esta ultima caracteristica de la escuela clasica debido a la
relacion directa que guarda con nuestro objeto de estudio. Podemos afirmar que el grado de
precision tedrica con el que trabaja la escuela clasica respecto a la categoria de clase social es
maximo, siendo la distinta forma de obtencion del ingreso el criterio utilizado para
clasificarlas. Como sefiala Milios (2000) la concepcion de las clases sociales por esta escuela
presenta una diferencia cualitativa respecto a la que hasta ese momento se habia manejado. Si
bien los autores que comenzaron a utilizar el término lo aplicaron con un fin meramente
descriptivo, de tal manera que los individuos quedaban agrupados segun su nivel de riqueza
en las diferentes clases, en la Edad Media se impuso una utilizacién normativa del concepto,

de modo que su uso se generaliza para la caracterizacion de cémo deberian funcionar las

8 Se obvia el debate de si realmente estos autores llegaron a conformar una escuela de pensamiento, pues no es
éste motivo de analisis en el presente apartado.



diferentes versiones de las, supuestamente, sociedades ideales. Los fisidcratas representan un
engarce parcial entre estas posturas y la desarrollada posteriormente por Adam Smith: a pesar
de agrupar -al igual que los clésicos- en su citado modelo a los miembros de la sociedad
segun la funcion especifica que ejerciesen en el proceso de reproduccion material, el
componente normativo sigue siendo muy importante en su propuesta ya que utilizan el
esquema de clases sociales para proponer que sélo aquellos que participen en el sector
primario pueden ser considerados productivos para la sociedad -por lo que hubiera debido ser
ésta la clase social sobre la que se deberia haber construido la sociedad francesa del siglo
XVIII, segln estos autores-.

Serd Adam Smith el primero que plantee un enfoque objetivo para definir las clases
sociales, pues las conceptualiza a partir de la posicion que cada miembro de la sociedad ocupa
en la organizacion de la actividad econdmica. Es decir, los miembros de la sociedad quedaran
integrados en una u otra clase segun la funcién econdémica —con independencia de sus
caracteristicas técnicas o naturales- desarrollada en el proceso de reproduccion material. De
esta premisa se deriva que las clases sociales se pueden diferenciar segun los tipos de ingresos
que reciben los miembros que la componen, detectando, para las sociedades capitalistas de
finales de S XVIII tres grandes clases sociales: capitalistas, cuya funcién consiste en aportar
los medios de produccién al proceso productivo, funcion por la que recibiran los beneficios;
terratenientes, encargados de aportar los recursos naturales —concretamente la tierra- por lo
que recibiran una parte del producto final en forma de rentas de la tierra y, finalmente, los
trabajadores, cuya funcién consiste en la aplicacion de la fuerza de trabajo al proceso,
actividad que se ve remunerada con los salarios.

La dltima de las caracteristicas que merece ser destacada de su enfoque sobre las
clases sociales es su caracter economicista aunque no reduccionista; es decir, si bien es verdad
que de manera consecuente con la doctrina general de esta escuela — que concibe la dimension
econdémica como la mas importante para comprender el devenir de las sociedades capitalistas-
se considera que los factores econdmicos son determinantes para comprender la dindmica de
las clases sociales, éstos no actian de manera unica pues también integran aspectos de otra

indole (politicos, ideoldgicos,...) en su analisis®.

% Quiza sea Mill el autor que mas lejos llevé esta vision multidimensional, incorporando incluso factores
histéricos a su explicacion que contrastan con la vision ahistdrica que impregna la doctrina mayoritaria de la
escuela.
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El viraje neoclésico: el desvanecimiento de las clases sociales en al anélisis econémico.

A pesar de sus coincidencias en el plano ideoldgico, la metodologia utilizada por los
neoclasicos difiere radicalmente de la aplicada por la Economia Politica clasica. Marx
desarrolla el cuerpo tedrico de los clésicos y alcanza una serie de conclusiones que se oponen
a las inicialmente emitidas por éstos. Por ello, los neoclésicos, enfrascados en la tarea de
exhibir las bondades del sistema capitalista, desechan gran parte de las herramientas tedricas
que sus predecesores habian aportado.

Aunque existen otras transformaciones de enorme calado'®, nos centraremos en el
analisis de aquellas relacionadas con la dindmica de las clases sociales en el sistema
capitalista. EI primer aspecto en el que conviene detenerse es en el propio objeto de estudio,
pues queda redefinido™ tras la pretensién de los clasicos de comprender de manera global el
proceso de reproduccion material. Los neoclésicos cifien su esfuerzo intelectual a un ambito
mucho mas limitado y concreto, pues su objetivo es el de explicar el funcionamiento de los
mercados, enmarcando asi su andlisis Unicamente en los procesos de intercambio
caracteristicos de las economias capitalistas. Asi, se renuncia a la capacidad comprensiva de
la economia clasica a cambio de alcanzar un mayor grado de conocimiento sobre el
funcionamiento de los mercados.

Otra peculiaridad del enfoque neoclasico es su eminente caracter estatico frente a la
concepcion dinamica que sobre el proceso de acumulacion mantenian los clasicos. De este
modo, su proceder habitual es el de plantear ejercicios de estatica comparativa a traves de la
incorporacion de un contundente y preciso instrumental matematico.

Por ultimo, se ha de sefialar el cambio que mas influye sobre nuestro objeto de estudio:
las clases sociales dejan de conformar la unidad de analisis econdémico para ser sustituidas por
los individuos. El individualismo metodologico que impera en toda la doctrina ortodoxa en la
actualidad vacia de contenido categorias tan relevantes dentro del pensamiento econémico
clasico como el de clase social.

Se puede afirmar que la teoria de las clases sociales de los clasicos es sustituida por la
de los factores productivos, que se presenta en el esquema del flujo circular de la renta. En
ella, ya no tiene sentido hablar de clases sociales sino de propietarios de factores productivos:

la sociedad es una masa homogénea de individuos, todos ellos propietarios de un vector de

10 Especialmente destacable es el rechazo de la teoria del valor que Ricardo habia desarrollado en base a las
propuestas de Smith -y que, por otra parte, sirvid de base para la construccion tedrica de Marx- y su sustitucion
por la teoria subjetiva del valor basada en la utilidad marginal a finales del S XIX.

11 Este cambio se cristaliza en la propuesta de Robbins: “La economia es la ciencia que estudia la conducta
humana como una relacion entre fines y medios escasos que tienen usos alternativos”. Cita tomada de Castafio
Salas (2002).
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factores v=(x,y,z) -siendo x,y,z los distintos factores productivos- y con independencia de que
la dotacién de alguno de ellos sea nula [Guerrero (2002)]. Este simple modelo de la
reproduccion economica de la sociedad incorpora dos agentes economicos diferenciados: por
una parte las economias domésticas —0 mas bien los individuos que la componen- y las
empresas. Los primeros ponen a disposicién de las empresas los factores productivos que
poseen con el objetivo de obtener como contraprestacion un determinado ingreso que
utilizaran para adquirir los bienes y servicios que se producen en el seno de las mismas
empresas, gracias a la combinacion de estos recursos productivos.

Antes de mencionar la teoria de la distribucién que se deriva de su modelo, es
necesario destacar un aspecto adicional que nos ayuda a comprender la concepcién ortodoxa
de las consecuencias que el proceso de acumulacion tiene sobre el bienestar material de la
poblacion. Siguiendo a Gordon (1995), conviene explicitar que estos autores parten de una
vision homogénea acerca de los propietarios de los factores productivos, que al fin y al cabo,
comprenden a toda la sociedad. Es decir, las relaciones sociales de produccién, que habian
sido propuestas por los clasicos, quedan excluidas del analisis econdmico; ahora simplemente
se concibe la sociedad como un mero agregado de individuos, todos propietarios de uno u otro
factor productivo, que comparten el mismo objetivo de venderlos a las empresas para ser
remunerados por ello. Desaparecen, de este modo, el antagonismo y los intereses
contrapuestos entre clases; y, por supuesto, la explotacién de una clase por otra. Frente a la
deslegitimacion que habian supuesto las conclusiones extraidas por Marx a partir del
desarrollo de la Economia Politica clasica, los neoclasicos consiguen ofrecer -sustentando su
aparato tedrico en unos postulados verdaderamente diferentes- una visién armoniosa e idilica
del sistema. El capitalismo caracterizado por el laissez faire ya habia sido concebido por los
clasicos como el unico sistema que podia garantizar esta situacion de ausencia de conflicto en
la sociedad, ademas de ser el Gnico sistema coherente con las leyes naturales que, segun ellos,
rigen la sociedad™. No obstante, su modelo planteaba dudas acerca de esa armonia al
mantener, aunque de manera latente, el conflicto entre clases sociales. Los neoclésicos fueron
mucho maés tajantes al respecto, siendo ilustrativa la cita de Perry (1865, Elementos de

Economia Politica) al respecto:

12 Una excepcién notable en este sentido es la postura de Mill respecto a la fase de distribucion de producto, al
proponer que ésta queda determinada socialmente. No obstante, respecto al resto de dimension del proceso
econdmico su postura es similar a la del resto de clasicos.
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“No hay ningin antagonismo arraigado dentro de la esfera del intercambio; ni siquiera entre
los terratenientes y el pobre que no tiene qué comer. Si hubiera este antagonismo (...) se
deberia a la mala administracion de los hombres del gobierno, no a las leyes fundamentales de
la economia™®?,

El individualismo metodoldgico se impone de tal manera que las relaciones sociales
desaparecen completamente del estudio econdmico; para comprender el funcionamiento de la
actividad econdémica no hay méas que indagar en los factores que condicionan a los individuos
cuando toman sus decisiones. Ademas, proponen que es utilitarista el principio que explica la
conducta de los individuos, basando asi su comportamiento en dos coordenadas, el placer —
cuya consecucién se busca- y el dolor -intentando su evitacidn-; desde este planteamiento, los
individuos desarrollan estrategias basadas en la maximizacion de su propio interés a partir de
los recursos de los que disponen. Por ello —en el siguiente apartado desarrollaremos
convenientemente este aspecto- muchos de los desequilibrios y problemas econdmicos vienen
explicados, desde esta perspectiva, por decisiones individuales erroneas.

Profundizando en los aspectos metodologicos de esta corriente, se observa que la
estrategia cientifica que desarrollan es el esencialismo (Wolf y Resnick, 1987): cualquier
fendmeno puede ser explicado como la consecuencia de la aparicion, previa y/o simultanea,
de una serie de factores determinantes para su existencia. De esta manera, cualquier fenémeno
econémico puede ser explicado y reducido a sus causas determinantes esenciales. S6lo hay
que buscar las causas esenciales que lo determinan, que se encontraran en el comportamiento
utilitarista de los individuos: éstos basan su conducta en el desarrollo de estrategias que les
permitan maximizar su interés, en base a sus preferencias y atendiendo a la disponibilidad de
recursos.

De todo lo sefialado, la propuesta neoclésica se deduce de manera clara: al depender
los fendmenos econdémicos del comportamiento de los individuos, hay que garantizar las
condiciones que permiten la toma de decisiones en condiciones de racionalidad para que la
busqueda del maximo interés no quede obstaculizada. Esto se puede alcanzar, segun las
conclusiones de estos autores, manteniendo y asegurando el régimen de propiedad privada
(para que cada individuo pueda tomar decisiones acerca del uso que le da a los recursos
productivos que posee) y profundizando en el grado de libertad econémica que ha de
impregnar los mercados capitalistas. Asi, se puede maximizar el bienestar material de toda la

sociedad -incidiendo de nuevo en el caracter armonico de la propuesta, al alcanzar a todos los

13 Extraida de Gordon (1995)
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miembros de la sociedad el progreso material- pues se alcanzara el mayor nivel de riqueza
posible de este modo.

Aunque de manera sintética, han quedado expuestas las principales caracteristicas de
la postura ortodoxa acerca de la posicion que tienen los individuos frente al proceso

econdmico.

La desiqualdad de la renta y de la riqueza como un fendmeno de caracter individual.

Tomando como base lo sefialado en el apartado anterior, se puede aseverar que en
realidad el paradigma ortodoxo no construye una teoria de distribucion de la renta como tal;
més bien lo que proponen es un modelo que explica el precio de venta de los factores
productivos (Gordon, 1995), reincidiendo asi en la constriccion de su anélisis a los procesos
de intercambio. No obstante, a partir del analisis de los intercambios de recursos productivos,
podemos inferir cdmo quedara distribuido el flujo de renta en la sociedad.

A pesar del intento de desechar cualquier visién normativa de la Teoria Econémica®,
su propuesta acerca de la distribucion del ingreso -al igual que muchas otras dimensiones de
este paradigma- queda impregnada de ciertos juicios de valor. En concreto, se sefiala que cada
factor productivo ha de ser remunerado de manera proporcional a su contribucién al proceso
productivo, lo que constituye en si mismo un postulado normativo. Como la aportacién de
cada factor productivo puede cuantificarse a través de la productividad marginal del mismo
(Samuelson, 1996) sera ésta la que determine el ingreso correspondiente a cada uno de ellos.
La pretension de este modelo se limita al andlisis de como ha de ser remunerado un factor
productivo especifico, no como se distribuye la renta entre los distintos grupos sociales,
objetivo perseguido por los clasicos. Por lo tanto, la distribucion del ingreso total sera
simplemente el resultado de los procesos de intercambio de los factores productivos, que en
ultimo término dependen de las acciones individuales de sus propietarios.

Entonces, la controversia de la distribucién del ingreso se dirime en el ambito de las
decisiones individuales de los miembros de la sociedad. En principio, la disyuntiva entre
ofrecer fuerza de trabajo o capital —es decir, ser trabajador o capitalista-, es simplemente una
opcion individual que depende de las preferencias del individuo; el salario o beneficio
recibido vendra determinado, al igual que para cualquier otra mercancia, por el balance entre

la escasez del factor en concreto y las preferencias sobre él. Los ingresos recibidos,

% Quizé4 uno de los hechos mas ilustrativos de esta orientacién hacia el positivismo lo constituya el cambio de
denominacioén de la propia disciplina econdémica, desde el ‘Political Economy’ original hacia el ‘Economics’ con
el que fue rebautizada por estos autores. Véase Arrizabalo (2001)
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dependeran de la cantidad de factor ofrecido y, por lo tanto, de las decisiones individuales
entre la dedicacion del tiempo al trabajo o al ocio, entre el consumo actual de recursos o su
sacrificio temporal. El nivel de ingresos de los individuos queda explicado por las elecciones
racionales que hacen en base a sus preferencias y atendiendo a la asignacion de recursos
disponibles; su situacién econdmica seré exclusivamente responsabilidad suya, por lo que si
una persona estd insatisfecha con ella Gnicamente tendrd que modificar su conducta.

En cuanto a la riqueza, su andlisis ha sido menospreciado por la escuela ortodoxa,
obviando asi tanto la concrecién de los flujos de ingresos en activos como la poderosa
influencia que sobre la direccién del flujo de ingresos ejerce la propia riqueza de los
individuos.

El problema de la desigualdad de recursos y la pobreza que implica se individualiza de
tal manera que las alternativas que ofrecen para explicar estos fenébmenos se pueden sintetizar,
segun plantean Wolff y Resnick (1987), en las siguientes:

- eleccién “voluntaria’ de la situacién de pobreza por parte del individuo; en el proceso
de decision sobre el uso de su tiempo, el individuo pondera el ocio sobre el trabajo,
renunciando asi a un mayor nivel de ingresos.

- Reducida productividad de los factores productivos: al determinar la productividad
marginal del factor en cuestion el ingreso que recibira su propietario, si ésta es baja, la
contribucion del factor al producto final también lo serd, lo que explicaria los bajos
ingresos obtenidos por su propietario. EI caso mas paradigmatico seria el de la baja
productividad de la fuerza de trabajo no cualificada, que nos ayudaria a comprender
los bajos salarios de este segmento de trabajadores. De nuevo, nos situamos en el
plano individual para comprender este fendmeno, pues son los individuos los que
toman las decisiones acerca de su nivel de cualificacion.

- Por ultimo, sefialan que en las sociedades suelen existir ciertos obstaculos para que el
proceso de toma de decisiones se lleve a cabo de manera racional o para que los
individuos dispongan libremente de sus recursos. Estas barreras, que imposibilitan la
consecucion de la armonia social, pueden surgir por varios motivos: las limitaciones
humanas, que impiden la recopilacion de informacidén necesaria para la toma de
decisiones o la incapacidad de anticipar situaciones futuras; o las propiedades técnicas
de ciertas actividades economicas, como las economias de escala -que generan
concentracion de capital y, por tanto, de poder-, son dos de los impedimentos mas

utilizados para ejemplificar este argumento.
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El nivel material de un individuo siempre es independiente de la situacién en la que se
encuentre el resto; riqueza y pobreza no son en ningun caso fendémenos interdependientes. La
postura mostrada respecto a las medidas de redistribucion es consistente con la posicion
planteada: ya que la distribucion de recursos existente es el resultado de un proceso de toma
de decisiones en el que los individuos —-recordemos que no se establecen diferencias
cualitativas entre ellos- eligen libremente, seria perniciosa cualquier tipo de intervencion que
la modificase. Consideran que los enfoques que denuncian la desigualdad material conciben
la actividad economica como un juego de suma cero; frente a ello, reivindican que la
actividad econdémica capitalista, aunque sea promovida por un individuo, siempre conlleva
prosperidad para otros miembros de la sociedad. Por ello, de lo Gnico de lo que ha de
preocuparse la sociedad es de asegurar la libre disposicion de los recursos por parte de los
individuos, garantizando asi la propiedad privada y de promover que la racionalidad impere
en el proceso de toma de decisiones.

Ademas, en relacion a la desigualdad material aducen no sélo que sea tolerable sino
que es necesaria y funcional para la sociedad capitalista, ya que facilita los incentivos
necesarios para el incremento de las relaciones de competencia entre los miembros de la
sociedad, traduciéndose en una intensificacion del esfuerzo del trabajo y, por lo tanto, de la
productividad —con las benéficas consecuencias que ésta tiene para la sociedad-. Segun indica
Friedman en ‘Libertad de elegir’, “la propia desigualdad es una pieza capital de la asignacion
eficiente de los recursos, ya que es la que proporciona los incentivos necesarios para
conseguirla.”™

De todo lo expuesto podemos concluir la postura ortodoxa respecto a las situaciones
de desigualdad material. Segun su perspectiva, el proceso econdémico capitalista es
beneficioso inherentemente al posibilitar el progreso material de toda la poblacion. Ademas,
este proceso es armoénico en el sentido de que no existe divergencia de intereses entre
diferentes grupos sociales, pues todos los individuos, actuando en base a su propio interés,
conseguiran maximizar el nivel de bienestar de toda la poblacion. Por supuesto, reconocen
que puede haber miembros excluidos del progreso general, que no se beneficien del proceso
de crecimiento econdmico; pero no es esta una caracteristica intrinseca al propio proceso de
acumulacidn, sino que se corresponde mas bien con una serie de decisiones erroneas tomadas

por estos individuos.

15 Cita extraida de Torres (2000).
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La culminacidn de la postura neoclasica: el ‘Capitalismo Popular’.

Como sefiala Kozlik (1972), el capitalismo popular ha sido presentado como una
nueva forma de gestion y organizacion economica. Basicamente, a lo que esta expresion se
refiere es a una pretendida situacion de extension de la propiedad de los medios de
produccion, de tal manera que un porcentaje significativo de los miembros de la sociedad se
convierten en propietarios y reciben, consecuentemente, rentas derivadas de la propiedad de
los medios de produccion. ElI caso mas representativo seria el de las acciones, aunque ni
mucho menos se agota con ellas el fendmeno, pues la inversion colectiva o los fondos de
pensiones también son significativos. Este nuevo modelo econémico vendria propiciado por
una serie de reformas de caracter institucional, concentradas muchas de ellas en los mercados
financieros —como las liberalizaciones-, pero también de indole fiscal —reformas fiscales que
favorecen el ahorro, rebaja y/o eliminacion del Impuesto del Patrimonio y del Impuesto de
Sucesiones y Donaciones- y en el régimen de propiedad —privatizaciones-. Aunque el origen
de esta propuesta es anterior, encuentra su apogeo ideoldgico tras la Gltima crisis de caracter
estructural que sufre el sistema capitalista durante el siglo pasado, con la reaccion politica
frente a ella de los gobiernos de EEUU y Gran Bretafia —liderados por Reagan y Thatcher,
respectivamente-. Es en estas economias en las que se comienzan a aplicar las reformas
sefialadas, generalizandose después al resto de paises; mas abajo nos encargamos de
profundizar convenientemente en el detalle de cdmo se llevaron a cabo estos procesos.

Esta nueva modalidad del sistema capitalista representa el paroxismo del argumento
de la ausencia de diferencias de clase planteado por la ortodoxia: si en algin momento habia
existido un grupo social diferenciado, alejado de la propiedad de los medios de produccién y
que dependia fundamentalmente de sus rentas del trabajo -0 desde la perspectiva
convencional, un agregado de individuos que poseian Unicamente factor productivo trabajo-
tras la aplicacion de las reformas indicadas éstos también podrian alcanzar la propiedad del
factor productivo capital. Es decir, en el vector que representa los factores productivos de
cada individuo ningun algoritmo reflejaria el valor cero. Asi, la propiedad de los diferentes
factores productivos ha calado en toda la sociedad, compuesta por individuos que reciben
rentas derivadas de la propiedad de los distintos recursos y que se diferencian entre ellos
Unicamente en la cantidad de éstos que poseen.

Con esta expresion se busca exhibir el rostro mas ‘amable’, mas democratico, del
sistema capitalista; el capital ya no se encuentra concentrado en unas pocas manos, sino que
se encuentra disperso en manos de la mayor parte de la poblacién. Se ahonda en la idea de que

el Unico sistema compatible con la democracia es el capitalista: una vez que se ha demostrado
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que el capitalismo coexiste con la democracia en el ambito politico, se ejerce una nueva
vuelta de tuerca sobre el argumento, aseverando que el sistema estd preparado para
democratizar también la economia. La mayor parte de la poblacion ya puede tomar decisiones
acerca de su destino socioecondémico; paradojicamente, serd el sistema con el que
histéricamente estaban obligados a enfrentarse el que ha ofrecido a los trabajadores la
posibilidad de participar en la propiedad de los medios de produccion y participar en las
decisiones econdmicas de la sociedad. Las clases sociales han desaparecido, pero no a partir
de la transicion hacia el comunismo sino a través de la profundizacién de las relaciones
capitalistas. Las diferencias entre clases se desvanecen, los trabajadores se convierten en
capitalistas, por lo que comparten intereses con ellos; incluso aceptando las herramientas
tedricas marxistas, la injusta explotacion lo es menos, pues aunque se arrebate a los
trabajadores el plusvalor, éste es devuelto a sus manos —si no total, al menos, parcialmente- en
forma de ganancias.

Los cambios apreciados en la Gltima fase del capitalismo han sido interpretados de
manera parecida por corrientes de pensamiento radicalmente diferentes y enmarcadas en la
heterodoxia del pensamiento econdémico (Guerrero, 1997), como es el caso de los
regulacionistas franceses®. Estos autores plantean que la dindmica econdémica ha sido
financiarizada de modo que el capital financiero juega un papel preponderante en la lucha
intestina entre los diferentes tipos de capital, de tal manera que las estrategias empresariales
han sufrido una transformacion al responder a los intereses de este tipo de capital, con un
mayor caracter especulativo. Todo ello como consecuencia de los cambios institucionales
citados mas arriba, que, ademas, han supuesto la patrimonializacion financiera de las familias
y, por ende, la extension de aquellos activos financieros que representan la posesion de
medios de produccion. El razonamiento se lleva hasta tal extremo que Aglietta llega a hablar
“del advenimiento de la propiedad social del capital” (citado en Alvarez y Medialdea, 2006).
A través de esta secuencia de razonamientos, estos autores llegan a planteamientos similares a
los ortodoxos del capitalismo popular: la aparicion del accionariado salarial ha provocado que
las diferencias de clase se hayan diluido, ya que ahora una parte significativa de los ingresos
de los trabajadores esta formada por las rentas derivadas de su patrimonio; los asalariados

son, a su vez, capitalistas y, por lo tanto, tienen intereses comunes.

16 para una explicacion mas completa de la diversidad de lecturas que de este fendmeno se hace desde el
regulacionismo, véase Alvarez (2007) y Alvarez y Medialdea (2006).
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1.2. La perspectiva de Marx: la intensificacion de las diferencias de clase como
consecuencia del proceso de acumulacion.

El enfogue metodoldgico marxista frente al paradigma neoclasico

Como se ha sefialado previamente, se considera oportuna la inclusion de Marx dentro
de la escuela clésica; justifiguemos ahora esta decision. Por paraddjico que pueda parecer, las
coincidencias epistemoldgicas entre los clasicos y los neoclasicos son mucho més debiles que
las que este autor guarda con los primeros. Asi lo justifica Ramos: "desde el punto de vista del
método, el proceder de Marx es similar al de los clasicos; si bien Marx, como filésofo y
cientifico de amplias miras, era mucho mas consciente y explicito a este respecto. Asi, 'El
Capital' es una espléndida muestra de la combinacion de abstraccion y conocimiento factual e
institucional que Marx siempre puso en préactica. Y el llamado Prélogo a la 'Contribucion a la
Critica de la Economia Politica’ un ejemplo de pieza metodolégica magistral™”.

Realmente, la vinculacion entre clasicos —exceptuando a Marx- y neoclasicos se
condensa fundamentalmente en el dmbito ideoldgico: ambas escuelas consideran que el
sistema capitalista es el Unico coherente con la esencia humana pues solo en éste el individuo
puede desarrollar su comportamiento —por otra parte natural- racional y utilitarista. Sin
embargo, cada una de ellas utiliza procedimientos radicalmente diferentes para alcanzar unas
conclusiones similares.

De hecho, parece razonable concebir la obra de Marx como una progresion de las
proposiciones de los clasicos: las categorias teoricas utilizadas por este autor proceden,
directamente o bien de manera derivada, de los clasicos; la ontologia también es compartida.
No obstante, tampoco se pretende ocultar las diferencias de caracter epistemoldgico que Marx
mantenia con el resto de clasicos; por ejemplo, contrasta la historicidad que este autor
imprime a las principales categorias teoricas frente a la concepcion universal que el resto
mantenia de ellas. Por ello, y a pesar de las divergencias realmente existentes, queda
justificada la ubicacion de Marx en la Economia Politica Clasica.

Pasemos a comparar, con un mayor grado de detalle, la epistemologia de Marx con la
mostrada por los neoclasicos. Una de los contrastes mas importantes es el holismo mantenido
por Marx frente al individualismo utilizado por los neoclasicos. Para la teoria marxiana hay
que atender a la estructura social y no a las decisiones individuales para comprender el
comportamiento de los miembros de la sociedad. Cada uno de ellos, se enfrenta a un conjunto

de relaciones sociales ajenas a su voluntad -es decir, en cuya institucion no ha participado- vy,

Y7 Cita tomada de Arrizabalo, (2001).
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ademas, no han elegido vivir con ellas. Al igual que el resto de economistas clasicos, sitla en
las clases sociales la unidad de anéalisis econdmico, quedando éstas determinadas por las
relaciones sociales de produccion.

Marx se enfrenta a la comprension de la actividad economica utilizando el método
dialéctico'®, de tal manera que su concepcidn sobre la realidad social es compleja. Mantiene
que, al quedar los fendmenos sociales sujetos a perpetuo cambio, su cognoscibilidad s6lo nos
es posible manteniendo una percepcion dinamica frente a su estudio. Ademas, frente a la
univocidad que la logica formal imprime a los objetos de un proceso de conocimiento,
sostiene que la realidad social esta plagada de contradicciones. Cualquier cosa es a la vez ella
misma y su contraria (Gill, 2002). Por todo ello, Marx rechaza el reduccionismo o
esencialismo para adoptar una explicacion multicausal acorde con el método dialéctico.

Podemos entender cualquier hecho social si lo consideramos como el resultado de un
conjunto de fendmenos que lo preceden. Todos ellos son considerados, de manera simultanea,
como causas Yy efectos; ya que cada uno habra sido el efecto de un conjunto de ellos v,
ademas, servira para explicar, junto a otros, la aparicion de otros. Explicado esto, se entiende
mejor la perpetua tendencia al cambio que sufren los hechos sociales: al quedar influidos por
otra serie de fendmenos, estan sometidos a una tension continua como resultado de los
impulsos, muchas veces contradictorios, recibidos. Esta presion se resolvera de cierta manera
que acabara manifestandose en la realidad y que, a su vez, condicionara el devenir del
desarrollo social. Es el conflicto y no la armonia lo que rige el orden social. De lo aqui
expuesto se deduce que el conocimiento de los hechos que podemos alcanzar siempre tendra
un caréacter parcial e incompleto, pues no podemos abarcar todos los factores que lo explican
—aunque si aquellos mas importantes-, por lo que el objetivo a alcanzar seria que éste fuera lo
menos incompleto y parcial posible a pesar de haber rechazado el conocimiento absoluto.

Es desde esta perspectiva desde la que tenemos que entender el analisis de clase: si
bien es verdad que la dinamica de las clases sociales puede ser considerada como uno de los
puntos de arranque del cuerpo tedrico de Marx, éstas no han de ser concebidas como la
variable esencial que nos ofrecen un conocimiento completo y acabado de los fendmenos
sociales.

Para finalizar con este apartado de repaso metodoldgico, es conveniente sefialar la

coincidencia con los clasicos en cuanto al objeto de estudio; frente a la constriccion

'8 En el primer capitulo de Gill (2002) se puede encontrar un tratamiento oportuno acerca de la teoria del
conocimiento utilizada por Marx.
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neoclasica de analizar los procesos de intercambio exclusivamente, su analisis integra, al igual

que el de los clasicos, el resto de fases del proceso de reproduccién material®.

Las clases sociales en Marx

El analisis de clase derivado de la estructura de clases capitalista es un aspecto crucial
en la obra de este economista -y también lo es para entender el objeto de estudio de esta
investigacion- por lo que se analizara, con el maximo rigor posible, su propuesta teérica. El
tratamiento y estudio sistematico de las clases sociales es uno mas de los diferentes aspectos
que quedan inconclusos en la obra de este autor; debemos ir al Gltimo capitulo del 111 tomo de
El Capital para encontrar el estudio de las clases sociales: se ha considerado que el retraso
mostrado a la hora de abordar su analisis viene explicado por la importancia que otorgaba a
este aspecto, por lo que necesitaba el analisis riguroso previo del funcionamiento de la
actividad economica para después haber emprendido con solvencia un andlisis integral sobre
la dindmica de clases.

Marx preserva los principales elementos cientificos inherentes a la teoria de clases en
los economistas clasicos (Milios, 2000) y, a partir de esta seleccion, crea una nueva teoria de
clases no puramente econdémica y no mecanica, formando asi un brillante enfoque
socioeconémico del fendmeno de las clases sociales. Al igual que habian hecho los otros
clasicos, su criterio para definir las distintas clases sociales lo encuentra en la relacién que
mantienen los individuos con los medios de produccion; las relaciones de produccion son las
que determinan la organizacion social. Construye su propia teoria acerca de las relaciones
sociales partiendo de la premisa ya propuesta por los clasicos de que la posicion que cada
individuo ocupa en las relaciones sociales de produccion determina fundamentalmente la
integracion de este individuo en el entramado general de relaciones sociales. Su aportacién
radica en la profundizacion que ofrece de esta idea, de tal manera que configura una teoria
integral acerca de las relaciones sociales que vinculan a las diferentes clases entre si.
Aplicando el holismo que le caracteriza, no concibe la clase social como una mera
yuxtaposicion de sus miembros sino que otorga a esta categoria entidad propia, con
propiedades cualitativamente diferentes a las que muestran los individuos que la componen.

Asi, inicia el capitulo sefialado de la siguiente manera (Marx, [1979 (1894)]):

“Los propietarios de mera fuerza de trabajo, los propietarios de capital y los terratenientes,
cuyas respectivas fuentes de ingreso son el salario, la ganancia y la renta de la tierra, esto es,

19 En Marx [1989 (1857-58)]: podemos encontrar no sélo un repaso riguroso del objeto del que ha de encargarse
la Economia, sino también una valiosa interpretacion de las relaciones de interdependencia entre las diferentes
fases que componen el proceso de reproduccion material.
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asalariados, capitalistas y terratenientes, forman las tres grandes clases de la sociedad
moderna, que se funda en el modo capitalista de produccién.”

A pesar de basarse, como se manifiesta en este pasaje, en la postura clasica, en la
mayor parte de su obra acaba subsumiendo a los terratenientes dentro de la clase propietaria,
movimiento que puede entenderse debido a la importancia que el sector primario habia
concedido al secundario a lo largo de todo el siglo XIX. Por ello, se ha denominado bipolar a
su modelo de clases, destacando asi su caracter dicotomico. Conviene sefialar que la division
de los miembros de la sociedad en dos grupos, propietarios de los medios de produccion o
capitalistas y no propietarios de medios de produccion -y, como consecuencia de ello,
asalariados debido a que se ven abocados a la venta de su fuerza de trabajo para obtener los
ingresos necesarios con los que sobrevivir- solo cobra sentido en el maximo nivel de
abstraccion en su obra. Marx es consciente de la existencia e importancia para el proceso de
acumulacién de otras clases sociales, como pone de manifiesto en repetidos pasajes de sus
escritos cuando procede a analisis mas concretos de la sociedad capitalista y abandona el
modelo abstracto que utiliza para el analisis estructural de las relaciones de produccién®; por
ello, debemos entender la dicotomia planteada como un ejercicio de abstraccion que toda
construccién de modelos requiere, de tal manera que se excluyen los elementos de la realidad
menos importantes para comprender la dindmica general de funcionamiento del objeto que se
estd estudiando. También se le acusa de utilizar a lo largo de toda la obra de manera
polisémica el término de clase; no obstante, esta critica olvida los diferentes niveles de
abstraccion en los que ésta se estructura, que implican diferentes niveles de detalle en el
momento de su definicion.

De esta manera, Marx plantea en el Libro Il de “El Capital” (pp.514, [1979 (1885)]):
“(...) pues aqui sélo hay dos clases: la clase obrera, que no dispone més que de su fuerza de
trabajo; la clase de los capitalistas, que posee de manera monopdlica tanto los medios de
produccion social como el dinero.”

Por lo tanto, en el modelo de dos clases de las sociedades capitalistas, por una parte
nos encontramos a los propietarios o capitalistas, clase dominante en el sistema y cuya
funcién pasa por aportar los medios de produccién que posee al proceso productivo. El

ingreso que esta clase recibe en forma de ganancia es simplemente el plusvalor extraido a la

20 E| texto de “El 18 Brumario de Luis Bonaparte”, en el que analiza un momento histérico de la sociedad
capitalista francesa, es un buen ejemplo de ello: “Vencio la repablica burguesa. A su lado estaban la aristocracia
financiera, la burguesia industrial, la clase media, los pequefios burgueses, el ejército, el lumpemproletariado
organizado como Guardia Mavil, los intelectuales, los curas y la poblacién del campo. Al lado del proletariado
de Paris no estaba mas que él solo.” Marx y Engels, 1974, VVolumen I.
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otra clase social, los trabajadores o0 no propietarios, clase dominada, que ha de conformarse
con ser remunerada con una sola parte del valor total que ellos han creado, los salarios. A
partir de esta definicion, se evidencia el caracter antagénico que la estructura de clases en las
sociedades capitalistas presenta de manera inherente; la propia existencia de clases en el
sistema incorpora la confrontacion entre sus intereses. Asi, a partir de la dindmica de clases,
define Marx la explotacion como la apropiacién por parte de los propietarios del plusvalor,
condenando asf al capitalismo al ser un sistema basado en la injusticia social®*.

Segun la taxonomia planteada por Feito (1995) la de Marx es una exposicion de las
clases en términos relacionales, ya que define cada una de ellas en funcion de las relaciones
estructurales que mantiene con las otras; por eso, conviene desechar la vinculacion del
analisis de clase de Marx con ciertos enfoques que parten de la ordenacion de clases en
términos gradacionales: se elige una determinada variable —suelen ser los ingresos- y se
ordena a los miembros de la sociedad jerarquicamente en funcion del grado en que posean la
variable en cuestién. En este Gltimo caso, nos limitamos al analisis de la dimension
cuantitativa de un determinado hecho social, por lo que la potencialidad explicativa del uso de
este criterio se estima mucho mas estrecha que si aplicamos el criterio relacional, vinculado
con las relaciones estructurales predominantes en la sociedad. Parece razonable la propuesta
de Dahrendorf (1979) de limitar el uso de clase social a la ordenacion social resultante de
aplicar criterios relacionales, pues solo en este caso se obtiene una categoria analitica; para el
caso de las clasificaciones gradacionales, los grupos resultantes serian secciones o estratos,
conceptos con un limitado carécter descriptivo. Este autor destaca con elocuencia la
importancia de la dimensidn cualitativa de las clases frente a meras ordenaciones descriptivas:
“El tosco entendimiento del hombre convierte la diferencia de clase en diferencias de tamafio
de portamonedas y la oposicion entre clases en rifia entre artesanos”. (pp. 37; Dahrendorf,
1979).

Es conveniente diferenciar en el analisis de clases de Marx su dimensidn objetiva de la
subjetiva. Las relaciones de produccion capitalistas configuran una determinada estructura
econdémica a la que se enfrentan los miembros de esta sociedad: éstos, en funcién de su
relacion con los medios de produccion, formaran parte de una u otra clase
independientemente de su voluntad. Esta es la dimension objetiva. En cuanto a la subjetiva,

hace referencia a como se manifiesta la lucha de clases derivada del conflicto entre clases

2! No obstante, no debemos pensar que es éste el motivo aducido por Marx para predecir la superacién del
sistema capitalista; este es el argumento utilizado por los socialistas utopicos. Segin Marx, serian las propias
contradicciones inherentes al funcionamiento del sistema las que provocarian la insostenibilidad del sistema.
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como consecuencia de los intereses opuestos de éstas. Es decir, a la capacidad que muestran
los integrantes de cada una de ellas para tomar conciencia de su posicién objetiva y asi
coordinarse para la defensa de los intereses comunes. Consecuentemente con la epistemologia
utilizada en toda su obra, para explicar la dinamica de las clases sociales no recurre
Unicamente a factores econdmicos sino que la concibe como un proceso que se dirime en
otras dimensiones, incorporando a la argumentacion elementos sociolédgicos, politicos e
ideologicos, entre otros. Muchas de estas dimensiones las encontramos precisamente en esta
segunda dimension de su analisis.

No obstante, conviene explicitar que su teoria no es, en ningln caso, subjetivista sino
todo lo contrario: frente a este tipo de concepciones, -que consideran que el fundamento de las
clases ha de encontrarse en las caracteristicas psicosociales de los individuos, ya que éstas
solo se constituyen si los individuos se sienten participes de una clase social de referencia-,
basa la configuracion de las clases en las condiciones socioeconémicas de vida compartidas
por los individuos y externas a ellos.

Existen ciertas lecturas de la obra de Marx —como la de Wolff y Resnick (1981)-que
proponen que dentro de la clase capitalista cabe diferenciar los capitalistas productivos de los
improductivos®® -al componer clases distintas-, y proponen otorgar la categoria de clase
subsumida a estos Gltimos frente a los primeros que conformarian una clase fundamental; la
relevancia de la clase subsumida es menor, pero al fin y al cabo se le concede entidad
diferenciada de la primera —quedando compuesta la de los capitalistas improductivos por el
capital comercial, el financiero y los terratenientes-. No obstante, en la presente investigacion
se asumird la subsuncion de todos ellos en una misma clase, la propietaria o capitalista, no
con el objetivo de ignorar estas propuestas sino con el de no profundizar en el debate del
caracter productivo o no de ciertas actividades, criterio en el que se basa esta argumentacion,
que escapa al objeto de esta investigacién®. Esto no significa que no encontremos
comportamientos diferenciales en cada uno de los distintos tipos de capital sino simplemente
que los agrupamos en la misma clase, enfatizando sus puntos en comun.

Para cerrar este apartado, descendemos un grado en el nivel de abstraccion del estudio
para constatar el reconocimiento de la existencia de otras clases sociales que ocupan

diferentes posiciones en el entramado de las relaciones sociales de produccion. En este

22 También la consideracion del caracter productivo del trabajo es un criterio que se ha tenido en cuenta para
diferenciar las clases sociales. Para un repaso de las posturas de los principales teéricos contemporaneos que han
mantenido una perspectiva marxista, ver Meiksins (1981)

2% Es éste uno de los debates abiertos entre los marxistas, que no muestran una postura comun al respecto. Para
ejemplificarlo, se puede contrastar la posicion presentada de Wolff y Resnick (1981) con la de Gouverneur (pag.
114, 2002), quien mantiene unos criterios mas laxos para considerar una actividad como productiva.
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sentido —a efectos de afrontar la presente investigacion- lo que mas nos interesa es el
reconocimiento de otras clases sociales, de menor importancia para el entendimiento de las
leyes generales del funcionamiento del sistema, como son los autonomos, denominados
pequerfia burguesia por Marx. Aqui quedarian recogidos todos aquellos propietarios de medios
de produccion que, sin embargo, no tienen capacidad de contratar fuerza de trabajo, por lo que
movilizan la suya propia —o familiar-. Realmente, éstos no son sino una clase ajena al modo
de produccion capitalista puro, ya que pertenecen al mercantil simple, reflejo de la
coexistencia de varios modos de produccion en las formaciones sociales. Ademas, conviene
sefialar, que también propone la existencia de fracciones dentro de las clases, como podria ser
la “aristocracia obrera’ dentro de los no propietarios; no obstante, no se realizara un repaso
exhaustivo de las establecidas, pues s6lo nos es funcional destacar su existencia para
diferenciarlas de la categoria de clases, con un estatus completamente diferente en el analisis

de la dindmica capitalista.

La polarizacion social y la proletarizacion: fenémenos inexorablemente resultantes del

proceso acumulacion.

¢Qué consecuencias tiene, entonces, el proceso de acumulacion sobre las condiciones
materiales de existencia de la poblacion? ¢Son las mismas para todos los miembros de la
sociedad o depende de la clase social a la que pertenezcan? ¢Tienden a atenuarse las
diferencias de clase o, bien al contrario, éstas se acentlan? Repasemos la doctrina de Marx
con objeto de desentrafar las respuestas que ofrece a estas cuestiones, a la vez que las
comparamos con los planteamientos convencionales.

En primer lugar, se ha de subrayar que, si bien es verdad que todas estas cuestiones
aparentemente hacen referencia al ambito de la distribucion, es necesario recuperar el enfoque
integral mantenido acerca de la actividad economica. En la introduccion de los Grundisse,
Marx [pp.15; 1989 (1857-58)] manifiesta la estrecha interdependencia existente entre los
distintos ambitos del proceso de reproduccién material, y, en concreto, entre la produccion y
la distribucion®. Aqui, se muestra cémo la interconexién entre estas dos fases es fuerte, las
relaciones sociales de produccion y las de distribucion se mantienen interconectadas a traves
de estrechos vinculos. El condicionamiento es bilateral:

- por una parte, analiza “las relaciones de distribucion sélo como el reverso de los

agentes de produccion. (...) La distribucién es ella misma un producto de la

2 Precisamente, es notoria la critica que hace a Ricardo en este capitulo por proponer reducir el objeto de estudio
de la Economia a la distribucion —aislandola de la fase de produccién-, mas si cabe cuando él mismo habia
logrado sistematizar de manera bastante rigurosa el propio proceso de produccion.
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produccion, no solo en lo que se refiere al objeto —solo pueden distribuirse los
resultados de la produccion-, sino también en lo que se refiere a la forma ya que el
modo determinado de participacion en la  produccion determina las formas
particulares de la distribucién®.” De esta manera muestra como las relaciones de
produccion determinan las de distribucion, la funcion que cada uno cumple en el
proceso productivo prescribe su participacién en el reparto de lo producido.

- Pero, por otra parte, hablando de la distribucion, sefiala que “antes de ser distribucion
de los productos, ella es: 1) distribucion de los instrumentos de produccion. (...) la
distribucion de los productos es manifiestamente un resultado de esta distribucion que
se halla incluida en el proceso mismo de produccion y determina la organizacion de la
produccion. (...) la produccion debe partir de una cierta distribucion de los
instrumentos de produccién.?®” Por tanto, considera la distribucién de los medios de
produccion la premisa basica que nos ayuda a comprender el propio proceso de
produccion, asi como la distribucion que de sus resultados —es decir, los ingresos- se
hace.

De todo ello, extraemos la secuencia ldgica de procesos a analizar para comprender las
consecuencias que sobre las condiciones materiales de existencia genera el proceso de
acumulacion capitalista. Una de las dimensiones a analizar seré la evolucién de la distribucion
entre las distintas clases sociales del ingreso —distribucion funcional de la renta-, del resultado
del proceso de produccidon; no obstante, para comprender la forma que toma esta distribucion,
debemos comprender la forma en que los individuos han participado en el proceso productivo,
para lo que es necesario que entendamos las relaciones de propiedad. Es decir, la distribucion
de los medios de produccion entre los individuos de la sociedad.

Comencemos analizando la posicion de Marx en relacion a la distribucion del ingreso. Al
igual que sefialdbamos para la postura ortodoxa, la suya tampoco queda exenta de juicios de
valor?’. Considera que es intrinsecamente perniciosa la dindmica de distribucion del ingreso al
basarse en la explotacion: al asalariado sélo se le remunera una parte del valor creado durante
su participacion en el proceso productivo; el resto del valor, el plusvalor, es apropiado por los
capitalistas constituyendo, en su expresion monetaria, el beneficio. Por lo tanto, el valor total
creado durante la jornada laboral se divide en dos componentes: la parte remunerada a la que
denominaremos capital variable (v) y aquella de la que se apropian los capitalistas a la que

2 Marx (p. 15; 1989 (1857-58)]). Las cursivas no aparecen en el original.

% fbidem, p.17.

27 Aunque, como se sefialé previamente, no basa la critica al funcionamiento del sistema en valoraciones de
caracter politico sino en las contradicciones inherentes al sistema.
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nos referimos como plusvalor (pv). A partir de la relacion entre ambas, Marx propone la tasa
de plusvalor (p”), ratio que cuantifica el grado de explotacion:

_ P
v

pl

Asi, la organizacion social derivada del modo de produccion capitalista es considerada
injusta al estimar que no deberia existir una clase privilegiada que se apropiase del valor
generado a partir del trabajo directo aportado por otra, en base al derecho de propiedad
privada sobre los medios de produccion.

Antes de profundizar en el analisis de las consecuencias que el proceso de acumulacion
genera sobre las condiciones materiales de la poblacion, conviene reincidir en el estatus que
las clases sociales mantienen como categoria analitica en su estudio: no es un mero concepto
de caracter descriptivo para entender la estratificacion social en el capitalismo sino que
conforman una herramienta dinamica para comprender las modificaciones socioeconomicas
que el proceso de acumulacién genera.

En relacion a las consecuencias que sobre los ingresos recibidos por la clase trabajadora —
los salarios- tiene el proceso de acumulacién, debemos distinguir las diferentes modalidades
del mismo. Marx en ningun momento presenta la caida tendencial de los salarios reales como
consecuencia inherente del proceso de acumulacion y, ademas, las consecuencias que si
deriva del funcionamiento de la dindmica capitalista son perfectamente compatibles con
incrementos en los niveles de salarios reales (Meek, 1962). Su propuesta versa sobre la
evolucion del salario relativo, es decir, la parte del ingreso total que va a parar a la clase
asalariada —la ganancia relativa agotaria el total de la renta, obviando ahora la imposicion
directa-. En concreto, lo que plantea es una tendencia al incremento de la tasa de plusvalor, ya
sea a través de mecanismos absolutos —como incrementos de las jornadas laborales- o bien, y
especialmente, mecanismos relativos?®® —a través de incrementos de la productividad del
trabajo, entre otros factores?®- que redundard en un reparto del resultado del proceso
productivo cada vez mas favorable a los propietarios. El salario relativo tiende a caer como
consecuencia del propio proceso de acumulacion: es a éste fendmeno al que nos referiremos

cuando hablemos de la depauperacion relativa —que no absoluta- de la clase no propietaria

%8 para un desarrollo completo de las diferencias entre el plusvalor absoluto y relativo, y para el repaso de los
factores a través de los que se incrementa uno u otro, consultese Gill (2002).

» Esta variable, de manera tendencial, ha experimentado una evolucién positiva a lo largo del desarrollo
capitalista
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(Guerrero, 2006), que conforma una de las dimensiones de lo que Meek (1962) propone como
la “doctrine of increasing misery’ de Marx.

Aunque es ésta una aseveracion contundente acerca de las implicaciones inherentes

del proceso de acumulacion, solo nos ofrece una vision parcial acerca de la divergencia de
clases que genera. Para completar su enfoque, debemos acompafar a la prediccion acerca de
la evolucion del salario relativo su propuesta sobre la proletarizacién, consecuencia directa del
desarrollo del capitalismo sobre la estructura de clases (Marx, pp. 760-761; Libro I, [1979
(1867)])*:
“Las circunstancias mas o menos favorables bajo las cuales se mantienen y multiplican los
asalariados, empero, no modifican en nada el caracter fundamental de la produccion
capitalista. Asi como la reproduccion simple reproduce continuamente la relacion capitalista
misma —capitalistas por un lado, asalariados por la otra-, la reproduccién en escala ampliada,
o sea la acumulacion, reproduce la relacion capitalista en escala ampliada: mas capitalistas o
capitalistas mas grandes en este polo, mas asalariados en aquél. (...) Acumulacion del capital
es, por tanto, aumento del proletariado”.

Debemos entender de esta manera que las tendencias presentes en las dos grandes
clases sociales constituyen las principales fuerzas impulsoras del cambio social. Ademas,
ejercen una fuerza atractiva sobre el resto de clases sociales de tal manera que hay una
transferencia neta de miembros de estas clases secundarias —como la pequefia burguesia-
hacia las fundamentales. Esto no significa que las fagociten de manera absoluta, sino que su
importancia relativa tiende a ser menor sin llegar a desaparecer. Dejando de lado las
relaciones entre las clases fundamentales y el resto, centrémonos ahora en analizar las que
incumben a las dos clases mas importantes: ¢existen estas relaciones o, por el contrario, puede
derivarse de Marx una teoria acerca del inmovilismo social? Si aparecen, ;en qué sentido lo
hacen? Efectivamente, Marx considera que las clases sociales son estructuras permeables que
permiten la entrada y salida de sus miembros, por lo que, en todo caso, reconoce que la
movilidad social serd una constante en el devenir capitalista®; no obstante, su propuesta es
mucho mas precisa: a pesar de que la movilidad social se puede apreciar en ambos sentidos —
por un lado, asalariados que salen de esta condicion gracias a la adquisicion de medios de

produccion, como consecuencia de su ahorro, por ejemplo; por otro, capitalistas que no tienen

%0 |_as cursivas no aparecen en el original.

31 En ningln caso la deteccién de dos grandes clases sociales que agrupen a la mayor parte de la poblacién es
incompatible con esta movilidad, como ya manifestara Schumpeter en su momento con el ejemplo de los
autobuses: lo importante es que van llenos de gente, con independencia de que haya cierto nivel de rotacion al
haber pasajeros nuevos que suben y otros que lo abandonan. Lo mismo ocurre con las clases sociales.
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capacidad de seguir financiando sus medios de produccion y se convierten en asalariados-, el
efecto neto de movimientos genera que la importancia de los proletarios o asalariados sea
cada vez mayor (Guerrero, 2006).

Podemos encontrar la justificacion de la identidad entre asalariados y proletarios en el
siguiente pasaje de Marx (pp.761, nota 71; [1979 (1867)]), en el que, ademas, se manifiesta la
conveniencia de incluir a los desempleados dentro de este grupo:

“Por proletario unicamente puede entenderse, desde el punto de vista economico, el
asalariado que produce y valoriza capital y el que se arroja a la calle no bien se vuelve
superfluo para las necesidades de valorizacion del “Monsieur Capital”, como denomina
Pecqueur a este personaje”.

En el siguiente pasaje del Manifiesto Comunista (1974, Volumen I), Marx vaticina la

proletarizacion de las clases medias como consecuencia del proceso capitalista de
acumulacion:
“Toda una serie de elementos modestos que venian perteneciendo a la clase media (...) son
absorbidos por el proletariado; unos, porque su pequefio caudal no basta para alimentar las
exigencias de la gran industria y sucumben por la competencia de los capitalistas mas fuertes,
y otros porque sus aptitudes quedan sepultadas bajo los nuevos progresos de la produccion.
Todas las clases sociales contribuyen, pues, a nutrir las filas del proletariado”.

Por lo tanto, a pesar de la importancia que tiene la tendencia sobre el salario relativo,
la intensificacion de las diferencias de clase como consecuencia inevitable del proceso
capitalista de acumulacién ha de reflejarse en la estructura de las relaciones de propiedad —es
decir, en la distribucion de la riqueza-, aspecto éste decisivo para la configuracion de las
clases sociales. Su constitucion se articula en base a la propiedad, no entendida como un mero
patrimonio pasivo sino en cuanto a su capacidad para promover la produccion —reflejada en la
posesion de medios de produccion-. La distribucion de la propiedad de estos activos que, de
manera directa o indirecta, representan medios de produccion en la sociedad capitalista, sera
la que explique la estructura de clases en la sociedad capitalista. De estas relaciones de
propiedad se derivan las relaciones de dominio social caracteristicas de la sociedad capitalista.

Marx proclama como ley de la dindmica capitalista a la separacién progresiva de los
medios de produccidn y el trabajo, asi como la concentracion, también de manera progresiva,
en grandes grupos de los medios de produccion. El propio desarrollo capitalista incide en la
diferencia de clases, de tal manera que las transforma en dos grupos cada vez mas opuestos:

los capitalistas, cuyo peso relativo, en relacion a la poblacion de la sociedad, cada vez es
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menor tienden a concentrar una parte creciente de la riqueza —como consecuencia, entre otros
factores, del proceso de concentracién y centralizacion de la actividad econdémica-; por otra
parte, los asalariados, clase social que tiende a su engrosamiento con el devenir capitalista,
cada vez mas alejados de los medios de produccién. La propiedad privada activa de los
medios de produccion se concentra en el, cada vez mas reducido, grupo de capitalistas;
mientras tanto, las filas del conjunto de asalariados, depauperados relativamente, se nutren
progresivamente®.

Como consecuencia de todo lo expuesto anteriormente, podemos sintetizar que Marx
propone que la dinamica capitalista genera polarizacion social —en los distintos planos
desarrollados- de manera inexorable. Asi, indica (pp. 805; [1979 (1867)]):

“Esta ley produce una acumulacién de miseria proporcionada a la acumulacion de capital. La
acumulacion de riqueza en un polo es al propio tiempo, pues, acumulacion de miseria,
tormentos de trabajo, esclavitud, ignorancia, embrutecimiento y degradacion moral en el polo

opuesto, esto es, donde se halla la clase que produce su propio producto como capital™.

Posturas criticas frente al desarrollo teérico de Marx.

Las criticas planteadas se dirimen, basicamente, en dos planos distintos: por una parte,
en cuanto a la propia construcciéon teodrica de las clases; por otra, en relacion a las
consecuencias que sobre las clases sociales genera el proceso de acumulacién. En realidad,
muchas de ellas se basan en concepciones erréneas de los planteamientos marxianos. En el
primer plano, como ya se ha sefialado, se califica de simplista el modelo dicotdmico de clases
ignorando asi el nivel de abstraccion al queda definido. En el segundo, se pretende refutar la
idea de la depauperacion de los asalariados con la presentacion de la evidente mejora material
que éstos han experimentado en las economias capitalistas; no obstante, reincidimos en que
Marx plantea el empobrecimiento en términos relativos y no absolutos. De esta manera, nos

centramos Unicamente en aquellas criticas mas consistentes.

La ortodoxia: individualismo frente a holismo.
El desencuentro fundamental de la postura ortodoxa frente al concepto de clase social
radica en el hecho de que no reconocen su existencia debido al individualismo practicado en

sus analisis: critican las posturas holistas por concluir el determinismo social, reivindicando

%2 Reincidimos en que esta propuesta tiene caracter de tendencia, por lo que no significa que, bajo ciertas
condiciones, pueda manifestarse la situacion opuesta. Es decir, al quedar definida a cierto nivel de abstraccion,
podria contrarrestarse con factores —politicos, legislativos,..- de caracter mas concreto.
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que el poder de accién lo tiene el individuo; ademas, consideran inadecuado este enfoque al
concebir al individuo como un mero agente pasivo de las relaciones sociales.

Por otra parte, califican de falsa la prediccion de la polarizacion social, pues, como ya
se ha indicado, sus predicciones son opuestas: el desarrollo capitalista generara el
advenimiento de una sociedad en la que no tendran cabida los intereses contrapuestos entre
clases, pues la propiedad de los distintos factores productivos se generalizara. El proceso de
acumulacion traera consigo beneficios para toda la poblacion, siempre en funcion de sus
propias preferencias; profundizara en la igualdad de oportunidades para garantizar el acceso

de todos los individuos a las mejoras materiales.

La critica weberiana: dominacion frente a propiedad.

Desde la publicacion de la obra de Weber, han proliferado las lecturas criticas de la
construccion tedrica de Marx sobre el devenir de las clases sociales en el capitalismo basadas
en la postura de este autor. Uno de los objetivos ha sido el de eliminar el conflicto de las
teorfas de las clases sociales®, sustituyendo asi las relacionales por proposiciones
gradacionales (Feito, 1995). La division social ya no tiene como resultado clases sino estratos,
compuestos por trabajadores con funciones similares, que mantienen relaciones de
complementariedad entre ellos aunque presentan estatus —en el sentido weberiano del
término- diferente —siendo, entonces, el prestigio social lo que los diferencia-. Consideran que
la variable fundamental a considerar ya no son las relaciones de propiedad sino la ocupacion,
que determinara la estratificacion social existente. Darehndorf es una buena muestra de esta
postura: considera que el enfoque de Marx es incorrecto al proponer que las relaciones de
clase se basan en la propiedad, ya que ésta es s6lo una de las diversas formas que puede tomar
la dominacion (Darehndorf (1979)), auténtica piedra angular sobre la que se constituyen. De
ahi, deriva que no puede ser entendida, desde el marxismo, la posicion dominante que han
alcanzado los directivos con la generalizacion y profundizacion de la sociedad anénima como
forma juridica empresarial en las sociedades capitalistas. Desde esta perspectiva, los
propietarios han perdido el control sobre los recursos, que ha quedado en manos de los que se
erigen como nueva clase social dominante: las relaciones de autoridad preponderan sobre las
de propiedad. Sintetizando, los weberianos critican la supremacia otorgada a la dominacion de

clase frente a otras formas de dominacion (Burris, 1993) —religiosa, étnica, racial-.

3 Weber reconoce la existencia de intereses diferentes para cada grupo social, pero no necesariamente
contrapuestos.
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Acrticulando el debate de las clases sociales en torno al manido debate de la separacion
entre la propiedad y el control de los medios de produccion, quiza sean Corner y Burham
quienes hayan presentado el paroxismo de esta postura, proponiendo la revolucion de los
managers como el fendbmeno que ha causado una transformacion radical de las relaciones de
clase en las sociedades capitalistas actuales. Esta pretendida nueva clase social comprende a
todos aquellos que ostentan cierto grado de control sobre los recursos en el desarrollo de sus
tareas —directivos, tecnocratas, especialistas comerciales, administradores,...-; éstos truecan su
funcién social, ya que al excluir a los propietarios del control sobre los recursos, son ahora
ellos los que concentran la autoridad y el poder. Esta es la misma posicion mantenida por Bell
cuando presenta la sociedad postindustrial como aquella en la que el progreso tecnolégico ha
redundado en una serie de transformaciones sobre el aparato productivo que han modificado
las estructuras socioeconomicas: con ‘El fin de la ideologia’ sélo pretendia plasmar el
advenimiento de una sociedad en la que las diferencias de clase se habian desvanecido, los
criterios en base a los que se organiza la sociedad ya no han de ser politicos sino técnicos.

Otro de los aspectos mas criticados a Marx ha sido el de no haber explicitado una
teoria de la accion social que justificase la practica de las clases sociales en la lucha librada
como consecuencia de sus dispares intereses. Aunque se compartan situaciones estructurales
comunes, consideran que es necesario explicar los mecanismos a través de los que los
individuos toman conciencia de su situacion y se coordinan para defender sus intereses
compartidos. Weber asume la existencia de reacciones homogéneas por parte de una serie de
individuos, precisamente porque comparten una serie de circunstancias; sin embargo, esto no
significa que este grupo mantenga una accion colectiva orientada a la consecucion de ciertos
fines®*, pues para ello es necesaria la puesta en marcha de algin mecanismo adicional. Esta
critica, planteada sobre la dimension subjetiva de la teoria de Marx, se trata de fundamentar
empiricamente en la integracion de la clase asalariada en el sistema capitalista —especialmente
a través del consumo- y en la dejacion de la funcion historica de acabar con el sistema basado
en la explotacion que le habia sido encomendada.

La extension de las clases medias frente a la polarizacion social.
La critica que pivota sobre la idea de enfrentar la generalizacion de las clases medias
en el capitalismo a la polarizacion planteada por Marx ha sido utilizada desde varios frentes,

especialmente desde las posturas aqui mencionadas. El funcionalismo, por ejemplo, considera

% Un buen ejemplo de ello seria el comportamiento de los inversores institucionales ante situaciones de panico
financiero.
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que el propio desarrollo técnico de la actividad econdémica ha impulsado su engrosamiento
como consecuencia de la transformacion en los requerimientos de la especializacion de la
mano de obra: el grado tan intenso al que ha llegado la aplicacion de la division del trabajo ha
exigido la proliferacion de los tareas burocraticas —planificacion, control, gestion-
desarrolladas por trabajadores pertenecientes a estas clases medias. La preponderancia del
trabajo intelectual en el ambito productivo lleva a muchos autores a considerar que este grupo
queda escindido de la clase obrera para configurar una nueva clase social media, pues el grado
de cualificacion de su fuerza de trabajo es tal que les permite alcanzar cierto grado de control
sobre los recursos. Es el conocimiento la variable que permite, gracias a las transformaciones
acaecidas en el aparato productivo, el acceso al control de los recursos y, por ende, al ejercicio
de cierto grado de responsabilidad. Desde este enfoque se critica a Marx la ausencia de un
tratamiento diferenciado para la fuerza de trabajo con un elevado grado de formacion, pues
para este autor estos trabajadores deberian ser analizados dentro de la Orbita de la clase
obrera, con la unica peculiaridad de que podian obtener un precio mayor por la venta de su
fuerza de trabajo.

Los neoclasicos, por su parte, han propugnado la generalizacion y extension de la
clase media como la consecuencia natural del proceso de acumulacion capitalista, fenémeno
gue se ha intensificado gracias a las reformas institucionales aplicadas a las economias
capitalistas en las ultimas décadas. Por ello, frente a la polarizacion social, proponen que el

desarrollo del capitalismo implicara la homogeneizacion social.

Desarrollos tedricos contemporaneos de la postura marxista.

Frente a corrientes dentro del marxismo que han optado por mantener una
interpretacion ortodoxa®, destacamos a continuacién a aquellos que, recogiendo las
principales criticas, han intentado revisar las posiciones iniciales de Marx. Una de las
principales preocupaciones ha sido la de ubicar a los trabajadores cualificados —cuello blanco-
en la estructura de clases capitalista, pasando las soluciones desde su consideracion dentro de
la clase trabajadora tradicional —quedando justificada esta postura en el hecho de que
unicamente presentan caracteristicas técnicas diferentes en el desarrollo de sus tareas sin
modificar su posicion estructural respecto a las relaciones de produccion-, hasta la concepcion

de éstos como una nueva clase social. La mayor parte del trabajo tedrico por parte de autores

% Como la de Nemchinov, quien sostiene la vigencia de la teorfa bipolar, con la peculiaridad de que excluye a
los intelectuales de la pertenencia a alguna de las clases fundamentales y consideran que conforman un grupo
social -sin la entidad de clase- cercano a la clase propietaria. En relacion a la cuestion de la propiedad y control,
rechaza cualquier vision que las separe en el seno de la sociedad capitalista.
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vinculados a posiciones marxistas se puede entender como el intento de completar la
propuesta bipolar de clases; la mayor parte de esta literatura ha ahondado en la diferencia
entre los trabajadores intelectuales y el resto, justificAndola en que éstos alcanzan cierto grado
de control sobre los recursos, por lo que han de ser considerados cualitativamente diferentes.
De este modo, se considera que las criticas weberianas han sido asumidas por estos Gltimos
autores marxistas de manera técita (Burris, 1993).

Dentro de este enfoque, una de las aportaciones mas relevantes de las Gltimas décadas
ha sido la de Poulantzas. Desde su perspectiva, la delegacion de funciones caracteristicas de
los capitalistas —supervision, tareas burocréaticas, gestion,...- en un grupo determinado de
trabajadores, ha tenido como resultado una nueva clase social (Milios, 2000), la nueva
pequefia burguesia. Para este autor, los factores politicos e ideologicos juegan un papel
importante en la configuracion de las clases sociales (Poulantzas, 1979), aunque no abandona
los criterios econdmicos para su definicion. No obstante, mantiene una concepcion muy
estrecha acerca de la clase trabajadora, pues excluye a los trabajadores improductivos —donde
incluye, entre otros, a todos los del sector terciario-; a los trabajadores dedicados a tareas de
supervision por factores politicos, pues ejercen cierto grado de control sobre el resto; y, por
ultimo, a los trabajadores intelectuales, por causas ideoldgicas, ya que presentan un nivel de
conocimiento que no esta al alcance de todos. Considera que todos estos grupos excluidos
conforman la nueva pequefia burguesia, incorporando al andlisis las relaciones de
dominacién. También Sweezy considera que el caracter productivo del trabajo nos sirve como
frontera para diferenciar la clase obrera de las nuevas clases medias, constituidas por el
conjunto de trabajadores improductivos (Meiksins, 1981).

Wright, desde el marxismo analitico, propone que estas situaciones intermedias han de
ser entendidas como posiciones contradictorias dentro de la misma clase (Wright, 1983).
Acepta gradaciones en la posesion y control de los medios de produccion, quedando definida
por éstas la estructura de clases. Afronta el analisis de la situacién de clase que ocupan
aquellos miembros de la sociedad que no participan en el modo de produccién capitalista
directamente —amas de casa, jubilados, estudiantes- y en relacion al caracter productivo e
improductivo del trabajo, considera que no es un criterio valido para configurar la frontera
entre clases. Este autor, siguiendo a Roemer intenta fundamentar el fenémeno de la
explotacion sin recurrir a la teoria laboral del valor propuesta por Marx; para ello, recurre a
las relaciones de intercambio, justificando que la explotacion se produce como consecuencia
de la desigual distribucion de recursos con la que los individuos se enfrentan a estas

relaciones. Desde esta perspectiva, mantiene que la explotacion no solo es un fendmeno
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interclases sino que también tiene su dimension horizontal: unos trabajadores explotan a otros
como consecuencia de los bienes de organizacion —posicion en la escala jerarquica de la
empresa- y de educacion —nivel de cualificacion- que ostentan.

1.3. Conclusiones del capitulo

A partir del tronco comin de los primeros economistas clasicos, se ha mostrado el
desarrollo que tanto la actual economia ortodoxa como Marx plantean en relacion a nuestro
objeto de estudio. Los primeros optan por expulsar del analisis econdémico las clases sociales
como herramienta analitica, concepto que destila confrontacion social, para ofrecer una
cosmovision del capitalismo en la que no existen diferencias entre individuos. Por tanto, no
tiene sentido utilizar como unidad de estudio agregados superiores cuando la sociedad es una
simple agregacion de individuos homogéneos; cada uno de ellos es propietario de un
determinado vector de factores productivos y mantienen un interés comun: el crecimiento
econémico. El proceso de acumulacién es intrinsecamente beneficioso para la sociedad
debido a que genera bienestar para la mayor parte de la poblacién; hay excluidos del proceso,
pero estas situaciones solo pueden ser entendidas desde las decisiones individuales que han
adoptado. La democracia puede encontrar su cenit profundizando en las relaciones
capitalistas, pues, aplicando las reformas necesarias, se puede alcanzar una generalizacion de
los medios de produccidon de manera que las decisiones econémicas fueran tomadas por la
mayoria de la poblacion.

El de Marx es un planteamiento opuesto a la vision idilica del proceso de acumulacion
mantenida por la ortodoxia: encumbrando las relaciones sociales de produccion dentro del
andlisis econémico plantea que el proceso de acumulacion es inherentemente contradictorio,
de lo que deriva el propio caracter antagoénico de las clases. ElI devenir del proceso de
acumulacion conlleva, ineluctablemente, a la polarizacion social como consecuencia de la
caida del salario relativo; ésta también tiene su reflejo en la propia distribucion de la riqueza:
los medios de produccion quedan progresivamente concentrados en el escualido grupo de
capitalistas mientras que la clase asalariada, cada vez mas nutrida, queda alejada de su
propiedad.

La hipotesis a contrastar reposa sobre los postulados de Marx. Esto es debido a que se
ha encontrado en esta doctrina un cuerpo tedrico consistente que incorpora una ontologia
dialéctica, coherente con los complejos fendmenos sociales. Asi, este paradigma ofrece una
cobertura teorica a las situaciones contradictorias generadas por el capitalismo; ese es el
motivo por el que se ha considerado que su aplicacion a la economia espariola, plagada de

estos elementos aparentemente discordes, podia resultar provechosa.
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CAPITULO Il. RASGOS DEFINITORIOS DEL PROCESO DE ACUMULACION EN
ESPANA: 1973-2005.

Se procede en este capitulo a caracterizar el proceso de acumulacion en Espafa; se
recuerda que, segun la tesis mantenida, el desarrollo de este proceso ha implicado
polarizacién social en términos de bienestar material.

La economia espafiola ha alcanzado una progresiva senda de progreso material en las
tres Ultimas décadas. Su estrategia de desarrollo ha quedado caracterizada por la intensa
profundizacion en las relaciones capitalistas, lo que generado unas transformaciones
socioecondmicas sin parangén en las economias del entorno. El punto de partida del periodo
es el fin de la dictadura franquista, que si bien no supuso ninguna alternativa a las relaciones
de produccion capitalistas si que las impregnd de una serie de peculiaridades significativas;
entre otras, el aislamiento internacional al que quedaron sometidas. Por ello, para incorporarse
al panorama capitalista internacional se tuvieron que acometer un gran elenco de reformas de
todo tipo; probablemente el momento histérico no fue el mas propicio, pues la economia
capitalista estaba siendo azotada por la Gltima crisis estructural que, hasta el momento, ha
sufrido. Baste sefialar que transitamos de una eépoca en la que se habia crecido a una TMAA
del 6,89% con una tasa media de desempleo del 2,9% -datos para el periodo 1950-1973- a una
fase, la estudiada, en la que si bien la TMAA alcanz6 un raquitico 2,47% la tasa media de
desempleo ha sido ain mas preocupante: 15,8% -los datos, extraidos de Guerrero (2006), se
refieren en este caso al periodo 1973-1998-.

En este contexto, junto al proceso de insercidn en la dindmica capitalista internacional
articulada a través de la incorporacion a la UE, se desata una reaccion frente a los problemas
de rentabilidad que acusaba la economia y que han implicado un conjunto de
transformaciones estructurales que intentaremos desentrafiar en este capitulo. Se propone la
siguiente periodizacion para hacerlo, desarrollando primero un repaso de caracter mas
institucional para posteriormente analizar, de manera somera, la evolucion de las principales

variables econdmicas a efectos de caracterizar el periodo.

11.1. Propuesta de periodizacion para el analisis institucional

Crisis de rentabilidad en el capitalismo mundial: repercusién sobre la economia espafiola

(1973-78)

La bonanza econdmica generalizada de la que disfrutaron las principales economias

capitalistas durante el periodo posterior a la Segunda Guerra Mundial —€poca dorada del

capitalismo- se ve interrumpida en la década de los setenta por lo que, hasta el momento, ha
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sido la dltima crisis estructural del sistema. Los hechos mas relevantes a través de los que se
manifestd fueron dos: la quiebra del sistema monetario internacional de Bretton Woods en
1971 y el acelerado crecimiento de los precios del petroleo desde 1973 (p. 75; Arrizabalo,
1997). Frente a enfoques reduccionistas que sitlan en la escalada de precios del petroleo la
causa Ultima de esta crisis, para obtener un enfoque global acerca de los desencadenantes de
la misma es conveniente analizar las peculiares caracteristicas sobre las que se habia asentado
el anterior periodo de crecimiento. Sin profundizar en el conjunto de factores que nos ayudan
a comprender el estallido de la crisis —pues escapa del objeto de nuestra investigacion-,
podemos sefialar como la causa mas relevante®® el deterioro en las condiciones de
rentabilidad: en EEUU, convertido en verdadero lider hegemonico durante esta etapa, la tasa
de ganancia paso de un 12,7% en 1966 al 3,5% que presentaba en 1975 (Torres, 2000). La
situacion de crisis se evidencia a través de la reduccion de la tasa de crecimiento en las
economias capitalistas: la tasa media de crecimiento anual en las economias de la OCDE es
del 2,6% durante el periodo 1973-79, frente al 5,1% alcanzado durante los afios 1960-68. Las
reducidas tasas no son sino el reflejo del escaso esfuerzo inversor desarrollado durante estos
afios —a su vez explicado por el debilitamiento en las expectativas de beneficio-, pues el
incremento medio anual de la formacion bruta de capital fijo alcanza un pirrico 1%. Como
consecuencia de ello, las tasas de desempleo crecen alcanzando un promedio del 5,2%; de
manera simultanea, y por primera vez en una fase recesiva, el nivel de precios en estas
economias se dispara —la media fue del 10% durante el periodo de referencia- dando lugar al
fenémeno conocido como estanflacion®’.

No obstante, a pesar de la constatacion de la crisis, la reaccién en materia de politica
econdémica no se desata debido a la confianza en que ésta tuviera un caracter coyuntural y, por
lo tanto, la recuperacion automatica de la actividad econdmica no se hiciera esperar. Por ello,
el inmovilismo es lo que caracteriza a la postura institucional de las principales economias de
la OCDE durante estos afos.

Aunque con cierto retraso, la inversion en la tendencia del ciclo alcista también la
experimenta nuestra economia; como sefiala Albarracin (en Etxezarreta, 1991), debemos
encontrar, de nuevo, en el descenso de la tasa de ganancia la principal —que no Unica- causa de
este movimiento. La recesion experimentada por el capitalismo a nivel mundial dejan a la luz

todas las debilidades que la economia espafiola padecia: escaso desarrollo tecnolégico, con la

% para una justificacion de esta explicacion, véase Torres (2000) y Arrizabalo (1997).
¥ Todos los datos utilizados para mostrar la situacion de crisis que experimentaron las economias capitalistas
durante este periodo se han extraido de Arrizabalo (p. 76-78; 1997).
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escasa productividad y competitividad correspondiente, dependencia de la importacion de
productos energéticos y materias primas, ausencia de mercados externos consolidados
(Montes, en Etxezarreta, 1991). Con una tasa de crecimiento del PIB del 8%, una tasa de
desempleo del 2% y un saldo exterior en superavit, el inico problema que preocupaba una vez
metidos en 1973 era el del crecimiento de los precios. No obstante, pronto la situacion tornd,
siendo el deterioro de las magnitudes mas intenso que en las principales economias
capitalistas (Garcia Delgado, 1990). Solo el repunte de las exportaciones evitd que las
consecuencias de la deprimida demanda interna y del déficit externo fueran mas graves.

La primera reaccion frente a la crisis es la que se plasma en los Pactos de la Moncloa
en 1977: la clase politica considera que el principal activo con el que cuenta para legitimar el
nuevo orden es el saneamiento econdmico por lo que se disefia este conjunto de medidas,
cuyo principal objetivo radica en la contencion de la inflacion, que muestra ciertos
paralelismos con las politicas que a partir de la siguiente década se aplican en el seno de la
OCDE. Esta estrategia antiinflacionista combinaba, junto a otras de caracter restrictivo, una
politica de rentas basicamente enfocada sobre la contencion salarial; no suponia sino el inicio
de un proceso cuyo objetivo era el de restaurar las condiciones de rentabilidad a costa del polo
opuesto de la relacién econémica basica, el trabajo. No olvidemos que la principal traba que
obstaculizaba al proceso de acumulacion era la erosionada rentabilidad, por lo que en este
programa de reformas se reconocia explicitamente que “posibilitar la realizacion [de los
excedentes empresariales] constituy0 una de las aspiraciones fundamentales” (Fuentes
Quintana, en Garcia Delgado, (1990); pp. 33). Sin embargo, su aplicacién no fue integral pues
a pesar de la coherencia interna del programa econémico planteado, faltd la voluntad politica
que requeria su aplicacion inmediata.

La Espafia que sale de la dictadura hereda una estructura social bastante sesgada,
resultado de las politicas franquistas favorables a una clase capitalista acomodada en un
marco de relaciones politicas favorable (Navarro, 2002)*. EI movimiento obrero en nuestro
pais ha tenido una evolucion contrastada con la presentada por el resto de paises europeos,
especialmente caracterizada por el estancamiento sufrido durante la dictadura franquista®. Es

en 1977 cuando se inaugura, con la legalizacién de los sindicatos, un periodo de negociacion

%8 Tales asi, que mas que de dictadura personalista muchos autores prefieren calificarla como dictadura de clase
(Navarro, 2006).

% En cuanto a sus inicios, ya en 1873 la ‘Unién Manufacturera’, que agrupaba a mas de 40.000 trabajadores,
plantea en un manifiesto ciertas reivindicaciones relacionadas con la dotacion de ensefianza gratuita y laica,
limitacion de la jornada laboral y del trabajo infantil, igualdad de pago entre sexos, entre otras (tomado de
Arrizabalo (pp. 141, 1997)). Nétese que, curiosamente, alguna de ellas sigue teniendo sentido en la actualidad al
no haber sido aln lograda.
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colectiva con autonomia por ambas partes. Como se ha recogido en los manuales sobre
economia espafiola, “una de las caracteristicas de todo el proceso de transicion econémica fue
la concertacion entre el Gobierno, los sindicatos y la patronal, que se plasmé en varios
acuerdos” (Segura, en Garcia Delgado, 1990; pp. 73). No obstante, la debilidad que toma la
direccion del movimiento obrero queda manifiesta desde los inicios del postfranquismo: en
los procesos de negociacion colectiva los salarios se fijan a unos niveles de inflacién
claramente infravalorados.

Respecto a la clase propietaria, debemos arrancar el analisis de la densa malla de
relaciones® que existia una vez iniciada la transicién tanto en la propiedad como en la
direccion de las principales empresas de nuestra economia. Eran innumerables los casos de
grandes propietarios que ejercian como consejeros en los 6rganos de administracion de varias
de estas empresas, las mas competitivas de la economia, pertenecientes a sectores
estratégicos. La estructura de poder mantiene un caracter parcialmente continuista tras la
desaparicion de la dictadura, pues muchos de los que ocuparon puestos de cierta relevancia en
la misma han ostentado cargos importantes en las Ultimas décadas de capitalismo espafiol:
José M@ Cuevas, presidente de la CEOE desde el afio 1984 hasta hace unos meses, procedente
del sindicalismo vertical del régimen; Rodolfo Martin Villa, jefe nacional del SEU, quien ha
ejercido de presidente y consejero de importantes empresas espafiolas -muchas de las que
anteriormente habian sido estatales- o Juan Echevarria Puig, también procedente del SEU,
quien recientemente ha copado la seccion de Economia de los principales periddicos
nacionales por el presunto fraude de Mutua Universal, entidad que dirigia®*. También los
grupos de presion, que derivaban en gran medida del sindicalismo vertical, ejercieron un

papel importante en este momento histérico®.

Profundizacion de la crisis y reaccion frente a la misma (1979-85)

Las economias de la OCDE vuelven a mostrar, de nuevo, su caracter mas regresivo al
iniciar con severos problemas la década de los ochenta: los miembros méas importantes —
como EEUU y la RFA- experimentan incluso tasas de crecimiento negativas durante estos

afios; las tasas de desempleo alcanzan los dos digitos en muchos casos. Todo ello no hace sino

0 En Tamames (1977) se encuentra una descripcion detallada de este conjunto de relaciones para el periodo de
referencia.

*L El Pais, 2-Ago-07, pag. 63. Su labor como directivo no se limita a esta entidad, destacando su funcién al frente
de Nissan.

*2 Uno de los més destacados sera el Consejo Superior Bancario, organismo consultivo del Ministerio de
Hacienda en materia de Banca, y en el que se trabaja en diferentes materias relativas a la competencia bancaria:
fijacion de tipos de interés comunes, establecimiento de comisiones, estipulaciones comunes sobre el reparto de
dividendos,...
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desvelar el carécter estructural de la crisis que habia asolado al sistema capitalista en la
década anterior. El recrudecimiento de los valores negativos de las principales magnitudes
econémicas viene acompafiado por un viraje politico importante tanto en Estados Unidos
como en Gran Bretafia: la llegada al poder de Reagan y Thatcher, respectivamente, va a
suponer el inicio de la implantacion de una serie de medidas en estas economias —y por
extension, al resto con las que compartian sistema- que conformaran las politicas de ajuste
cuyo objetivo sera el de superar esta crisis. Basicamente, este paquete de politicas se
articulaba en torno a tres ejes de actuacion®: apertura externa, privatizacion y desregulacion;
todas ellas, compartiendo el objetivo comuan de recuperar las condiciones de rentabilidad.

Mientras, la economia espafiola se encontraba asentando las bases del nuevo periodo
tras la muerte de Franco. Durante la presidencia de Suérez se considera, de nuevo, que la
represion de los costes salariales es la Unica estrategia viable para compensar el deterioro que
imponia el encarecimiento de la factura energética: en diciembre de 1978 se aprueba un
Decreto-ley que, ademas de otras limitaciones al incremento de la masa salarial bruta, impone
un techo del 14% para la negociacion salarial**; ya en 1980, la patronal firma un acuerdo con
UGT -el Acuerdo Marco Interconfederal (AMI)- para fijar las bandas entre las que se
moveria el incremento salarial, y, por ultimo, en 1981 se alcanza el Acuerdo Nacional de
Empleo, con el propésito de moderar el crecimiento de los costes laborales totales® una vez
que se habia aceptado la imposibilidad de reducir a corto plazo el incremento del desempleo.
Junto a otra serie de medidas, y en el marco del Estatuto de los Trabajadores aprobado en
1980, se regulan los nuevos contratos temporales y a tiempo parcial, asi como el
procedimiento para los expedientes de regulacion de empleo. Esta normativa inyecta cierto
grado de desregulacion al despido, rebajando sus costes. En cuanto a sus efectos, s6lo una
ligera moderacion de la inflacion se puede encontrar entre los beneficiosos, siendo resefiables
los perjuicios sobre la demanda interna. En relacion a la intervencion directa, en 1981 se crea
el INH, organismo escindido del INI que agrupaba a todas las empresas estatales de
hidrocarburos.

Con la holgada victoria con la que accede al Gobierno, el PSOE de Gonzalez se siente
con la legitimidad necesaria para reaccionar frente a la crisis que venia azotando a nuestra

economia desde afios atrds y a la que ain no se habia plantado cara —la situacion de

3 En el capitulo 3 de Arrizabalo (1997) se puede encontrar un desarrollo conveniente de estas tres dimensiones
de actuacién, asi como su justificacidn tedrica.

* Con una inflacién del 19,7% en ese mismo afio —en 1979 se acab6 con un 15,7%-, el caracter regresivo que
esta medida tuvo para los trabajadores es evidente.

** En este caso, se aceptd el techo para la negociacion salarial en un 1,5% inferior al nivel de la inflacion.
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inestabilidad politica, con un intento de golpe de Estado inclusive, nos puede ayudar a
entender esta inactividad-. Siendo el deterioro de la rentabilidad el principal problema que
mostraba el proceso de acumulacion, quedaba clara la intencionalidad de las politicas a
aplicar. Su propuesta electoral de respuesta frente al desolador panorama econémico®
encuentra su referente tedrico en el keynesianismo, apostando por un papel activo del Estado
en la regulacion del funcionamiento de los mercados, en la redistribucion de la renta y en el
sostenimiento de la demanda agregada. Sin embargo, la aplicacion del programa econémico
se distancio de lo inicialmente planeado y la reforma se articulé en base a dos objetivos bien
distintos: el control de la inflacion y el mantenimiento del equilibrio exterior. La solucion
pasaba por profundizar en la aplicacion de lo convenido en los Pactos de la Moncloa, cuya
puesta en practica tras su aprobacion fue muy parcial. Las medidas aplicadas, coherentes con
estos objetivos, fueron la devaluacion de la peseta, la politica monetaria restrictiva y una
politica de rentas orientada a la contencion salarial. En relacion a este Gltimo aspecto,
conviene detenerse debido a la influencia directa que sobre nuestro objeto de estudio presenta:
la politica antiinflacionista sefialé a los salarios como el Unico factor generador del
incremento de los precios, estrategia con la que se pretendia, ademas, animar a la acumulacién
de capital en nuestra economia y mejorar su competitividad internacional —descuidando otros
frentes, estructuralmente mas importantes, como la renovacion tecnoldgica, por ejemplo-.
Aunque se contuvo el equilibrio exterior, esto solo se consiguié como consecuencia de la
contraida demanda interna —resultado de, entre otros factores, la contencion salarial aplicada-,
de cuyos componentes sélo el gasto publico mostraba cierto dinamismo.

En relacion a las reformas del mercado de trabajo, el Gobierno, junto a la CEOE y los
sindicatos mayoritarios, aprob6 en 1984 el Acuerdo Economico Social. En relaciéon a las
nuevas formas de contratacién®’ —incluyendo también los contratos de précticas y en
formacion-, este acuerdo levantaba ciertas restricciones anteriores a efectos de extender su
utilizacion. El efecto inmediato de esta reforma fue la extension de los contratos precarios —si
en 1987 representaban el 18,6%, su peso relativo ascendié hasta 32% en 1991 (Montes,
1993)-, especialmente en segmentos de la fuerza de trabajo méas desfavorecidos como los
jovenes y las mujeres. En materia de despido, también profundiz6 en su reforma el primer
gobierno socialista; en el marco de la ejecucién de la reconversion industrial, se relajaron los

criterios para las empresas que podian acogerse a los planes de reestructuracién —planes de los

* Con unas tasas de inflacion del 15%, tasas anuales de crecimiento de tan sélo el 0,5% y un desempleo del
16,5%, como sefiala Torres (1994).
*" La reforma abri6 el abanico de modalidades de contratacion hasta alcanzar las 16.
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que, a través de privatizaciones y reducciones de plantilla, también tomaron parte las
empresas del INI-.

La insercion en la Union Europea (1986-93)

La integracion de nuestra economia en la UE se materializa en 1986, momento de
cierto dinamismo en su seno, junto a la de la economia portuguesa. El contexto en que se
encuentra el proceso comunitario es significativo, pues también se firma en este momento el
Acta Unica® europea —cuya entrada en vigor se produce en 1987-, que constituye la primera
reforma de calado del Tratado de Roma de 1957: de esta manera, el objetivo es el de
intensificar el grado de integracion alcanzado en el acuerdo comunitario a traves de la
creacion de un mercado Unico —de productos y factores productivos- en 1993. La importancia
de la firma de este acuerdo para la comprension del devenir de nuestra economia es suprema,
pues exige una coordinacion en materia de politica econdmica que permite la aplicacion de las
politicas de ajuste estructural —en sus diferentes dimensiones- en el seno de la UE. Segln
Montero Soler (en Torres, 1994), la premura con la que se llevo a cabo el procedimiento de la
incorporacion, no fue lo mas conveniente para un proceso de tamafia magnitud.

Al inicio de este periodo, la estrategia econdmica del Gobierno se basd en el
fortalecimiento de la demanda interna como motor del crecimiento; esta politica, que
inicialmente resultd eficaz al mejorar los niveles de crecimiento y desempleo, resulto
insostenible: el incremento de las importaciones como consecuencia del empuje de la
demanda interna se vio reforzado por la insercion en la UE -el crecimiento de las
exportaciones por este motivo fue mucho méas modesto®®-, lo que condené a la economia
espafola al padecimiento de un intenso déficit exterior. Aunque inicialmente éste estuvo
controlado por la masiva entrada de capital extranjero como consecuencia de los diferenciales
de tipos de interés —por lo que su caracter fue, fundamentalmente, especulativo-, situ¢ a la
economia espafiola en una posicion completamente vulnerable a la coyuntura internacional —
mas si cabe, teniendo en cuenta el efecto negativo que sobre las exportaciones tuvo esta
entrada de capitales a través de los movimientos en el tipo de cambio-. Por lo tanto, el cuadro
macroeconomico que presentaba la economia espafiola presentaba una debilidad importante
gue podria llegar a suponer una amenaza para la confianza que sobre ella mantenia el capital

extranjero, del que tanto dependia. Por ello, el sentido de la politica comenzd progresivamente

“Acta Gnica que, curiosamente, se basa en las 300 directivas propuestas por Dekker -dirigente de Phillips- y
otros 40 representantes de las compafiias mas grandes de Europa, segun afirma Ortiz Molina en Torres (1994).
* Evidenciandose asi el fracaso de la estrategia de mejora de la competitividad basada en la contencién salarial.
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a revertirse, con el objetivo de controlar las importaciones. Por lo tanto, coincidiendo con la
firma del Tratado de Maastricht (TM), las politicas restrictivas comienzan a mostrar sus
efectos; no obstante, la recesion se entiende, desde las interpretaciones oficiales, como la
constatacion de la insercion en el panorama internacional de la economia espafiola, pues la
coyuntura internacional es desfavorable en ese momento.

La politica econdmica mantenida, a pesar de ser recesiva en un momento en que tanto
el PIB como el desempleo mostraban valores preocupantes, fue coherente con el objetivo de
contener la escalada de precios que el Gobierno del PSOE se habia planteado. En relacion a la
moderacion salarial, se establecid que el crecimiento de los salarios estuviese, en todo caso,
por debajo del experimentado por la productividad (Montes, 1993), formula que
implicitamente supone una distribucion progresivamente favorable al capital.

Es a través de la adhesion como se configura la aplicacion del ajuste al caso espariol.
Examinemos las medidas mas relevantes a través de las que se pergefia, haciendo referencia a
sus dimensiones —a saber, apertura, desregulacion y privatizaciones-.

Una de las transformaciones centrales que implico la creacion del mercado unico,
sobre la que van a pivotar gran parte de las reformas institucionales aplicadas a partir de ese
momento, va a ser la liberalizacion del mercado interno de capitales: en el proceso
competitivo por la captacion de capitales, los diferentes miembros iniciaron un proceso de
reformas con el objetivo de resultar atractivos para el capital. Estos cambios se concretaron en
la desregulacion y flexibilizacion del mercado de trabajo, ciertos cambios fiscales y en la
reorientacion en la intervencion estatal —mé&s concretamente, en la desregulacion y
privatizacion de empresas estatales-. En 1992, la libertad de movimientos para el capital se
convierte en una realidad en nuestro pais.

Tambien en este afio el Sistema Monetario Europeo —al que nuestra economia se habia
integrado en 1989- entra en crisis, situacion ésta que caracteriza su periodo final de existencia
hasta a su abandono, de facto, en 1993. Cuando Espafia se integra en él, lo hace con una
peseta completamente sobrevalorada como consecuencia de la masiva entrada de capitales
atraidos por los elevados tipos. La fijacion de la estabilidad cambiaria como un objetivo
prioritario refuerza la justificacion de la aplicacion del ajuste: sélo es posible alcanzar este
objetivo aumentando la competitividad internacional, eligiendo la moderacion salarial como
la estrategia clave para conseguirlo —una vez que se renuncia a las devaluaciones

competitivas-. La crisis de 1992°° —coincidente con la apertura total al capital extranjero en

%0 Los procesos de referéndum, con resultados muy ajustados, a los que se estaba sometiendo el TM en las
diferentes economias comunitarias insuflaron un enorme grado de incertidumbre en sus mercados financieros.
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nuestra economia- constatd que las autoridades monetarias, con las circunstancias del
momento, eran incapaces de mantener la estabilidad cambiaria cuando una moneda sufrié
ataques especulativos.

Dejemos para el epigrafe de la insercion externa el andlisis mas detallado de la
apertura comercial. Baste de momento con sefialar que el desarme arancelario que exigia la
adhesion gener6 un incremento de las exportaciones y, mucho mas intenso, de las
importaciones, convirtiendose asi la UE en el principal socio comercial de nuestra economia.

La desregulacion también tuvo su reflejo en el mercado laboral, cuya flexibilizacion se
intensifico a través de la imposicién de criterios mas rigidos para acceder a las prestaciones
por desempleo®’. Montes (pp. 68-69; 2001) sefiala las medidas que representan los principales
cambios que esta reforma implicaba: la “ampliacion del periodo minimo de cotizacién para
tener derecho, se elimina la exencion fiscal de la que gozaban, la relacion entre los periodos
de cotizacion y de percepcion se amplia, se elimina el suelo existente para la prestacion
contributiva, se facilita la extincion del derecho a la prestacion, se dificulta su acceso (...)”. De
esta forma, las cargas sobre el gasto publico se reducian a la vez que se perseguia reducir el
nivel de desempleo.

En relacién a las politicas de privatizacion, cabe destacar que antes de la incorporacién
a la UE, el peso relativo de las empresas estatales era reducido en relacion a lo que ocurria en
el resto de economias comunitarias®. A partir de 1985 comienza el proceso de privatizacion
de empresas publicas, que ocupaban una posicion dominante en sus respectivos mercados, asi
como la desregulacién de los monopolios que el Estado ostentaba en ciertos sectores —
petréleo, telecomunicaciones, tabaco y television-. Si bien esta Ultima medida venia impuesta
por la incorporacion a la UE, las privatizaciones tienen una justificacion mas compleja. El
INH se transforma en REPSOL para comenzar en 1989 su proceso de privatizacion; mientras,
del INI se escinden las empresas que son rentables para que sean gestionadas bajo criterios de
rentabilidad, quedando agrupadas en la sociedad anénima TENEO. El proceso privatizador se
articuld en torno a dos tipos de actuaciones: venta total de las propiedades a capitales privados
(la de SEAT, PAMESA vy Viajes Marsans fueron las mas significativas) y venta de
participaciones en Bolsa (aqui destacan los casos de ENDESA, REPSOL Y GESA).

De esta manera, los episodios de convulsiones financieras se materializaron en la devaluacion de la peseta y en la
salida del sistema tanto de la libra como de la lira.

°1 E| Real Decreto Ley 1/1992 y las leyes 22/1992 y 22/1993 constituyeron el respaldo legal de estas reformas.

52 En 1985 ocupaban a un 4,5% de la fuerza de trabajo, frente al 12,3% comunitario, y generaba un 10,6% del
valor afiadido global (pp. 267, Garcia Delgado, 1990).

44



La reaccion social frente a todas estas medidas, que presentaban cierto caracter
regresivo para los trabajadores, fue canalizada a través de las direcciones del movimiento
sindical europeo y quedd materializada en la Carta Social Europea. Este documento, timido y
que no tenia rango preceptivo, se limitaba a sintetizar un compendio de derechos que deberian
tener los trabajadores comunitarios. En el &mbito interno, el Gobierno pretende en 1991 el
compromiso sindical de atenuar las reivindicaciones laborales a través del Pacto de
Competitividad a cambio de ciertas concesiones (como la negociacion colectiva de los
funcionarios o el aumento de las pensiones), en un intento de disipar la confrontacion frente a
los representantes laborales que vivié su maximo apogeo con la huelga general de 1988; no

obstante, las desavenencias en cuanto a su contenido provocaron el aborto del mismo.

El Tratado de Maastricht y la adopcién de la moneda Unica (1993-2005)

Los acuerdos de Maastricht, firmados en 1992, comienzan a aplicarse en 1993 con el
objetivo de la puesta en funcionamiento de la moneda Unica en 1999>. También es en este
afio en el que se hace realidad la creacién de un mercado Gnico en el marco de la UE**. Es
destacable la utilizacion de la aplicacion de este periodo como punto de inflexion para la
economia espafiola debido al significado que tiene para ella: supone la concrecion -a través de
la UE- de un programa que recoge las principales recomendaciones de la OCDE, asi como de
los principales organismos financieros internacionales. EI TM —cuyo objetivo es precisamente
la adopcion de la moneda unica- incluye, ademas de las modificaciones institucionales
necesarias para el establecimiento de la moneda Unica, las condiciones de convergencia
necesarias para formar parte de la union monetaria. Estas reformas implican para nuestra
economia la presentacién de un Programa de Convergencia al Consejo Europeo®, la
independencia del Banco de Espafia respecto al Gobierno espafiol —cuyo funcionamiento,
especialmente en lo que se refiere a la politica monetaria, pasoé a quedar coordinado con los
bancos centrales del resto de paises miembros a través del IME- y, evidentemente la
aplicacion de las politicas que asegurasen que, a finales de 1996, cumplian las condiciones de
convergencia. Estas exigian la contencion del déficit y de la deuda publica, asi como del nivel

de inflacion y de los tipos de interés medios a largo plazo y estabilidad monetaria.

> El plan inicial valoraba también la posibilidad de adoptar la moneda com(n en 1997 siempre que el
cumplimiento de las condiciones de convergencia se hicieran efectivas, cosa que no ocurrid.

> Aungue con ciertas limitaciones para los movimientos de la fuerza de trabajo.

> EIl primer programa se define para el periodo 1991-96, con la pretensién de acercarse en cuatro puntos a la
renta comunitaria -gracias al crecimiento de un 3,5% anual medio del PIB-, incremento del peso relativo de la
inversion hasta el 27,7% y la creacion de un millén de puestos de trabajo. Ante el estrepitoso fracaso en cuanto a
la consecucion de los objetivos planteados, el Gobierno de turno se vio obligado a revisar a la baja los objetivos
en un nuevo plan en 1994,
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Evidentemente, las politicas coherentes con la consecucion de estos objetivos eran las de corte
recesivo®®; ademas, conviene destacar que estos objetivos a alcanzar van a condicionar los
diferentes ambitos de la politica economica —cambiaria, monetaria, fiscal y de rentas-. El
Tratado ofrece el respaldo necesario para profundizar en la aplicacion del ajuste. Como
vemos, los objetivos de convergencia quedan adscritos a la esfera monetaria y financiera de la
economia, y no a la productiva.

A pesar del mal momento por el que atraviesa la economia espafiola, el Gobierno
aplica las restrictivas medidas acordadas en Maastricht e intensifica su abanico de reformas de
cardcter estructural con la justificacion que encontraba en la consecucion de los criterios de
convergencia. Es precisamente 1993 el afio en que la situacion econémica adquiere un tono
dramatico debido a la desconfianza que los capitalistas internacionales muestran respecto a
que sea la espafiola una economia en la que poder valorizar facilmente sus capitales. Es en
este momento, en el que se experimenta la retirada de ciertos capitales, cuando se pierde la
base sobre la que se habia sostenido la estrategia de crecimiento y la principal debilidad de
nuestra economia se manifiesta abiertamente. En 1996 se cierra el ‘Pacto de Estabilidad’, con
el objetivo de dotar de caracter permanente a un ajuste concebido inicialmente para su
aplicacion coyuntural.

Cuando se procede a realizar la primera revision del grado de cumplimiento de los
criterios de convergencia a efectos de implantar la introduccion de la moneda Unica en 1997,
nuestra economia sélo cumplia el criterio del tipo de interés (pp. 57; Montes, 2001). La
introduccién del euro como Unica moneda compartida con otras economias se hace realidad
en 1999 -tras haber sido desechada la primera fecha de 1997 por el incumplimiento
generalizado de los criterios de convergencia-, siendo éste el siguiente paso, tras la creacion
del mercado unico, hacia la integracion comunitaria de nuestra economia. EI cumplimiento de
los criterios de convergencia no fue, ni mucho menos, total por parte de los paises
participantes en el tratado®’; ademés, alguno de ellos —como el que hacia referencia al techo
de la deuda publica- fue relajado en el ultimo momento. Para el caso espafiol, ni la crisis de
los primeros afios de este periodo® -solo el cierto dinamismo observado en las exportaciones

atenud los efectos perniciosos de una demanda interna estancada- ni el cambio de Gobierno,

% Si bien es verdad que se impone un techo para los tipos de interés, éste queda subordinado al objetivo de la
inflacién, pues el limite lo marca la media de los tres paises con menor nivel de inflacién.

> Montes (2001) defiende que sélo la mistificacion de ciertos datos y la aplicacion de técnicas de contabilidad
creativa pudieron explicar el giro radical experimentado en ciertas variables macroeconémicas en distintos
paises.

>8 La mayor intensidad con la que nuestra economia acusé esta crisis, compartida con otras economias europeas,
queda manifiesta en las sucesivas devaluaciones que la peseta sufrié entre 1992 y 1995,
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gue supuso la sustitucion de quienes habian dirigido este proceso, supusieron obstaculos ante
los que ceder en la adopcion de la moneda Unica.

Los ultimos afios del decenio anterior, estuvieron marcados por una coyuntura
internacional desfavorable que se dejé sentir en nuestra economia. Junto a las politicas
monetarias expansivas alentadas desde Europa, que supusieron un aliciente para el consumo
privado y para la inversion empresarial —la construccion encuentra en la rebaja de tipos el
revulsivo necesario para su posterior expansion-, se disfrutdé de una época de materias primas
y energia barata.

En el 2000 se celebra en Lisboa el Consejo Europeo cuyo resultado fue la pretension,
entre otros objetivos, de combatir el desempleo con un grado adicional de flexibilidad en el
mercado de trabajo. Se continué en la linea de endurecer las condiciones de acceso a la
prestacion por desempleo. Tras la introduccion fisica del euro en 2002, los dltimos afios del
periodo quedan caracterizados por el, de momento paralizado, proyecto de establecer una
Constitucién para la UE*®. Precisamente ha sido el incremento de las desigualdades sociales
uno de los factores que han agravado la crisis de legitimidad del proyecto europeo®.

Durante todo este periodo, la economia espafiola continud con su proceso de reformas
estructurales ya iniciado en la etapa anterior, especialmente en lo que concierne a las politicas
de privatizacion y a la desregulacion de diferentes dimensiones de la economia. Analicemos
convenientemente cada una de ellas.

En relacion a las primeras, los procesos se centran basicamente en la apertura al
capital privado de ciertos servicios sociales —como la sanidad, educacién o las pensiones- y en
el trasvase completo al sector privado de aquellas secciones productivas mas rentables —
telecomunicaciones, transporte colectivo, combustibles-. Las empresas que formaban parte
del INI, a partir de 1996 quedan adscritas, tras su desaparicion, a alguno de los nuevos
organismos que se crearon en ese momento. La Agencia Industrial del Estado (AIE) agruparia
a todas las empresas estatales que no fuesen rentables, siendo su funcién la de ejecutar planes
de reestructuracion con el objetivo de hacerlas atractivas para el capital privado; una vez que
estas empresas alcanzaban esa situacion, pasaban a la SEPI, el otro organismo que se crea en
este momento. La funcion de éste es la de gestionar bajo criterios de rentabilidad las empresas
estatales, siendo su maxima aspiracion la de privatizarlas; actualmente, todas estas empresas

pertenecen a la SEPI. Con el cambio de gobierno que se produce en el decenio anterior, el

> Es precisamente en el afio 2005 cuando Espafia la aprueba en referéndum —aunque con escasa participacion-.
% Recientemente, el comisario de Asuntos Econémicos y Monetarios, Joaquin Almunia, ha calificado de
“insostenible el injusto modelo actual de distribucion de salarios y beneficios” (El Pais, 26-Mar-07).
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proceso de privatizaciones se intensifica, afectando a las empresas mas relevantes de la
economia espafiola en la actualidad: Telefénica, Endesa, Repsol, Aceralia, Indra, Argentaria,
Tabacalera. Muchas de ellas, ya habian iniciado su camino con anterioridad a través de la
venta, por parte del Estado, de paquetes de acciones al capital privado.

En cuanto a las pensiones, cabe destacar el gran recelo con el que la poblacion escucha
las propuestas de privatizacion. Es por ello que el proceso se esté llevando a cabo con enorme
cautela y se esté tratando de justificar con factores demograficos la inviabilidad financiera del
actual sistema; la estrategia que se ha llevado a cabo ha sido la de favorecer —sobre todo con
incentivos fiscales- la constitucién de planes privados a la vez que se endurecian las
condiciones de las publicas. Si bien es verdad que el proceso de reforma estructural comienza
en 1985 cuando se aprueba la Ley de Reforma del sistema de pensiones -que implica la
extension a ocho afios del periodo de referencia para el calculo de la pension y a quince el
periodo minimo de contribucion-, el impulso definitivo se produce en 1995 con la aprobacion
del Pacto de Toledo. El objetivo basico con el que se constituye es el de la reduccién de la
cuantia de las futuras pensiones —animando, ademas, asi a su complemento con planes
privados-, para lo que se amplio de 8 a 15 afios el periodo de computo de las aportaciones
para el célculo de la base reguladora y se redujo el porcentaje de base al que tenian derecho
los que hubieran cotizado entre 15 y 25 afios®. La cobertura politica del proceso de momento
ha sido total pues todos los grupos parlamentarios —incluido 1U- aprobaron este informe en el
Congreso.

Ademas de los intereses que el capital privado mostraba sobre el sector, su incidencia
sobre el gasto publico apremiaba a su modificacion. Como se ha sefialado, el argumento
aducido para legitimar la reforma ha sido el del estrangulamiento financiero del sistema como
consecuencia del envejecimiento de la poblacion. Como indica Navarro (2006), la lucha de
clases ha sido sustituida por la lucha intergeneracional®.

En relacion a la desregulacion, su eje central ha sido el mercado laboral, con el
objetivo de abaratar la fuerza de trabajo. Arrizabalo (1997) sefiala que los frentes en los que
ha actuado la desregulacion laboral han sido “la movilidad funcional y geografica,
abaratamiento del despido, instauracion de nuevas formas de contratracion, el establecimiento

de agencias privadas de colocacién, la reduccion de la cobertura del desempleo, asi como el

%1 Entre otras medidas; el apartado IX del mismo, recogia una serie de recomendaciones, entre las que cabe
destacar la reduccidn de las cotizaciones sociales patronales, la promocion de la vida activa por encima de los 65
y la potenciacion de los planes complementarios.

%2 parece destacable que, a pesar de los problemas de viabilidad financiera, las mismas voces que reivindican ese
argumento no sean criticas con los gastos que ha de asumir la Seguridad Social cuando la fuerza de trabajo ya no
es (til para el capital y ha de encargarse de financiar parcialmente las prejubilaciones.
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endurecimiento de los requisitos para acceder a ella, (...), el aumento de plazas de practicas y
formacion con baja o nula remuneracién y deficientes condiciones laborales, disminucién de
costes ‘no salariales’,...” (pp. 160 y 161).

Las recomendaciones del FMI se orientaban en el mismo sentido, encaminadas al
objetivo de flexibilizar el mercado de trabajo: progresiva eliminacion del INEM vy
autorizacion de las agencias privadas de empleo, aumento de movilidad geogréfica, laboral y
de horarios laborales, eliminacion de la autorizacion administrativa y abaratamiento del
despido, eliminacion de las clausulas de revision salarial en la negociacion colectiva y
obligatoriedad de tributar por IRPF y cotizar a la Seguridad Social por prestacion por
desempleo (citadas en Ortiz Molina, en Torres (1994)).

A la gran variedad de contratos con la que los capitalistas espafioles contaban, hubo
que afadirle otros —especialmente resefiable es el contrato de aprendizaje®- con la nueva
reforma de 1994. En materia de despido, se eliminaron ciertos obstaculos a través de la
ampliacién de las situaciones susceptibles de ser consideradas despidos individuales objetivos
—como las necesidades de produccion y las organizativas-; ademas, se promovio la movilidad
funcional y geografica y se redujo el caracter de indispensable de ciertos derechos laborales —
jornada méaxima, descansos diarios- que acabaron convirtiéndose en moneda de cambio en la
negociacion colectiva. Por ltimo, destacar que esta reforma ofrecié la cobertura legal
necesaria para la aparicion en escena de las ETT.

Los trabajadores espafioles solo tuvieron que esperar hasta 1997 para presenciar una
nueva reforma, con el apoyo sindical en este caso, que fracasd en su objetivo explicito de
mejorar la estabilidad laboral. Para promover los contratos indefinidos, se establecié una
rebaja en la indemnizacion a pagar en caso de despido siempre que el trabajador proviniese de
situaciones precarias. Aun con algunas concesiones para los trabajadores —como ciertas
mejoras en el contrato de aprendizaje-, la reforma se centrd en la facilitacion del despido; en
la misma linea de la anterior, se ampliaba ain mas las situaciones que podian dar lugar a
despides objetivos individuales. De hecho, quedaba recogida la competitividad como razon

para este tipo de despidos.

8 Aplicable hasta los 28 afios, suponia una excepcion para el salario minimo al poder quedar remunerado en una
cantidad inferior, ademas de quedar alejado del disfrute de los derechos de la Seguridad Social.
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I1. 2. La infraestructura del modelo espafiol: las fuerzas productivas.
La fuerza de trabajo.

Las transformaciones habidas en relacion a la fuerza de trabajo disponible vienen
explicadas, basicamente, por dos fendmenos: por una parte, el crecimiento neto
experimentado por la poblacion espafiola durante todo el periodo; por otra, la conversién de
nuestro pais en receptor neto de inmigrantes: 1980 es el primer afio en que el flujo de
inmigrantes supera al de emigrantes. A partir de ese momento, aunque con especial incidencia
desde 1996, el crecimiento de la entrada de inmigrantes es exponencial mientras que el de
emigrantes queda bastante mermado®. Como refleja el Gréfico 11.1, el crecimiento neto de la
poblacion es una constante a lo largo de todo el periodo, observandose cierto repunte como

consecuencia del incremento de las tasas de natalidad que la inmigracion ha implicado. Se

Gréfico Il.1. Evolucién de la poblacién total y de la poblacién activa
Tasas de crecimiento anual
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Fuente: elaboracion propia a partir de Anual Labour Force Statistics (OCDE). La tasa de actividad esta calculada sobre la
poblacién comprendida entre los 16 y los 65 afios.

puede apreciar también la evolucién, mucho mas irregular, de la tasa de actividad.
Coincidiendo con los peores afios para la actividad econémica, hay afios en los que se
experimenta un retroceso en esta tasa; especialmente significativo es el que se produce a
finales de los setenta, pues el deterioro de la actividad econdémica impide que el incremento de
los mayores de 16 -como consecuencia de la incorporacion de los nacidos bajo el baby-boom
a esta cohorte demogréafica- se traduzca en incrementos de esta tasa. Sélo tras la recesion de
los noventa se consigue mantener su crecimiento, haciéndose notar de nuevo la influencia de
la inmigracion. Por ello, como muestra el Grafico 11.2, s6lo es en la Gltima parte del periodo

en la que nuestra economia se aproxima a los niveles alcanzados tanto en la OCDE como en

% Aln asi, hasta el decenio anterior el nimero total de emigrantes espafioles superaba al de inmigrantes.
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la Eurozona; el diferencial mantenido no hace sino constatar el menor grado de penetracion de
las relaciones capitalistas en Espafia respecto a lo que ocurria en las principales potencias.

En relacion a la ocupacidn, el analisis de la variacion absoluta del nivel de empleo —
Gréafico 11.3- nos acerca al desolador panorama que acuciaba a la economia como

consecuencia de la crisis sistémica de los 70. Con la excepcion de los afios inmediatamente

Gréfico Il.2. Tasas de actividad
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Fuente: elaboracién propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE. Todas las series elaboradas a partir de estos
datos para la Eurozona incorporan la unificacién alemana de 1991.

posteriores a la adhesion, hay que esperar a 1995 para volver a presenciar creacion —neta- de
puestos de trabajo. No obstante, cabria la posibilidad de que la destrucciéon de empleo de la
primera parte del periodo se correspondiese con una mayor eficiencia del proceso productivo,
como consecuencia de una presion al alza de la productividad derivada del proceso de
acumulacion. Por ello, esperaremos a su analisis, mas abajo, para tener una vision menos
parcial del fenédmeno. En la segunda mitad del periodo, se mantiene una tendencia positiva
respecto al nivel de ocupacién -aunque habria que desarrollar un analisis més detallado de las

caracteristicas de ese nuevo empleo para valorar convenientemente la situacion-.

Grafico I1.3. Evolucion del mercado laboral
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Logicamente, esta situacion se refleja también en el nivel de desempleo. La evolucién
de su tasa viene acompasada a la mostrada por el nivel de empleo, mostrando sus maximos —
rozando el 20%- en los momentos de agudizacion de las crisis. Muy lejos de la tasa media de
la anterior fase expansiva, el desempleo se ha manifestado como una de las principales lacras
del proceso de acumulacién en Espafia; ndtese que, a pesar de la dinamica positiva de
creacion de empleo en los altimos afios, su valor sigue manteniéndose cercano al 10%. Todo
ello no hace sino poner en duda la eficacia de las reformas estructurales aplicadas en el
mercado de trabajo cuyo objetivo era la reduccion del desempleo. Este fendmeno se ha
presentado con caracter permanente en nuestra economia a lo largo del periodo analizado,
siendo estériles las medidas aplicadas que encontraban en la rigidez del mercado laboral —y en
su reflejo sobre los costes laborales totales- el origen del problema. Tal es asi, que como se

observa en el Grafico 11.4, a pesar de ostentar un mayor grado de desregulacion en el mercado

Grafico Il.4. Tasas de desempleo
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE.

laboral, el problema aparece de manera mucho mas inquietante en nuestra economia que en
las de nuestro entorno. Las férmulas ortodoxas también intentaron vincular, como se sefialo
arriba, los incrementos del salario directo con los de la productividad para, asi, reducir el
desempleo. También la politica de contencion salarial que se arrastra durante, practicamente,
todo el periodo se ha mostrado incapaz de resolver el problema.

Mencion aparte merece el fenémeno del subempleo, que se tratard con mayor rigor en

el momento de analizar las consecuencias de la flexibilizacion del mercado laboral.

Andlisis del stock de capital.

Dejando de lado andlisis mas ambiciosos —que nos llevarian a estudiar su contenido
tecnoldgico o su distribucion territorial o sectorial-, nos limitaremos a efectuar un bosquejo

acerca del ritmo al que se ha acumulado capital en nuestra economia durante este periodo. La
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evolucion del stock de capital queda estrechamente entroncada con el esfuerzo inversor que se
realice en la economia, por lo que serd sensible a los mismos factores que éste. De esta
manera, su desarrollo es un buen indicador del devenir de la actividad economica. Nos
acercamos a su evolucion a través del analisis de la tasa de crecimiento que ha experimentado
durante el periodo: el Grafico 1.5 nos exhibe un panorama, de nuevo, recesivo hasta la
incorporacion a la UE, afio en que se remonta; pero sélo hasta una nueva caida al inicio de los
noventa. Solo en los ultimos afios esta variable consigue recuperarse aunque a un ritmo muy
moderado. Si bien es verdad que podriamos llegar a pensar que el repunte de la actividad
economica tras la adhesion afianzé las expectativas empresariales explicando asi la mejora en
el stock de capital, si diferenciamos entre la evolucién del capital privado y pablico, vemos
que es éste ultimo el que realmente experimentd un crecimiento considerable como
consecuencia del trasvase de fondos publicos que supuso la entrada a la UE —no obstante, su
repercusion sobre el capital total es menos intensa debido a que representa un peso relativo

mucho menor que el privado-.

Gréfico I1.5. Tasa de crecimiento del capital

—&— Capital privado
—@— Capital publico /
Capital total
> _\
A n | S,

fjﬁ

%
O L N W h oo N oo B

JEEE]
2000

Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Fundacion BBVA y IVIE.

Gréafico I1.6. Stock de capital en la economia espafiola
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE.
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En cuanto al capital privado, su nivel ha sido creciente a lo largo de todo el periodo
aunque no siempre al mismo ritmo, pues su grado de sensibilidad respecto a la situacion de la
actividad economica es elevado; no obstante, la tendencia logaritmica parece indicarnos una

tendencia moderadamente recesiva en su dinamica de crecimiento.

11.3. La estructura del sistema.

Dimensién econdmica

El proceso de produccion.

Conviene recordar, de nuevo, el caracter recesivo de la etapa objeto de estudio para
valorar la evolucion de la actividad econdmica. Baste un dato para justificar este rasgo: 1987,
afio en el que se alcanza el maximo grado de crecimiento del periodo tras la integracion en
Europa, la tasa de crecimiento llega al 5,6%, alejada del 6,8% que de media habia crecido
nuestra economia en el periodo posbélico. Su comportamiento es erratico durante todo el
periodo —similar al comportamiento del resto de economias capitalistas-, siendo destacable la
fase expansiva que acomparfia a la adhesion; ademas, parece que a partir de la segunda mitad

de los noventa, la economia espafiola se ha involucrado en un ritmo de crecimiento sostenido

Gréfico IL.7. Evolucion del PIB. Tasas de crecimiento anuales
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE.

-y superior al de la Eurozona y al de la propia OCDE-. Desde otra perspectiva, se puede
observar cOmo nuestra economia sufre de manera mas severa la segunda fase de la crisis de
los setenta, asi como la crisis en el seno de UEM de principios de los noventa —arrojando en
ambos casos tasas de crecimiento negativas-. En el Cuadro 11.1 queda manifiesta la evolucion
pareja de la economia espafiola con la de sus socios de la UEM, excepto para el ultimo
periodo en el que las situaciones recesivas de Francia y, especialmente, Alemania han
presionado a la baja los valores de la zona euro.
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Cuadro 11.1. TMAA del PIB

1973-78 1979-85 1986-92 1993-05
Espafia 2,7 1,3 3,7 3,4
OCDE 3 2,4 3 2,7
Zona euro 2,5 15 34 2

Fuente: elaboracién propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE.

En cuanto a la estructura productiva —reflejada en el Grafico 11.8-, podemos aseverar que ha
seguido la misma senda que las del resto de economias capitalistas, aunque a un ritmo mucho
mas apresurado. Si bien es verdad que el inicio de la terciarizacion de nuestro modelo
productivo fue una caracteristica latente durante el proceso de crecimiento de los sesenta, en
la década siguiente el secundario sigue siendo un sector con un peso relativo superior al que
éste presentaba en las principales economias capitalistas. La, postergada, industrializacion
espafola habia completado su proceso de maduracion en la fase expansiva anterior al periodo
analizado. La crisis que azota a nuestra economia en los setenta, pone en evidencia las
carencias estructurales —sefialadas mas arriba- sobre las que habia descansado la actividad
industrial espafiola, sumiendo a este sector en una profunda recesion que provocara

transformaciones radicales en su seno y desplazandolo, a favor del terciario, como el sector

Gréfico I1.8. Estructura productiva (empleo)
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Fuente: elaboracion propia a partir de Anual labour foce statistics (OCDE)

con mayor capacidad dinamizadora. Por lo tanto, si bien en 1973 secundario y terciario
compartian protagonismo, a lo largo del periodo se consolida la posicion hegeménica de este
altimo, comiéndole algo de terreno al sector industrial pero, sobre todo, al primario. El
declive de éste es otra de las caracteristicas resefiables; el paso que finalmente lo aboca a una
posicion marginal es la integracion comunitaria: precisamente en el momento de la adhesion
espafola, los socios mantienen un conflicto abierto acerca de como solucionar la situacion de

sobreproduccidn en este sector que imperaba en su seno. A partir de ese momento, los ajustes
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productivos serdn una constante en este sector, medida a la que nuestra economia es
especialmente sensible debido a la mayor importancia que, respecto al resto de paises
comunitarios, mantiene este sector.

Analicemos, desde la perspectiva de la competitividad internacional diferentes
aspectos de la eficiencia productiva en nuestro pais. En primer lugar, podemos utilizar la ratio
capital/trabajo (K/L) como indicador del grado de mecanizacién del proceso productivo. En
este caso, los capitalistas espafioles demostraron un gran esfuerzo al inicio del periodo
analizado en incrementar esta relacion en sus procesos de inversion, recortando la diferencia
gue mantenia respecto a sus socios comunitarios; a pesar de ello, la diferencia se estancé
precisamente cuando Espafia se incorpora al espacio comunitario, manteniéndose estable
durante los siguientes afios. Una de las caracteristicas del proceso de acumulacion en nuestro
pais ha sido la utilizacion de mano de obra en condiciones ventajosas para el capital; este
fendbmeno, que ha ejercido en muchas ocasiones como factor de atraccién de capital
extranjero, ha desincentivado a los capitalistas a promover un mayor grado de capitalizacion
del proceso productivo. Quiza sea ésta una de las causas mas importantes para explicar el
diferencial observado, de nuevo desfavorable para nuestra economia, en los niveles de
productividad del trabajo. Como se observa en el grafico, en los Gltimos afios de la Gltima
década —recordemos, de cierta prosperidad econémica- esta diferencia se intensificd, para
relajarse levemente en la ultima parte del periodo. Por lo tanto, en ambas variables la
economia espafiola muestra unos retrasos determinantes respecto a las principales economias
de su entorno. En el siguiente capitulo se analiza la evolucién de la productividad desde una

perspectiva nacional, por lo que méas adelante se profundiza méas en este aspecto.

Grafico I1.9. Determinantes de la eficiencia productiva (UE-15 = 100)
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Eurostat. La ratio K/L se representa en el eje izquierdo
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Distribucién del producto.

Debido a que los efectos que sobre las condiciones materiales de vida de la poblacién
espafiola ha tenido el proceso de acumulacion de los ultimos 30 afios se trataran
rigurosamente en el siguiente apartado, ofreceremos ahora simplemente un par de apuntes en
torno a la distribucion del producto. Primero, se debe resaltar que el resultado econémico
global del periodo analizado no puede ser calificado sino de contundentemente positivo: el
PIB per capita ha conseguido un incremento acumulado del 100% -practicamente — estando
su evolucion ligada estrechamente a la de la propia actividad econdémica. Por ello, su tasa de
crecimiento anual presenta valores negativos en los peores afios de crisis; aun asi, el saldo es

positivo, alcanzando una TMAA del 2,07%.

Grafico 11.10. PIB per capita
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Fuente: calculado a partir de datos de Anual labour force statistics (OCDE) y Economic Outlook 80 OCDE

Adoptemos un enfoque funcional para aproximarnos al estudio de la distribucion de la
renta en nuestra economia. De momento, simplemente analizamos la evolucion del peso
relativo de las dos grandes masas —excedente bruto de explotacion y remuneracion de
asalariados-, junto al de los impuestos relacionados con la renta. Asi, obtenemos una vision de
coémo se ha distribuido el botin econdmico entre las dos grandes clases sociales.

Como puede observarse, las dos grandes masas de ingresos han mantenido
practicamente constante su relacion, mientras que los impuestos netos han ensanchado su
participacion relativa en la renta. Aunque se observan cambios en los periodos intermedios, la
distribucion inicial y final son bastante parecidas. ¢Podemos afirmar, entonces, que las
diferentes clases sociales se han beneficiado por igual del proceso de crecimiento? So6lo una
lectura incompleta del proceso nos llevaria a contestar la pregunta sin mas informacion. En el
siguiente capitulo, junto al estudio de la evolucion de composicion de las clases sociales, se

indagara en esta cuestion.
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Grafico I1.11. Distribucion funcional de la renta
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Fuente: elaborado a partir de los datos de la Contabilidad Nacional Espafiola del INE

Consumo: los componentes de la demanda agregada.

La evolucion de los diferentes componentes de la demanda agregada ha sido dispar
durante el periodo. El crecimiento experimentado en la renta ha provocado que todos hayan
crecido en términos absolutos —aunque sin duda unos son mas sensibles que otros a los
movimientos del PIB-; de mayor interés resulta el analisis en términos relativos, para lo que
se propone el siguiente gréfico:

00 Gréfico I1.12. Estructura de la demanda agregada
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Fuente: elaborado a partir de datos de la Fundacién BBVA

Como podemos observar, los cambios son significativos. EI componente de mayor
importancia relativa, el consumo privado, ha ido cediendo frente al empuje de los otros
componentes —perdiendo casi diez puntos porcentuales-; en el polo contrario encontramos el
publico, que durante la primera mitad del periodo muestra un considerable dinamismo como
consecuencia de las nuevas funciones asumidas —el retraso con el que se constituye en Espafia

lo que se ha denominado Estado de Bienestar explica este salto cualitativo-. En cuanto a las
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exportaciones netas, cabe sefialar que tradicionalmente ha mantenido un saldo negativo que
refleja la menor competitividad espafola; esta tendencia se consolida en situaciones de
recuperacion economica como consecuencia de la mejora que sufren las importaciones. Por
altimo, hemos dejado el esfuerzo inversor (peso relativo en el PIB de la FBCF): su
comportamiento es mucho mas erratico, pues ademas de depender, fundamentalmente, del
nivel de EBE, queda condicionado por las expectativas de rentabilidad —variable muy volatil y
que depende de muchos factores-. En este caso, su recuperacion solo queda latente en el inicio
de la presenta década, consiguiendo superar su peso relativo inicial, como consecuencia de la
confianza que transmite al capital la senda mantenida —y modesta- de crecimiento que
experimenta durante esta fase nuestra economia.

Detengdmonos en el analisis de la inversion, al ser ésta la variable clave para

comprender la dinamica del proceso de acumulacion. La serie representada es la referente a la

Grafico 11.13. Acumulacion y empleo
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Fuente: elaborado a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE

FBCF, cuya influencia sobre la actividad econdmica es determinante: su valor se estanca
desde el inicio de la crisis hasta el afio de la adhesién —incluso en varios afios llega a caer
(-7,6% en 1984)-; al inicio de los noventa sufre una nueva caida y no es hasta 1994 cuando se
recupera para mostrar un caracter progresivo hasta el final del periodo. Se utiliza la evolucién
de la tasa de paro para mostrar como es el ritmo de acumulacion el que determina la propia
dindmica del proceso econdmico: solo logra atenuarse en los afios en los que se recupera la
inversion —afios posteriores a la integracion y a partir de 1994-, mostrando cotas elevadas
cuando ésta se contrae. Como hemos visto mas arriba, durante este periodo se observo una
reorientacion sectorial en el destino de la inversién, dirigiéndose en mayor medida al sector

terciario; ademas, a pesar de ser intensivo en capital —pues la ratio de capitalizacion crecié a
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lo largo del periodo-, lo fue menos que las economias comunitarias, lo que explica las

diferencias de productividad respecta a éstas.

Aspectos monetarios v financieros

Analisis de la inflacion.

El fendmeno de la inflacion ha obsesionado a los diferentes gobiernos durante este
periodo, fundamentalmente por el diferencial mantenido respecto a las economias mas ricas y
sus consecuencias sobre la competitividad internacional®. Es por ello que las medidas
antiinflacionistas se han aplicado con firmeza, situando el origen del problema en el
crecimiento salarial. Desde los Pactos de la Moncloa al TM la contencion de precios se ha
mantenido como objetivo prioritario; de hecho, la estabilidad de precios juega un papel clave

en la constitucién de la moneda Unica.

Gréafico I.14. Nivel de inflacion
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Fuente: elaborado a partir de Main Economic Indicators, OCDE.

Como muestra el Grafico 11.14 -y recordando los datos del anterior-, el fenémeno de
la estanflacion se presenta en Espafia con especial intensidad, simultaneandose desempleo e
inflacion hasta la mitad de los ochenta, con unas tasas muy elevadas. N6tese que a pesar del
objetivo marcado en los Pactos de la Moncloa®®, el crecimiento sélo se atentia afios después,
especialmente a partir de la adhesion. Aunque el resto de economias capitalistas también
presentaban elevados niveles de precios —como reflejo del encarecimiento del petrdleo-, es

apreciable el diferencial mantenido respecto a nuestra economia.

% En el siguiente epigrafe se desarrolla el analisis de la competitividad internacional, influida evidentemente por
el nivel de precios.

% |a estrategia antiinflacionista se orientd inicamente a la contencién salarial, descuidando otros frentes como
las estructuras poco competitivas que dominaban muchos mercados.
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A partir de la integracion, el problema se contiene debido a la prioridad que desde el
espacio comunitario se otorga a este problema, mas aun desde el inicio del proyecto de
moneda Unica —recuérdese que el objetivo del SEBC es precisamente la estabilidad de

precios-. Aun asi, el nivel de precios sigue quedando por encima de la media de la Eurozona.

Evolucion del sector financiero: principales cambios y tendencias.

Si los cambios observados en otras dimensiones han sido intensos, los acaecidos en el
ambito del sector financiero nos permiten hablar de una verdadera revolucion. Debido a que
en el capitulo IV se tratara el analisis del sector financiero en un mayor grado de detalle, nos
centraremos en los cambios de rango institucional que han caracterizado este periodo: de
manera semejante a lo ocurrido en el resto de economias de la OCDE, todas las
transformaciones pivotan en torno a la reforma estructural que se pone en marcha con el
proceso de liberalizacion financiera, politica ésta que se acelera a partir del momento de la
adhesion.

El modelo cerrado es sobre el que se disefia el sector financiero durante la etapa
franquista, en el que el Estado mantiene un alto grado de intervencion: controla los tipos de
interés, el tipo de productos ofrecidos y el destino de los recursos (a través del establecimiento
de coeficientes de obligado cumplimiento); por lo tanto, el papel de la competencia es
marginal. Aunque anteriormente se aprecia alguin movimiento aperturista, no es hasta 1974
cuando observamos una verdadera pretension liberalizadora, primero con Barrera de Irimo y
después con Fuentes Quintana. Sin embargo, estas politicas no se acompafaron de medidas
parejas en el sector real de la economfa, desatandose asi —junto a otra serie de factores®’- la
crisis bancaria que acuso nuestra economia desde 1978 hasta 1985.

La crisis se generaliz6® en un sector financiero carente de ninguna herramienta para
cubrir a los depositantes en situaciones problematicas —la creacion del Fondo de Garantia de
Depdsitos surge a raiz de esta crisis-, por lo que el Estado se ve obligado a intervenir muchos
bancos. Este momento es crucial en la politica liberalizadora, pues la posibilidad de
estatificacion de estos bancos cobra mucho peso; no obstante, finalmente se decide
devolverlos al mercado a través de subastas publicas. Es a través de este proceso como el

capital extranjero comienza a adquirir cierta importancia en el panorama nacional.

% Como la ausencia de una red de supervision, la mala coyuntura internacional o el proceso de reconversion al
que se estaba viendo sometido el sector industrial -considerando el papel tan activo que la banca mantiene en la
propiedad industrial en nuestro pais-.

%8 Afect6 a entidades que mantenian un 27,1% del total de recursos ajenos del sector, entre las que quedaban
comprendidas algunas tan importantes como el Banco Urquijo o el Grupo Rumasa. (Garcia Delgado, 1990; pp.
357)
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Sin duda, el paso definitivo hacia un modelo abierto lo constituye la adhesion a la UE,
momento a partir del que deja de tener sentido analizar su evolucion sin contextualizarlo en el
ambito comunitario. Por una parte, la configuracion de un mercado uUnico implica dos
cambios trascendentales: la libre circulacién de capitales®® y la libre prestacion de servicios
financieros. La libertad de capitales presiona al Estado para establecer medidas tendentes a
atraer capital, por lo que exime de tributacion a los rendimientos obtenidos en renta fija por el
capital extranjero e impone una serie de incentivos fiscales en una serie de productos —como
los fondos de inversion colectiva- a efectos de retener el capital nacional; en relacion a la
segunda transformacién, hay que sefialar que queda asegurada a través de la licencia tnica’,
gue implica el reconocimiento mutuo de las entidades de los Estados miembros. Por otro lado,
hay que atender a las consecuencias que sobre el sector financiero implica la politica
monetaria comun, siendo la plena liberalizacion de los tipos de interés la mas importante para
la economia espafiola. A efectos de alcanzar todas las ventajas potenciales que la adopcion de
la moneda Unica implica, se busca alcanzar un mayor grado de integracion financiera entre las
economias que comparten el euro. Para ello, se elabora el Plan de Accion de Servicios
Financieros (PASF), plan de trabajo que recoge una serie de medidas a adoptar para conseguir
el objetivo sefialado y cuya aplicacion practica se encuentra con muchos obstaculos; a efecto
de sortearlos se elabora el Informe Lamfalussy —en el afio 2001-, que recoge los
procedimientos necesarios para una conveniente aplicacion del Plan.

Dejando para el capitulo mencionado el analisis méas desagregado del resto de consecuencias
de la liberalizacién financiera, sefialemos el efecto que sobre los tipos de interés parece haber
tenido: aunque el comportamiento es erratico en los afios inmediatamente posteriores a la
integracion, a partir de los noventa se puede apreciar (Grafico 11.15) la tendencia decreciente
que experimentan los tipos’* —a largo y corto plazo-, alcanzando valores que contrastan con
las elevadas cotas alcanzadas durante los ochenta. Logicamente, las repercusiones que tendra
este descenso sobre la posicion financiera de los agentes, han de ser objeto de un estudio mas

pormenorizado.

% |a Directiva 88/361, que entra en vigor en Febrero de 1992, se encarga de eliminar los rigurosos controles
existentes.

" |a licencia Unica (o pasaporte comunitario) queda regulada en la Directiva 93/22 y establece que una entidad
financiera puede operar en cualquier Estado miembro obteniendo Gnicamente la autorizacion del supervisor
nacional del pais de origen.

™ Al acabar el periodo analizado en 2005 se pierde el repunte que estan sufriendo desde ese mismo afio hasta el
momento actual.
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Se pueden sintetizar los principales cambios experimentados en el sector financiero de
nuestra economia de la siguiente manera’®: desregulacién, no sélo de los tipos de interés, sino
también de las operaciones de activo —actualmente solo se mantiene el coeficiente de caja
como instrumento de politica monetaria- y de las comisiones; liberalizacion, que después de
la adhesion implica la plena libertad de movimientos de capital; universalizacién de
operaciones por parte de las entidades financieras; desaparicion de intermediarios financieros
que ha implicado la desintermediacion bancaria; mejoras en la canalizacion de informacion;
intensificacion de la supervision y el control, por parte del Banco de Espafia y en el seno de la
UE debido a la mayor vulnerabilidad que presentan los mercados financieros una vez
liberalizados.

Gréafico I1.15. Tipos de interés
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Fuente: elaborado a partir de datos del Economic Outlook 80 OCDE

Insercién externa

La insercibn de nuestra economia en el panorama internacional ha venido
caracterizada por la apertura indiscriminada al exterior, especialmente a la UE. De este modo,
muchos de los problemas cuya raiz era basicamente interna han encontrado, en varias
ocasiones, en la situacion internacional un espacio donde diluir las debilidades nacionales y
compartir responsabilidades.

El antecedente de referencia es el acuerdo preferencial firmado en 1970” con lo que,
en ese momento, era la CEE; asi, se posibilito un cierto crecimiento, sostenido, de las

exportaciones espafiolas, a pesar de la voragine que azotaba en ese momento al capitalismo

2 Se puede encontrar un riguroso repaso de las principales caracteristicas de los sectores financieros
modernizados en Martinez Cortifia y Broeker (1990); en Martinez Cortifia (2001) se hace un repaso concreto al
caso espafiol.

7 La solicitud de apertura de negociaciones para la asociacion data de 1962 (Montes, 1993).
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internacional. En este acuerdo no se hacia ninguna referencia a la adhesién de nuestro pais
debido a las reticencias mostradas desde la UE frente al sistema dictatorial, cifiéndose
meramente a la liberalizacion —parcial- de las operaciones comerciales entre ellos.

El desarme arancelario aplicado al incorporarnos a la UE fue radical, y vino
acompafiado, como se sefial6 mas arriba, por la concesion de facilidades de entrada para el
capital extranjero a efecto de minimizar su repercusion sobre el desequilibrio exterior. El
déficit comercial fue tan grande que la situacién unicamente podia sustentarse en unos
elevados tipos de interés que atrajesen al capital extranjero, sentando asi las bases de la

tremenda vulnerabilidad espafiola respecto a este tipo de capital.

Comercio internacional.

Rescatando de nuevo el acuerdo preferencial con la CEE como punto de referencia, se realiza
el repaso a esta dimensién. Con el objetivo de liberalizar las relaciones comerciales
bilaterales, el acuerdo consistia —basicamente- en la eliminacion de restricciones cuantitativas
y las reducciones arancelarias. En este ultimo aspecto, la exigencia de desmantelamiento de
las barreras proteccionistas fue netamente menor para Espafia: mientras que la CEE redujo sus
aranceles, con alguna excepcion’, entre el 60% y el 70%, la reduccién de los espafioles se
repartio entre un 60% Yy, especialmente, un 25%, quedando vigentes en un extenso grupo de
bienes los aranceles y los contingentes preexistentes. Este acuerdo tuvo un efecto positivo
sobre las exportaciones y, por lo tanto, sobre el nivel de demanda agregada —en un momento
en el que la interna estaba debilitada-, reduciéndose asi el déficit exterior. El proceso de
liberalizacion comercial continGa, en 1979, con las concesiones asumidas en la Ronda de
Tokio —consistentes en sustanciosas rebajas arancelarias- y el Acuerdo con la EFTA
(European Free Trade Association) —en el que se establece el compromiso bilateral de reducir
las medidas proteccionistas para el comercio mutuo de productos industriales hasta alcanzar
las condiciones fijadas en el Acuerdo Preferencial con la CEE-.

Al contrario de lo ocurrido en 1970, la situacion se invierte en 1986: aunque el
desarme era integral para ambas partes, las medidas proteccionistas que mantenia nuestra
economia eran mas elevadas. En relacion al sector industrial, se doté a Espafia de un periodo
transitorio —hasta 1993- para eliminar progresivamente las medidas proteccionistas, a la vez
gue guedaba obligada a adoptar las politicas comunes frente a terceros. Aunque el sector

primario gozo6 de un periodo transitorio similar, que incorporaba el objetivo adicional de que

™ Se mantuvieron para los productos agricolas, aunque Espafia también se benefici6 de los acuerdos
preferenciales que la CEE tenia vigentes con diferentes economias mediterraneas.
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se otorgase mayor importancia al criterio de mercado en la fijacion de precios, las numerosas
excepciones recogidas para este sector concedieron un caracter especial a su adaptacion.

Los datos nos muestran como el crecimiento de importaciones y exportaciones ha sido
una constante a lo largo del periodo, aunque es a partir de la adhesion cuando su crecimiento
se intensifica — las medidas de apoyo a la exportacion cumplieron una funcion esencial para
explicar su crecimiento’-. La menor competitividad de la economia espafiola queda latente en
las diferencias entre ambas magnitudes, por lo que el resultado comercial ha sido
crecientemente negativo para nuestra economia. Solo la positiva evolucion de la balanza de

servicios —especialmente en lo que se refiere al turismo- ha podido evitar una situacion peor.

Grafico I1.16. Hujos de comercio internacional
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de la OMC. Los datos incluyen los servicios.

Sin embargo, el deterioro medioambiental, la disminucion del gasto por turista y la
competencia de nuevos paises son factores que estan haciendo peligrar esta rabrica en la que
nuestra economia se ha especializado.

La tasa de apertura muestra la creciente importancia que el comercio internacional ha
tenido en nuestra economia. La evolucion de la tasa cobertura nos evidencia la incapacidad
perpetua del sector exportador para financiar adecuadamente los requerimientos externos de
bienes por parte de la economia nacional. Es destacable el deterioro observado en el tramo
final del periodo. Por Gltimo, también se presenta en este gréfico el saldo comercial expresado
en relacion al PIB. Aqui se observa la explosion que experimenté el déficit comercial espafiol

con la adhesion’, sélo interrumpida por el estancamiento de las importaciones que acarrea la

> J. A. Alonso muestra un repaso de los principales mecanismos que se establecieron a partir de los ochenta
(Garcia Delgado, 1990).

76 Ademés, conviene no olvidar que las cifras del déficit comercial de la primera parte del periodo incluyen el
deterioro provocado por la escalada de los precios del petréleo.
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Grafico Il.17. Apertura y cobertura comercial
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de la OMC. Los datos incluyen los servicios y el saldo comercial se
expresa como porcentaje del PIB.

crisis de inicio de los noventa y fundamentada basicamente en la menor competitividad que
la economia espariola presentaba respecto a sus socios comunitarios. Como indica Montes
(Etxezarreta, 1991), este déficit “pas6 de 1 a 3,2 billones de pesetas; en cuanto a los
resultados respecto a la UE, se pasd de un superavit de 0,27 billones a un déficit de 1,32
billones” durante el periodo 1985-89. A partir de ese momento, la UE se convierte en el
indiscutible primer socio comercial de Espafia, reorientando asi el origen y destino de estos
flujos; ademas, se consolida lo que en la actualidad es una de las principales debilidades de

nuestra economia, que muestra valores maximos en los afios recientes.

Ambito financiero.

Realmente, no es hasta la incorporacion en la UE cuando podemos hablar de la
apertura financiera de la economia de nuestro pais, pues aunque -como se ha sefialado mas
arriba- el sector financiero ya habia iniciado su proceso de liberalizacion, hasta ese momento
las transformaciones tuvieron menor calado. Ademas, hasta ese momento, solo las inversiones
en cartera tomaron cierta dimensién -—conviene considerar el contexto convulsivo
experimentado en esos momentos por los mercados financieros internacionales-, resultando
estériles los diferenciales de tipos de interés para atraer capital extranjero.

A partir de la adhesion, los flujos de capitales se multiplican en ambos sentidos; en
relacion al capital extranjero, su intenso crecimiento se produjo tanto para aquel que entraba
con un mayor grado de estabilidad como para el que lo hacia con meros fines especulativos.
En el primer caso, la economia espafiola fue utilizada, tanto en actividades del sector

secundario como del terciario, para ampliar redes de distribucién de empresas extranjeras y
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con el objetivo de constituir plataformas de exportacion a los propios paises europeos. La
entrada de capital extranjero al sector financiero tomé una importancia creciente. En relacion
al capital especulativo, los diferenciales de tipos caracteristicos en el final de la década de los
ochenta explicaron su exponencial crecimiento. La libertad de capitales y la situacion de
excesiva liquidez que impregnaba los mercados financieros internacionales generaron una
acumulacion desorbitada de reservas que, a través de la apreciacion de la peseta redundd
negativamente sobre el equilibrio exterior.

La renta de inversiones ha venido creciendo como reflejo de la entrada de capital
extranjero a nuestro sistema. La balanza de transferencias es netamente positiva debido a los
fondos compensatorios de la UE, pero sin embargo, no se puede mantener a largo plazo una
economia improductiva y subsidiada. Todo ello ha generado un déficit corriente (suma de los
tres anteriores: comercial, transferencias y servicios) que solo ha sido posible financiar con las

entradas de capital extranjero a largo plazo.

Gréafico 11.18. Inversién directa
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I1. 4.Conclusiones del capitulo

Se ha mostrado como la estrategia econdémica espafiola ha pivotado en torno a la
profundizacion en las relaciones capitalistas, proceso que ha quedado articulado a través de
la integracion en la UE. En términos de resultados, se puede apreciar que ha supuesto un
rotundo progreso material: durante la mayor parte del periodo, las tasas de crecimiento han
superado a las de la UE, y en muchos casos, también a las de la propia OCDE. Todo ello, nos
permite aseverar que, en este sentido, el periodo ha sido provechoso. Ademaés, se ha
constatado su insercion en el sistema internacional aunque poniendo de relieve su caracter

subordinado: el retraso en términos de capacidad competitiva a nivel internacional se presenta
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con caracter permanente a lo largo de todo el periodo. El saldo exterior negativo es reflejo de
esta situacion, lo que ha condicionado el sentido de los flujos de capital.

El menor grado de mecanizacion de la produccion y la inferior productividad respecto
a las principales economias europeas se erigen como las causas principales de este desfase;
sin embargo, se ha sefialado exclusivamente a los salarios como causantes de esta situacion.
Es por ello que todas las medidas tendentes a mejorar la competitividad se han centrado en la
contencion salarial; estas politicas, ademas de resultar estériles, desenmascaran el caracter

concentrador del proceso, cuya constatacion empirica se presenta en los siguientes capitulos.
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CAPITULO Ill. CONSECUENCIAS DEL PROCESO DE ACUMULACION
CAPITALISTA SOBRE LAS CONDICIONES MATERIALES DE LA POBLACION
ESPANOLA (I): LA DISTRIBUCION FUNCIONAL DE LA RENTA

Una vez detectadas las principales tendencias del proceso de acumulacién espafiol, nos
disponemos a comprobar si efectivamente ha tenido un caracter concentrador. Para ello, en
este capitulo se escudrifiara lo acontecido en las rentas salariales y en las de la propiedad -
primero independientemente y después de manera conjunta-, para contrastar que el
crecimiento del ingreso no ha sido igualmente aprovechado por trabajo y capital. De nuevo,
conviene recordar que el aspecto primordial de las clases es la relacion que mantienen entre
ellas, por lo que aungque repasaremos inicialmente el comportamiento de cada una de ellas por
separado, la division efectuada Gnicamente se utiliza como una herramienta metodolégica que
ayudara a comprender la distribucion integral del ingreso cuando se pongan en comun los
resultados relacionados con ambas clases.

Antes de ello, se exponen las transformaciones en la estructura social espafiola a efectos
de comprender la verdadera magnitud de la desigualdad entre clases; este epigrafe, de caracter

instrumental, nos servird también para el siguiente capitulo.

I11.1. Evolucidn de las clases sociales en Espafia

La intencion perseguida en este epigrafe es la de completar la caracterizacion de la
poblacion espafiola: ya que el objeto global de investigacion es analizar las repercusiones que
el proceso de acumulacion ha generado sobre el bienestar material de las diferentes clases,
analizaremos la evolucion de la estructura social en este periodo. Ya en el anterior capitulo se
repasaron ciertos rasgos, por lo que profundizaremos en éste en aquellos mas susceptibles a la
evolucion del proceso de acumulacion: por una parte, se analiza la composicion de los
distintos grupos de poblacion segun su relacion con la actividad econdémica —reparando en los
niveles de dependencia de ésta- y, por otra, se plantearan las principales transformaciones que
han sufrido las clases sociales —manteniendo siempre una perspectiva clasica- como

consecuencia del devenir de la actividad econdmica.

La poblacién espaiiola y la actividad econdmica.

En esta primera parte del analisis repasamos la evolucion de las categorias demogréaficas

mas importantes —siempre desde su entroncamiento con la actividad econémica-; para ello,
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nos basamos en la informacion que nos ofrece la EPA’’. Habiendo ya repasado en el anterior
apartado la evolucion de la poblacion total, niveles de actividad y desempleo, completaremos
el estudio con los niveles de dependencia de la poblacién espafiola, pues es a sus elevadas
cotas a las que se recurre con el objetivo de intentar justificar la inviabilidad financiera del
actual sistema de pensiones. Conviene incidir en la inclusién de los jubilados por parte de la
EPA en el grupo de inactivos —junto al resto de tipos- al utilizar como poblacion de referencia
la mayor de 16 afios’.

Cuadro I11.1. Evolucion de la composicidn de la pob. espafiola segiin relacién con la actividad ec.

1976 1986 1993 2005
Total ocupados 12777,3 11275,9 12321,3 18842
Parados 589 2924,1 3653,6 2099
Activos 13366,3 14200 15974,9 20941
Poblacion de 16 y mas afios 25479,2 28945,2 31306,1 36187,7
Inactivos 121129 14745,2 15331,2 15246,7

Fuente: elaboracion propia a partir de datos de la EPA (INE).

Grafico Ill.1. Poblacion y actividad econdmica

—e&— Tasa de ocupacion

140

120 A —~

100 | --
80 —
—=&—T. dependencia -

sobre activos-

T. dependencia -
sobre ocupados-

Fuente: elaboracidn propia a partir de la EPA (INE).

Por tanto, podemaos calcular las tasas de dependencia como el nimero de inactivos que
dependen de cada activo o bien de cada ocupado. La evolucion de estas tasas, expresadas en
porcentaje, se representa en el Grafico I11.1. Como se expone, la Unica diferencia entre ambas
es la consideracion del numero de parados: calculada sobre el nimero de activos, su
evolucion se hace sensible a la del desempleo, alcanzando valores méaximos cuando éste

mostraba sus niveles mas elevados. En ambos casos se aprecia que sélo consiguen declinar a

"7 Sin ignorar sus deficiencias, se considera que es la estadistica méas completa al respecto para nuestra economia.
"8 A diferencia, por ejemplo, de las estadisticas ofrecidas por la OCDE sobre la fuerza de trabajo, en las que la
base poblacional de referencia es la poblacién comprendida entre los 16 y los 65 afios.
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partir de la segunda mitad de los noventa, precisamente cuando se recrudece la ofensiva frente
al sistema publico de pensiones’. No obstante, queda al margen de nuestra investigacion la
valoracion de la sostenibilidad del sistema actual, pretendiendo simplemente aportar un dato
mas a integrar en el debate.

Uno de los fendmenos que explican este punto de inflexion es el constante flujo de
inmigrantes que esta recibiendo nuestra economia -especialmente desde hace una década-
pues, ademas de que la mayoria de ellos quedan comprendidos en el cohorte demogréafico
entre los 16 y los 65 afos, al ser econémicos los motivos que fundamentalmente impulsan
este movimiento demografico se ha producido un incremento de la actividad y la ocupacion
que queda reflejado en el Cuadro I11.1: mientras que en el periodo 1993-2005 la poblacion
activa se ha incrementado en una tercera parte, la ocupada, en recesion durante el resto del
periodo, lo hace en un 50%. Este incremento, superior al experimentado por la poblacion
total, explica la recuperacion de la tasa de ocupacién a partir de 1995 (Grafico I111.1). Aunque
es verdad que en unas décadas estos inmigrantes engrosaran las filas de los jubilados, se
deberia valorar también que s6lo las elevadas tasas de natalidad de esta poblacién han
conseguido que las mermadas tasas nacionales disfruten cierto repunte, garantizandose asi un
flujo entrante de efectivos en la poblacién activa a medio plazo; por lo tanto, queda pendiente
de un examen mas riguroso el efecto que sobre las tasas de dependencia pueden tener los

movimientos migratorios.

La estructura social: la evolucion de las clases sociales.

Las clases sociales conformaran la herramienta tedrica con la que vamos a articular el
estudio de las consecuencias del proceso de acumulacion sobre las condiciones materiales de
la poblacion espafiola; es decir, van a ser nuestra unidad de andlisis, por lo que conviene
caracterizar su evolucion durante este periodo.

Rechazando las posturas gradacionales en base a que su menor capacidad explicativa les
concede un caracter tedrico mas débil, se adoptara la postura clasica, utilizando las relaciones
de produccion como criterio definitorio de las clases sociales. Ademas, se debe tener en
cuenta a lo largo del trabajo que el andlisis que se afronta se dirige Unicamente a la
comprension de cuestiones objetivas de las clases sociales, dejando de lado los aspectos
puramente subjetivos acerca del posicionamiento que cada una de ellas ha mantenido en las

relaciones de interdependencia que las unen. En este apartado atenderemos a como ha

¥ Recordemos que la aprobacién del Pacto de Toledo data de 1995.
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modificado el proceso de acumulacién de las Gltimas décadas la estructura social de nuestro
pais, extrayendo las principales tendencias habidas en su seno.

Segun el enfoque mantenido, nos encontramos con las dos clases sociales basicas,
asalariados -alejados de la propiedad de los medios de produccion- y capitalistas, ademas de
con otra serie de clases de menor importancia pero que también juegan su papel diferenciado
en las relaciones sociales, especialmente los autonomos. Esta clase social, hibrida de las dos
anteriores al estar compuesta por individuos que poseen medios de produccion pero que
ademas aportan su trabajo al proceso productivo, se puede entender como un elemento
extrafio en una sociedad capitalista pura pues su procedencia es ajena a él.

Como primera aproximacion, nos limitaremos a plantear la composicion del entramado
social de nuestra economia, asi como su evolucion en las ultimas décadas; presentaremos para
ello el peso relativo cuantitativo de cada una de estas clases a lo largo del periodo analizado.
De nuevo recurrimos a la informacién de la EPA: nuestro grupo de asalariados quedara
integrado por todos los trabajadores por cuenta ajena, del sector privado o del publico,
ocupados o parados; del grupo de trabajadores por cuenta propia escindimos dos, el de
capitalistas -compuesto por los empleadores 0 empresarios con asalariados- y el de autdbnomos
-trabajadores independientes o empresarios sin asalariados-. El resto de individuos quedaran
englobados en un ultimo grupo que recoge el resto de categorias de la EPA (miembro de

cooperativa, ayuda familiar y otras situaciones).

Grafico Ill.2. Estructura social: 1976-2005
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Fuente: elaboracion propia a partir de la EPA (INE). Para el periodo 1976-1985 s6lo se conoce el dato del
nimero de autébnomos para el afio 1976 —se ha supuesto que su peso relativo se mantuvo desde 1977 hasta 1981-
y 1982 —peso relativo que se mantuvo hasta 1985-.

El Grafico 111.2 muestra las principales transformaciones acaecidas en la estructura
social espariola durante estos afios. Se pueden extraer tendencias con caracter de permanencia

durante las tres décadas, siendo la mas notable el sustancioso incremento del peso relativo del
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grupo de asalariados a costa de los autobnomos y del resto de situaciones. El grupo de
capitalistas, alcanza un exiguo incremento; estos movimientos confirman la tesis de que la
dindmica capitalista en nuestra economia ha provocado un reforzamiento de las dos clases
principales en perjuicio del resto. Es decir, se corrobora cierta tendencia a la polarizacion de
la poblacion en estas dos grandes clases sociales. Por lo tanto, frente a las teorias inmovilistas,
podemos afirmar que la sociedad espafiola ha experimentado cierto dinamismo social
teniendo ademéas un sentido claro los flujos: las clases sociales secundarias han cedido
importancia frente a las otras, especialmente respecto a la de los asalariados.

Cuadro 111.2. Estructura social espafiola: 1976-2005

Otros grupos | Capitalistas Auténomos | Asalariados
1976 9,07 3,23 16,75 70,94
2005 1,86 4,64 9,84 83,63

Fuente: elaboracion propia a partir de la EPA (INE).

Es este movimiento social, al que Marx se habia referido como proletarizacion de la

poblacion, el mas caracteristico de todo el periodo. Definiendo el grado de proletarios como el

Gréfico IIl.3. Grado de proletarizacién social

85

80 M
75 /_/ .

70

%

65

60 +————— — T T T T T T T

2004
2005

200
200
200

T T T Y=

Fuente: elaboracidn propia a partir de la EPA (INE).

namero de éstos —asalariados, publicos y privados, y desempleados- sobre el total de la
poblacion activa, se puede observar que la profundizacion en las relaciones capitalistas de
produccion de las ultimas décadas ha supuesto su intensificacion constante a lo largo del

periodo, llegando a limites cercanos al 85% de la poblacién®. Por lo tanto, nos encontramos

8 Remarcamos que la concepcion utilizada de proletario simplemente se refiere a la situacién en la que una
persona no posee medios de produccion y, por lo tanto, debe vender su fuerza de trabajo para obtener ingresos —o
los posee en tal medida que los ingresos derivados de su propiedad no le son suficientes, por lo que sigue
dependiendo de los generados por la venta de su trabajo-, dejando de lado consideraciones de indole subjetiva.
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con que el desarrollo del capitalismo ha implicado la asalarizacion de la mayor parte de la
poblacién espafiola® reflejando asi una relacién positiva entre el grado de madurez del
capitalismo y la extension de la relacion salarial. Si bien es verdad que ésta es la tendencia
general, hay variables como la edad o el sexo que nos permiten distinguir diferentes niveles
de proletarizacion en la poblacién espafiola —en Lacalle (1995) se puede encontrar un repaso
detallado de estas diferencias-.

Las clases sociales se presentan, por tanto, como categorias permeables que permiten
el flujo en ambos sentidos, de entrada y salida; para el caso analizado, los flujos netos son
claros. El grupo de auténomos se ha visto afectado por un proceso que ha deteriorado
progresivamente su importancia en la estructura social. Esto ha ocurrido a pesar de que dentro
de este grupo han proliferado los que han pasado a denominarse ‘falsos auténomos’®, es
decir, asalariados efectivos que son contratados como autdbnomos para evitar ciertas cargas
sociales que el empleador ha de asumir en la relacién salarial. Estos trabajadores,
independientes formalmente al mantener una relacion de caracter mercantil con su cliente,
dependen de él econémicamente al ser su Gnico o principal pagador®®. Ademas, la merma atn
mas intensa sufrida por la categoria de los otros grupos sociales, también puede entenderse
desde la declinante situacion de los autonomos: su componente fundamental son las ayudas
familiares cuyo nimero se ha reducido desde 1.191.800 en 1976 a los 301.000 con los que
contaba la economia espariola -siempre segun la EPA- en 2005, y la aparicion del trabajo
familiar no remunerado es en el ambito de los autonomos donde cobra mayor importancia.
Probablemente, la pérdida de importancia del primario respecto a los otros sectores que se
consolida en la primera parte del periodo, con el consiguiente éxodo rural que conlleva, es
uno de los fendmenos mas paradigmaticos de esta tendencia en nuestra sociedad. Otros hecho
de los que explicarian el engrosamiento de los asalariados seria la débil capacidad competitiva
de los pequefios propietarios frente a las empresas capitalistas (Gouverneur, 2002), pues
aunque puedan presentar ciertas ventajas frente a ellos, el resultado neto es favorable al
segmento de produccidn capitalista.

Estos hechos refutan, para el caso espariol, la aplicacion de las teorias que proclaman

que el proceso de acumulacion capitalista promueve la creacion de una clase media cada vez

81 En Guerrero (2006) puede comprobarse que esta tendencia no es exclusiva de la economia espafiola sino mas
bien una tendencia presente en las principales economias capitalistas: Japdn pasa de un indice del 72,6 % en
1974 al 80,8% en 1997; Suecia, en el mismo periodo, del 91% al 94,7%.

82 Segin MTAS (2005) —gréfico 30, pag. 67-, los auténomos que dependen de una Gnica empresa o cliente
superaban el 15% del total en 2004.

8 Con la aprobacién del Estatuto del Trabajador Auténomo en 2006 se ofrece cobertura legal a esta situacion,
reconociendo que se encuentran en ella aquellos que obtengan mas del 75% de sus ingresos de un Gnico pagador.
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mas nutrida, siempre que ésta se identifique desde un punto de vista relacional con la pequefia
burguesia. Més bien, el caracter dicotomico de la estructura social espafiola no solo se ha
mantenido sino que se ha afianzado. Segun la clasificacion planteada por Lacalle (1995) se
puede aseverar que la nuestra es una sociedad que ha pasado de un modelo sur europeo en su
estructura social, en el que el peso de la pequefia burguesia tradicional es relevante, al modelo
anglosajon, en el que ésta tiene una importancia reducida respecto a las otras dos.
Logicamente, cada una de estas clases sociales ha estado sometida también a cambios
internos de enorme calado, pero que no se abordaran en la presente investigacion pues lo que
se pretende es analizar las relaciones de interdependencia que mantienen entre ellas. Evitando
el error de mantener una visién simplista de las clases sociales concibiéndolas como entes
homogéneos, si parece conveniente analizar las consecuencias especificas que sobre las
condiciones materiales de cada una de ellas ha tenido el proceso capitalista. Por lo tanto, se
mantendrd de momento este nivel de abstraccion para continuar con el analisis, sin ignorar las
evidentes diferencias intestinas en cada uno de los grupos; de manera consecuente con este
nivel de abstraccion, atenderemos Unicamente a lo acontecido en relacion a la clase asalariada
y capitalista, dejando al margen el resto. Una vez que hemos detectado las transformaciones
estructurales comentadas, pasemos a analizar las consecuencias que el proceso de

acumulacién espafiol ha comportado sobre la situacién material de estas dos clases.

111.2. Evolucion del ingreso medio.

Antes de iniciar el estudio de la distribucion de la renta desde una perspectiva de clase,
en el Gréafico 111.4 se presenta el resultado general del proceso de acumulacion de este periodo
en términos de renta a partir de su comparativa internacional con las principales economias
capitalistas. Sin lugar a dudas, no cabe calificar sino de contundentemente positiva la
evolucion del bienestar material en nuestra economia en relacion al resto, especialmente
respecto al grupo de la UE-15. Es ésta quiza la que méas representativa sea a efectos de
establecer comparativas internacionales debido a que es la que mas cercana se encuentra —en
diferentes sentidos- a la economia espafiola. En un periodo de 25 afios Espafia ha conseguido
recortar méas de veinte puntos porcentuales respecto a este grupo de paises, por lo que si bien

es verdad que la distancia existente atin sigue siendo relevante®, la senda de convergencia —

8 “E| PIB por habitante en Espafia supone ya el 102% del europeo” El Pais, 29-Jun-07. Titulares como este
deben ser entendidos desde la comparacion del ingreso medio en Espafia con el del total de la UE, nivel que
recientemente ha descendido considerablemente como consecuencia de la reciente integracion de Rumania y
Bulgaria.
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siempre hablando en términos de PIB per capita- hacia los niveles europeos parece evidente,

reduciéndose asf la desigualdad internacional entre Espafia y este bloque de paises®. También

Grafico lll.4. Evolucion del PIB per capita espafiol
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Fuente: elaboracion propia a partir de Statistical Annex of European Economy, European Comision. Cada serie
representa la relacion entre el PIB per cépita espafiol y el de cada una de las tres economias representadas, que en
cada caso toma el valor de 100.

en relacion a EEUU y Japon el nivel de acercamiento de la economia espafiola ha alcanzado
maximos historicos, aunque en realidad conviene matizar que el estrechamiento de la
diferencia japonesa sélo puede entenderse desde el estancamiento que ha experimentado esta
economia en la ultima parte del periodo. Por lo tanto, a nivel global, se podria calificar de
exitoso el proceso de acumulacion —refiriéndonos a los resultados sobre el nivel medio de
renta- debido al recorte neto de posiciones respecto a las principales economias capitalistas.
Este resultado, globalmente positivo para nuestra sociedad, nos servird para vertebrar los

siguientes epigrafes, en los que se indagara si esa mejora ha sido disfrutada por todos.
I11. 2. Las rentas del trabajo...

Anélisis de las condiciones de empleo
A efecto de proyectar una vision mas completa del mercado de fuerza de trabajo en

Espafia y recabar ciertos hechos sociales que nos sirvan para comprender la especifica
evolucion de los salarios en Espafia, se pretende en este apartado constatar empiricamente el

grado de desregulacion alcanzando con las diversas reformas cuya dimension institucional se

8 Desigualdad internacional medida por el ingreso medio y que, por otra parte, no queda corregida por el peso
relativo de la poblacion de cada economia, lo que condiciona determinantemente su significado; es decir, obvia
el nivel de desigualdad interno de cada economia. Para un excelente repaso de los diferentes enfoques sobre la
medicion de la desigualdad, vease Milanovic (2006).
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desarroll6 mas arriba (capitulo 11). Recordemos que es ya en los primeros afios de la década
de los ochenta cuando se observa el primer movimiento clave en este sentido con la
instauracion de las diferentes modalidades de contratacion por las que podian optar los
capitalistas. A partir de ese momento, las reformas se suceden, intensificandose tras la
aplicacion de las medidas de ajuste que supuso la firma del TM y continuando hasta el final
del periodo, cuando se recogen las recomendaciones del Consejo Europeo de Lisboa cuya
pretension —incumplida, de momento- era la de alcanzar el pleno empleo en el corto plazo.

Si durante la etapa franquista fue la estabilidad la que impregnd las relaciones
laborales capitalistas en nuestra sociedad®, se sefial6 maés arriba que a partir de 1984 se
amplia el margen de utilizacion de los contratos temporales, tendencia en la que se profundiza
cuando en 1994 se afronta una nueva reforma en la que, ademas de avanzar en este sentido, se

ofrece cobertura legal para la aparicion de las ETT y se instaura el contrato de aprendizaje con

Grafico lll.5.Temporalidad en la contratacién
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Fuente: elaboracion propia a partir de las Series Estadisticas del MTAS.

manifiesto cardcter temporal. En el Grafico 1l1.5 queda expuesta la contundente
predominancia de la contratacion temporal a partir del primer afio de reformas, aungue sin
duda es a partir de 1994 cuando su crecimiento adquiere un cariz exponencial. La contratacion
por duracion limitada ha sido la elegida predominantemente por los capitalistas espafioles a lo
largo de todo el periodo. A lo largo de éste, mas del 90% de los contratos laborales que

anualmente se han constituido han sido de caracter temporal; y eso a pesar del abaratamiento

8 |a eventualidad y la temporalidad del empleo existian, pero sélo motivadas por la naturaleza propia de la
actividad objeto del contrato (Ruiz Galacho, 2006).
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de los costes de despido que impusieron las sucesivas reformas, que hacian mas atractivos los

contratos indefinidos para los capitalistas al rebajar sus cargas estructurales.

Grafico lll.6. Lairrupcion de las ETT
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Fuente: elaboracion propia a partir de las Series Estadisticas del MTAS.
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La aparicion de las ETT en escena -con la reforma de 1994- cumpliendo su funcion de
agencias de empleo privadas, y desplazando asi al INEM en la labor de colocacion que hasta
ese momento monopolizaba, favorece el intenso crecimiento de este tipo de contratos. La
mano de obra que han movilizado estas empresas ha sido creciente desde gque aparecieron en
liza, excepto durante el periodo 2000-02 para el que se observa cierto estancamiento. Este tipo
de empresas han llevado al paroxismo la temporalidad, practicando incluso la contratacion de

un dia de duracién que afectaba a 20.700 asalariados en 2005°".

Grafico Ill.7. Salarios por duracion de contrato
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Fuente: Encuesta de Estructura Salarial, INE.

8 Si bien es verdad que sélo representaban un 0,43% de los 4.774.200 trabajadores temporales con los que
contaba la economia espafiola en ese momento, concentrandose el grupo mas representativo de los temporales,
con un 22,1%, en los contratos de 4 a 6 meses. Todo ello, segln datos de la EPA de 2005.
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La generalizacion de la contratacion temporal ha sido uno de los fendmenos que mas
precariedad ha insuflado al mercado de fuerza de trabajo en nuestra economia, ademas de por
la situacion de inestabilidad que genera sobre la mano de obra afectada, por las diferencias
salariales que se observan entre los distintos tipos de contrato segin su duracion -limitada o
no-. El Gréfico I11.7 apunta precisamente en esta direccion: la diferencia observada entre la
remuneracion media en ambos casos, a pesar de atenuarse, se muestra con caracter
persistente. Las diferencias salariales achacables a la tipologia del contrato no se constrifien a
la temporalidad de éstos, sino que también se han derivado de las nuevas variedades creadas
con el objetivo de incentivar la tasa de empleo. En el Gréfico 111.8 las diferencias apreciadas
entre los contratos acogidos a los planes de fomento de empleo y el resto son mas que
evidentes, situandose la remuneracion de éstos en niveles en torno a un 20% inferior que la

recibida por el resto de trabajadores.

Gréafico I11.8. Nivel salarial de los contratos de fomento de empleo (2002)
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Fuente: Encuesta de Estructura Salarial, INE.

Por ltimo, sefialar que otra de las caracteristicas de las reformas ha sido la de ampliar
los contratos con una duracion parcial de la jornada. Como el debate acerca de si estos
trabajadores mantienen una relacion contractual de este tipo con caracter voluntario o no
requiere un analisis més intenso del que nuestro objeto de estudio nos permite, simplemente
sefialaremos que para el afio 2005 el 9,05% de estos trabajadores reconocia explicitamente su
rechazo a la consecucion de un empleo de jornada completa, mientras que el 30,08% afirmaba
que optaba por este tipo de empleo tras haber buscado infructuosamente uno de jornada
completa®®. EI Grafico 111.9 indica cémo los contratos de jornada parcial a pesar de seguir

ocupando una posicion subordinada respecto a los de jornada completa, han ido arrebatando

8 Siempre segin la EPA (2005).
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peso relativo a éstos a un ritmo lento pero constante, de tal manera que en el 2005
representaban practicamente el 15% del total. Recordemos la importancia que para la
actividad econémica tienen este tipo de contratos al representar el subempleo de la fuerza de
trabajo disponible®®, enmascarando asf una forma de desempleo que no queda recogida en las
estadisticas oficiales.

Grafico Ill.9. Empleo por tipo de jornada
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Fuente: elaboracion propia a partir de la EPA (INE).

Evolucién de los salarios

Una vez expuesta la magnitud de los principales fendmenos provocados por la
flexibilizacion a la que se ha sometido al mercado de fuerza de trabajo y se ha bosquejado la
presion a la baja que sobre los salarios han generado estas medidas de reforma estructural,
pasemos a efectuar el analisis de la distribucion del ingreso en nuestra economia durante este
periodo. Manteniendo el enfoque funcional de distribucion, arrancaremos este epigrafe con el
andlisis de la evolucion de los salarios para continuar después con el resto de rentas. Acerca
de la relacion salarial se debe aclarar que, a efectos de acotar la investigacion, Unicamente se
escudrifiara lo acaecido con el salario directo manteniendo al margen el estudio de la
evolucion de sus otros componentes —indirecto y diferido-, que deberia afrontarse en
investigaciones mas amplias. En cuanto al directo, se abordara el analisis de sus diferentes
dimensiones, intentando en todo caso abordar su evolucion para todo el periodo aunque
siempre considerando la disponibilidad de fuentes de informacion. Ademas, para el interés de

nuestra investigacion se mantendra una vision global para la clase asalariada —lo que no

8 | a sobrecualifacion de gran parte de la mano de obra es otro fenémeno que también engendra el mismo
problema del subempleo: segun el Panel de Hogares de la UE elaborado por el INE, en el afio 2001, se
consideraba que el 61,8% de los asalariados con contrato indefinido y el 62,8% de los que tienen contrato
temporal son empleados con un nivel de formacion superior al que desarrollan en su puesto de trabajo.
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significa que se ignoren las diferencias habidas en su seno-, pues el objetivo de la
investigacion es la confrontacion de su situacion material con la del resto de clases.

Se inicia esta parte con el estudio de la evolucion de la masa salarial: si bien al iniciar
la década de los noventa queda estancada, a partir de la integracion a la UE -y, especialmente,

en la ultima década- parece desencadenarse una senda progresiva para los salarios.

Grafico I.10. Masa salarial (1993=100)
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Fuente: elaboracidn propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE.

No obstante, se debe precisar que la masa salarial no es sino el producto del nimero de
los asalariados ocupados de la economia por el salario medio; por lo tanto, se debe completar
el andlisis pues esta progresion puede corresponderse con el crecimiento de cualquiera de las
dos variables de las que depende. Mas arriba se justificd la evolucion de la primera variable,
por lo que analicemos la pauta seguida por el salario medio®™. El Gréfico 111.11 muestra su

evolucion, calculado para los asalariados ocupados.

Grafico lll.11. Salario real medio por empleado (1993=100)
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE. El salario real se
aproxima a través de la serie deflactada de la Remuneracion de Asalariados.

% |_ggicamente, el salario medio se presenta en términos reales, resultado de corregir el efecto del incremento de
precios sobre el salario monetario —a través de un indice de precios- para dar cuenta asi de la evolucion del poder
adquisitivo de la clase trabajadora.
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Planteando la evolucién de esta variable como una serie de nimeros indice con base
en 1993, no deja de ser sorprendente que sea precisamente el dato de este afio el maximo de
todo el periodo. Tras una primera fase de crecimiento, el salario real se estanca desde finales
de los setenta hasta 1986, etapa ésta en la que las condiciones recesivas derivadas de la crisis
de rentabilidad aun estan profundizando en nuestra economia. Desde ese afio y hasta 1993, los
salarios reflejan el comportamiento mas progresivo de la totalidad del periodo; sin embargo, a
partir de ese afio se ven sometidos a una verdadera involucion en la que adn estan inmersos.

No obstante, se podria pensar que la senda descrita responde a la influencia que sobre
la variable elegida podria ejercer el crecimiento del trabajo de jornada parcial: el salario
recibido por estos trabajadores es inferior, fundamentalmente, por el menor nimero de horas
aportadas y, sin embargo, nuestra ratio no discrimina el tipo de jornada al calcularse con el
numero total de asalariados ocupados. Por eso, para aproximarse de manera mas rigurosa a la
remuneracién obtenida realmente por los asalariados es posible utilizar el salario medio por
hora de trabajo, informaciéon que puede ser obtenida si sustituimos en el indice anterior el
numero total de empleados por el nimero total de horas trabajadas, montante calculado a
partir de la jornada anual media. De esta manera se calcula la serie la serie presentada en el
Gréfico 111.12, que de nuevo se expone a través de numeros indice con base en 1993:

Grafico lll.12.Salario real medio por hora trabajada
(1993=100)
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Fuente: elaboracidn propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE.

Una vez que se ha descontado el posible efecto de los trabajadores con jornada parcial,
se puede comprobar que la evolucién del salario real medio por hora de trabajo refleja una
evolucion similar a la del salario medio por empleado: si bien en este caso el estancamiento
de la primera parte del periodo no se sufre de manera tan acusada como en el caso anterior, la

pauta seguida a partir de la entrada a la UE es mimética a la de la variable anterior. De nuevo,
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se alcanza el valor maximo en 1993, afio que abre paso a la fase regresiva -desde el punto de
vista de los asalariados- que dura hasta la actualidad.

De esta manera, puede deducirse que la etapa valorada globalmente ha sido
provechosa desde el punto de vista material para los trabajadores ya que se han alcanzado
unos niveles de poder adquisitivo superiores a los del inicio del periodo: es indudable el
crecimiento experimentado por la clase asalariada como resultado del proceso de acumulacion

de las tres ultimas décadas. Sin embargo, si comparamos la progresion de los salarios con la

Cuadro 111.3. TMAA de los salarios reales

76-85 [86-93 ]94-05 |76-05
Salario medio por empleado 1,05 34 -085 0,78
Salario medio por hora 2,51 36| -0,76 1,34

Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE

de los niveles medios de renta no cabe sino calificarla de discreta: si la TMAA del PIB per
cépita durante este mismo periodo fue del 2,07%", el cuadro 111.3. muestra que los salarios
medios reales, definidos tanto para el numero total de empleados como para el total de horas
de trabajo, crecieron a un ritmo mucho mas modesto. Atendiendo a lo ocurrido en los
diferentes subperiodos, la situacién mas paradojica se presenta en la ultima fase: mientras que
el PIB crece a una media anual sustanciosa del 2,65% el nivel salarial ha quedado inserto en
una perniciosa dindmica que ha dejado los valores medios en cotas similares a las de 1991 (en
el Anexo | se puede comprobar que ésta no ha sido la tendencia en el resto de economias).
Ademas, como se expuso en el capitulo anterior -Gréafico 11.14-, no puede achacarse la pérdida
de poder adquisitivo unicamente al deterioro derivado de la escalada de precios pues, a pesar
de mostrar un diferencial positivo respecto a los niveles europeos, fue precisamente a partir de
la aplicacion del TM cuando las tasas de inflacion se mantuvieron relativamente contenidas
presentando los valores minimos del periodo.

Por lo tanto, con un nivel de crecimiento de los ingresos medios superior al de los
salarios para la totalidad del periodo y con una etapa final en la que el suculento crecimiento
del nivel medio de bienestar contrasta con la persistente senda de deterioro del salario real,
podemos inferir una primera evidencia en la que sustentar la tesis de que el proceso de
acumulacion capitalista desplegado ha provocado una progresiva polarizacion entre las

clases sociales.

% Segn Economic Outlook 80 OCDE y Anual labour force statistics (OCDE), véase mas arriba.
% Calculado a partir de los datos del Grafico 11.10.
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Desde la posicién tedrica mantenida, se afirma que el proceso de acumulacién tiende
estructuralmente a mejorar el nivel material de bienestar de los trabajadores a traves del
incremento de los salarios reales —tendencia reflejada en los graficos anteriores-; este
crecimiento puede explicarse, fundamentalmente, por el incremento de la productividad (Gill,
2002; pp. 262) derivado del progreso técnico que resulta de la competencia entre los capitales
individuales —entre otros motivos-. No obstante, aunque se considere que la tendencia del
capitalismo es la de su mejora, ésta no ha de manifestarse en todo momento en las sociedades
sino que coyunturalmente es factible un movimiento opuesto: de manera consecuente con la
vision dialéctica de la teoria marxista, dependiendo de las especificidades concretas del
proceso de acumulacion, pueden aparecer fendmenos sociales contradictorios que la
contrarresten.

Veamos cudl ha sido la evoluciéon de la productividad del trabajo: como se puede
apreciar en el grafico 111.13 —eje izquierdo- la evolucion de esta variable fue positiva, aunque
con un caracter volatil, hasta 1995; a partir de ese momento, su comportamiento es
completamente regresivo reflejando variaciones relativas negativas en los ultimos afios del
periodo. Puede ser este uno de los motivos que nos expliquen la involucion salarial de la
ultima década, aunque conviene analizar lo ocurrido con el resto de rentas antes de ofrecer
una explicacion causal de estos fendmenos. También en este mismo grafico —eje derecho- se
representa la evolucién del coste real laboral unitario, buen indicador de la capacidad
competitiva de la economia nacional, cuya definicion seria la siguiente:

Salariorealmedio ~ RA/ AsalariadosOcupados

CRLU = — = —
Productividad Productividad

Gréfico I11.13. Productividad del trabajo y CLRU
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE
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Segun esta expresion, su evolucién dependera de la de sus dos componentes, el salario
real medio y productividad. Excepto para el periodo que transcurre desde la adhesion europea
hasta 1993 en el que se muestra creciente, durante el resto del periodo su evolucion es
declinante; su descenso puede quedar explicado por el incremento de la productividad laboral
o por la reduccién del salario real medio —o bien por ambos-. Parece que la reduccion del
CLRU hasta 1985 se explica especialmente por el primer motivo, mientras que la que se inicia
en 1994 responde a la caida de los salarios medios reales -de tal magnitud que es capaz de
compensar la presion al alza que sobre este indicador ejerce una productividad decreciente-.

Para finalizar el repaso de la evolucion del nivel salarial, se presenta en el grafico
I11.14 el incremento salarial anual medio —en términos reales- pactado en convenios
colectivos. De nuevo se observa como Unicamente en el periodo que siguio a la integracion en
la UE el crecimiento pactado alcanza unas tasas significativas. La primera parte del periodo
gueda condicionada por la pretension reconocida en los Pactos de la Moncloa de neutralizar la
inflacion a través de la moderacion salarial, que se tradujo en la utilizacion de la inflacién
esperada en sustitucion de la pasada como referencia en los convenios. Otra vez, al final del

periodo las tasas de crecimiento real son escasas, cuando no negativas.

Grafico lll.14. Otras dimensiones del salario (variacion real)
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Fuente: Elaboracién propia. Los datos del incremento salarial pactado en convenios colectivos proceden de las
Cuentas Financieras del BE; los relacionados con el SMI estan tomados del INE. En ambos casos se presentan
variaciones relativas anuales.

Tambien se presenta en el mismo gréafico la evolucion real del SMI para los ultimos
afios del periodo; solo experimenta un notable incremento en 2005 — pasa de 460,5 a 513 €
mensuales- tras soportar un continuo deterioro desde 1999 que socavd su, ya exigua,

capacidad adquisitiva.
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I11. 3. ...y las de la propiedad.

Una vez hecho el repaso de la evolucion de las rentas salariales atendamos ahora a lo
acontecido en relacion a las de propiedad. Si bien —de manera acorde con el nivel de
abstraccion mantenido- no se pretende diferenciar lo acontecido con los distintos tipos de
capital, el agregado ofrecido por las instituciones oficiales de este tipo de rentas es el EBE,
variable que incluye las rentas de los propietarios pero también de los autonomos. Tras el
escrutinio de diversas fuentes estadisticas sélo se ha encontrado informacion sobre la

magnitud de la renta de estos Gltimos para el periodo 1995-2005%.

Gréfico I11.15. Distribucién del EBE: 1995-2005
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Fuente: elaboracion propia a partir de la CNE, INE.

Con la pretension de no constrefiir el analisis Unicamente a esta década y tras
descartar la posibilidad de extrapolar la serie al resto del periodo®, se ha decidido optar por
efectuar un analisis conjunto del EBE, siendo conscientes de de la heterogeneidad reinante
entre autonomos y capitalistas. No obstante, este aspecto no debilita la contrastacion de
nuestra hipotesis, ya que se puede seguir confrontando —para todo el periodo- la evolucién de
las rentas salariales con la del resto de rentas. Con el afan de apurar al méximo la
disponibilidad estadistica, se presenta en el Grafico I11.15 el peso relativo de las rentas mixtas
en el total del EBE: éste se ha mantenido relativamente constante —en torno al 40%- a lo largo
de todo el periodo; por ello, a efecto de estudiar la dindmica de las rentas capitalistas se
considera que —a falta de datos desagregados- el EBE nos proyecta una imagen significativa

de la misma. Ademas, se debe considerar que el peso de los capitalistas en la estructura social

% S6lo a partir de la adaptacion de la Contabilidad Nacional Espafiola al Sistema Europeo de Cuentas Nacionales
y Regionales (SEC95). Este sistema es aplicado de manera armonizada por todos los Estados miembros de la
Union Europea (UE).

% No nos parecia conveniente hacerlo precisamente con una de las variables a explicar.
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es bastante inferior a la del otro grupo®, por lo que el EBE esté fuertemente concentrado en
manos de los capitalistas puros.
Su progresion en términos reales se expone, de manera analoga a lo efectuado con el

salario, en el grafico 111.16. El timido progreso al que se ven sometidas estas rentas durante la

Grafico lll.16. Excedente Bruto de Explotacion (1993=100)
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Main Economic Indicators, OCDE

primera parte del periodo —con caidas reales en los afios 1975 y 1981- como consecuencia de
la crisis de rentabilidad que asolaba al sistema capitalista internacional, contrasta con el
intenso ritmo de crecimiento a partir de la adhesion a la UE, que sélo se ve interrumpido en la
primera parte del decenio de los noventa como consecuencia de la crisis que azoto a los paises
europeos. Si tenemos en cuenta que hablamos de la masa total de rentas de la propiedad y
rentas mixtas y conjugamos esta senda progresiva con el peso decadente de autbnomos y
capitalistas en la estructura social, se puede filtrar la concentracién de renta que se esta
produciendo en este grupo. Dejemos, no obstante, para el siguiente apartado la cuantificacion
exacta de este fenomeno. Por otra parte, para el caso de los autdbnomos se obtiene que —en la
ultima década- sus rentas han quedado alejadas de la perniciosa evolucién de los salarios.

Para completar el estudio de estas rentas, se presenta la tendencia seguida por la
rentabilidad. Para ello, relacionamos el Excedente Neto de Explotacion con el stock de capital
invertido para la obtencion de este beneficio, obteniendo asi informacion acerca de evolucién
de la rentabilidad del proceso productivo en nuestra economia a traves de la tasa de ganancia:

g= ENE
StocdeK

% Aproximadamente, la mitad segtn los datos del primer apartado del capitulo.
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La tendencia decreciente mostrada por esta tasa es coherente con los obstaculos que ha
encontrado el capital para su revalorizacién durante toda esta etapa; recordemos que, como ya
ha sido expuesto en capitulos anteriores, la crisis de rentabilidad iniciada en la década de los
setenta abre paso a un periodo de caracter recesivo que contrasta con la senda expansiva
alcanzada por el capitalismo desde el fin de la Il Guerra Mundial hasta ese momento. Esta
tendencia decadente, ya detectada en otros trabajos®, solo se revierte coyunturalmente
durante el periodo 1984-1988, en pleno proceso de adhesion. Habiendo sido presentada esta

tendencia, cuya influencia sobre el ritmo de acumulacién es evidente®’, no detendremos el

Gréafico I.17. Evolucién de la rentabilidad: tasa de ganancia
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Fuente: elaboracién propia. Las series del EBE y del Consumo de Capital Fijo se han extraido de Main
Economic Indicators; la del stock de capital productivo procede de la Fundacién BBVA y el IVIE.

analisis en la basqueda de las causas de este fendmeno pues los objetivos que nos hemos

planteado en la investigacion no lo requieren®.
I11. 4. El salario relativo y la ganancia relativa

Una vez escudrifiada la evolucion de la renta salarial y de las del capital por separado,
estrategia metodoldgica utilizada con el objetivo de estructurar la exposicion, se procede a
realizar su analisis conjunto, anico enfoque realmente valido desde la perspectiva de clase. El
capital no es mas que una relacion social especifica, una relacion entre opuestos, cuya

dindmica se debe estudiar de manera simultanea. Por ello, se conjugaran los resultados

% En Arriola (2004) y Guerrero (2006) —el periodo analizado en este Gltimo trabajo es méas amplio- pueden
encontrarse calculos alternativos de la tasa de ganancia que presentan una evolucion pareja a la reflejada en esta
investigacion, también para el caso espafiol.

% Vease el gréfico 11.13 de este mismo trabajo.

% Ademas, el grado de minuciosidad con el que hay que afrontar el estudio de esta variable es muy elevado
como consecuencia de la vulnerabilidad que presenta a diferentes dimensiones sociales, econdmicas y no.
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obtenidos para extraer las conclusiones pertinentes y, asi, aprovechar la potencialidad
explicativa del analisis efectuado. Manteniendo nuestra perspectiva, desvelaremos los
principales efectos que sobre el bienestar material de la mayor parte de la poblacion —los
asalariados- ha provocado el proceso de acumulacion espafiol. En este caso, haremos especial
incidencia en la distribucidn relativa del producto, aspecto de especial importancia en la teoria
marxista: segun quedo desplegado en el capitulo 1, este paradigma propone que la distribucion
del producto es progresivamente desfavorable para los trabajadores; ademas, se refiere a la
distribucion en términos relativos y no absolutos, para plantear que el desarrollo del proceso

de acumulacién implica el empobrecimiento relativo de los asalariados como clase.

La distribucidn relativa del producto

En primer lugar, conviene indicar que el incremento de la productividad es uno de los
factores que posibilita la mejora del nivel material de las clases sociales. La tasa de
crecimiento de la productividad marcara el ritmo al que ha de crecer el ingreso de cada clase
social para no perder posiciones relativas en el reparto social del producto; si la tasa de
crecimiento de la productividad es superior al progreso habido en el ingreso de cierta clase
social su situacion habra empeorado relativamente, y viceversa. Pues bien, a partir del cotejo
—en el grafico 111.18- de las variaciones relativas anuales de la productividad y las del salario
medio por empleado, podemos establecer quienes han sido los beneficiarios del incremento de

la eficiencia del trabajo.

Grafico I11.18. Productividad y salarios. Variaciones relativas
anuales
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de Economic Outlook 80 OCDE

Salvo alguna otra excepcion, se puede ver que solo en el periodo posterior a la
integracion europea —hasta 1993- la tasa de crecimiento del salario medio real supera al

crecimiento de la productividad. Esto nos indicaria que a lo largo de este periodo, las rentas
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salariales consiguieron modificar a su favor la distribucion del producto, en plena fase
expansiva en la que las principales magnitudes —PIB, beneficios, empleo- dejaron constancia
de su caracter prociclico. Sin embargo, durante el resto del periodo —independientemente de la
situacion econdmica- el ritmo de variacion salarial ha sido inferior al de la productividad, lo
que significa que el resto de rentas reforzaron sus posiciones relativas frente a las del trabajo.

La influencia de la productividad sobre los salarios reales es directa, de ahi que éstos
se traduzcan en progresos materiales para los asalariados cuando la eficiencia productiva es
mayor; cuando la tendencia de esta Ultima variable se revierte a partir de 1995, éstos
experimentan una reduccion de sus salarios reales, de su capacidad adquisitiva. Es este
fendmeno una fuente de incremento del nivel de explotacion a partir del crecimiento de la
plusvalia absoluta —la explotacion, que al fin y al cabo mide la distribucion del producto
social, puede incrementarse en términos absolutos o relativos-, puesto de manifiesto en la
exponencial senda de crecimiento en la que se hallan inmersas las rentas del capital desde ese
momento. Existen posiciones que intentan defender que la caida de los salarios reales es
consecuencia directa de la creacion de empleo que ha alcanzado la economia esparfiola en la
Gltima década®; es decir, proponen que, aunque de ‘peor calidad’ que los existentes por
quedar remunerados a una tasa inferior, se han creado nuevos puestos de trabajo que han
integrado a una fraccion de los desempleados al mercado laboral. De esta manera, la caida del
salario real medio no estaria afectando a la mayor parte de los asalariados ya insertos en el
mercado laboral, sino s6lo a los que entran a ocupar los nuevos puestos creados como
consecuencia de su menor cualificacion®.

No obstante, de la confrontacion de los datos de dispersion salarial ofrecidos por la
OCDE con esta postura, tenemos como resultado la refutacion de sus proposiciones: para el
periodo 1995-2005 la diferencia entre la primera y novena decila se redujo en un -16,3%; la

101

existente entre la primera y la quinta lo hizo en un -17,9% Esta tendencia, que supone

una excepcion en el panorama internacional (consultese el Anexo 2 para una informacion

%En el Informe Econémico del Presidente del Gobierno (pp. 57; Oficina Econémica del Presidente del
Gobierno, 2007) puede leerse: “En fases en las que la creacion de empleo es tan intensa como la actual, nuevos
trabajadores sin experiencia se incorporan a sus puestos de trabajo con niveles salariales inferiores a los que ya
llevan un tiempo en la misma ocupacién”.

100 En el mismo Informe, se sostiene que: “(...) los nuevos trabajadores que se incorporan al mercado son menos
productivos que los que ya estaban” (pp. 47). La misma linea argumental mantiene David Vegara, secretario de
Estado de Economia, en sus apariciones en prensa tras la publicacion reciente del informe de la OECD (2007)
(véase El Pais, 30-Jun-07; pp.85). O el propio gobernador del BE: “En estos afios ha entrado mucha gente al
mercado de trabajo: inmigrantes, jovenes y mujeres con sueldos bajos han contribuido a reducir el salario medio,
porque se incorporan al escalon mas bajo" (El Pais, 27-Jun-07; pp.83).

191 Datos extraidos de OECD (2007). En la OCDE sélo Irlanda reproduce una tendencia similar.
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precisa), refleja que la caida del salario real medio no ha afectado Unicamente a los salarios
mas reducidos.
Una de las situaciones que puede dar lugar a incrementos en la plusvalia absoluta es el

incremento de la jornada laboral. Se refleja su evolucién en el Grafico 111.19:

Grafico 111.19. Jornada laboral media (1994=100)
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Fuente: elaboracidn propia a partir de datos de la Encuesta de Coyuntura Laboral del MTAS

Para este periodo, tanto la jornada laboral media para los asalariados con jornada
completa como para aquellos cuyo trabajo presenta jornada parcial se ha ensanchado a lo
largo del periodo. Si bien es verdad que la jornada completa alcanza su valor maximo en el
afio 2000, a partir de este afio el niamero de horas anuales trabajadas se reduce, aunque el
valor final supera al de 1994; en el caso de la jornada parcial su evolucion es mucho mas
explicita, presentando un crecimiento acumulado -para el periodo al que hace referencia el
gréfico 111.19- del 11,4%.

No obstante, los mecanismos de incremento de la explotacion, son mucho mas sutiles.
Si recordamos que la tasa que cuantifica el grado de explotacién en la actividad capitalista de

una economia queda definida por la siguiente expresion:

p=,
v
podemos deducir que es un buen indicador para analizar la distribucion relativa del producto
final, siendo pv el plusvalor —que representa el beneficio capitalista- y v el capital variable —es
decir, el salario-. Segun el enfoque de Marx, el proceso de acumulacién acarrea una tendencia
general hacia el incremento de la tasa de explotacion —la proporcion de pv sobre v tiende a ser
cada vez mayor- y, por lo tanto, una distribucion del producto progresivamente favorable al

capital. El procedimiento a traves del que suele alcanzarse la intensificacion del grado de
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explotacion no es el incremento de la plusvalia absoluta sino el de la relativa, siendo el
incremento de la productividad el medio méas importante para lograrlo. De esta manera, a
través del incremento de la plusvalia relativa incrementos en el nivel de beneficios son
perfectamente compatibles con alzas salariales, aunque el resultado es el empeoramiento de la
situacion relativa de los trabajadores. Esta es una de las principales vias a través de la que el
proceso de acumulacion imprime una intensificacién de las diferencias entre clases que tiene
como resultado la polarizacion social.

A través de la informacion ofrecida por la CNE, atenderemos a la participacion de
cada clase social en el ingreso total, representando en el gréfico 111.20 su evolucion para el
periodo analizado. Para este caso, no se escinde del EBE la renta de los autonomos debido a
la falta de disponibilidad de la informacidn necesaria para ello, por lo que no se efectla una
valoracion diferenciada para capitalistas y autobnomos. EI componente de los impuestos netos
se ha aislado del anélisis, para centrarnos en las relaciones entre el capital y el trabajo'®?. Una
primera aproximacion al gréfico nos reporta informacion sobre las principales
transformaciones estructurales en relacion a la posicion relativa de las clases: los propietarios
han conseguido incrementar su peso relativo en la distribucion del producto —si en 1976
obtenian el 45% del ingreso, 29 afios después su participacion asciende al 47,25%-, a costa
de la cesion de posiciones por parte de la clase asalariada en las relaciones de distribucion de

la renta —en este caso, su 55% inicial se ha reducido hasta el 52,75% actual-'%,

Grafico I11.20 Distribucioén relativa del producto entre clase sociales @ RA @ EBE
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Fuente: elaboracion propia a partir de la CNE, INE.

192 Aunque no se afronta en este trabajo, resultaria harto interesante para nuestra investigacion analizar la
influencia que tiene el Estado en la redistribucion de la renta. Los trabajos de Shaikh (2003) y de Diaz Calleja y
Guerrero (1998) —este Gltimo para el caso de Espafia- valoran la funcion de redistribucion de renta por parte del
Estado desde una perspectiva de clase, concluyendo que las transferencias que se producen tienen caracter
intraclase.

193 Tendencia, por otra parte, generalizada en la Eurozona: la participacion de los salarios en la renta es
decadente desde 1993, habiendo pasado de un 68% en ese afio a un 64% en 2006, segun informacién de la propia
Comision Europea. No obstante, habria que complementar estos datos con el grado de asalarizacion.
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Aunque, en principio, podriamos utilizar esta nueva informacion para reafirmar la
polarizacion creciente resultante del proceso de acumulacion, se debe ser cauto con las
conclusiones ofrecidas. Si bien es verdad que la distribucion es regresiva para los
trabajadores, esta dindmica podria corresponderse con movimientos en la composicion
cuantitativa de las clases sociales y no con la polarizacion. Sin embargo, si se revisan las
tendencias obtenidas en el primer apartado del capitulo, en el que se inquirié la evolucién de
la composicion de las clases sociales en nuestra sociedad, la tendencia mas llamativa era el
ascenso en el grado de asalarizacion de la poblacién activa: los proletarios pasan de
representar un 70,94% a alcanzar un 83,63% de los activos, es decir, una subida de —casi-
trece puntos porcentuales. Con una poblacién asalariada en ascenso y una participacion
erosionada en la renta nacional, no podemos sino aseverar que se ha producido un
empobrecimiento relativo de la clase asalariada cuyo fendmeno complementario ha sido el

enriquecimiento relativo de los propietarios.

La polarizacion social en términos de renta

A partir de la relacion entre el peso relativo en poblacion y renta de cada grupo, se
intentara ofrecer un indice para cuantificar relacion entre la depauperacion relativa soportada
por los asalariados y el enriquecimiento de los propietarios. Asi se logra cuantificar la
polarizacion social del ingreso. Para hallar este indice nos basamos en la propuesta de
Guerrero (1990) de ponderar el peso relativo de cada grupo en renta por su importancia
relativa en la poblacién activa. Asi, define el coeficiente salarial:

RA

Y
cS = .
Asalariados

ActivosTotales

De esta manera, obtenemos la ratio que nos indicara el grado de empobrecimiento
relativo. Actuamos de manera analoga con los propietarios, corrigiendo su participacién en

renta con su peso relativo en la poblacién activa'®:

EBE

b= Y
Propietarios

Activostotales

194 Debe recordarse que se incluye a auténomos y capitalistas.
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La evolucion de estas dos ratios se representa en el Gréafico Ill. 21, donde puede
apreciarse no sélo la distancia que separa a trabajadores de propietarios en términos de renta,
sino tambien la enorme dilatacion que sufre esta diferencia a lo largo de todo el periodo. La
divergencia que presenta la evolucion de estos coeficientes constata la polarizacion creciente

que las clases sociales han experimentado.

Grafico lll.21.Polarizacion en términos de renta o— coef. beneficios
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de la CNE y la EPA, ambos procedentes del INE

Los resultados son incuestionables: el modelo de crecimiento de la economia espafiola
ha generado una clase asalariada cada vez mas numerosa en relacion al resto de clases
sociales y que ha de repartirse una porcion de la renta total cada vez menor. El resultado es
una caida del salario relativo, prevista por el paradigma teérico mantenido, que implica el
empobrecimiento relativo de los asalariados. De manera opuesta ha ocurrido con los
propietarios —con el grupo de capitalistas y autonomos-; por lo tanto, no cabe mas que asumir
la creciente polarizacion entre clases sociales qué, en términos de renta, se ha derivado del

proceso de acumulacion capitalista en Espafia.

I11. 5. Conclusiones del capitulo

Tras indagar en la distribucion del ingreso social entre la clase propietaria y la
asalariada que ha resultado del proceso de acumulacion capitalista en Espafia, se han obtenido
distintas evidencias que nos invitan a proclamar que las diferencias de clase han aumentado
en este sentido. La tesis de la polarizacién social en términos de ingresos se puede sostener en
varias de las tendencias desveladas en este capitulo: la depauperacion relativa de la clase

asalariada queda explicada por un incremento de los salarios reales inferior al crecimiento
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de los ingresos medios, descubriendo asi el crecimiento mucho mas intenso de las rentas de
los propietarios. Si, manteniendo una perspectiva nacional, el ingreso medio ha crecido a un
ritmo superior al de las principales economias capitalistas —observandose asi cierto
acercamiento a ellas-, tras efectuar el analisis de clase en la economia espafiola ha quedado
constatado que la senda de crecimiento no ha sido igualmente provechosa para toda la
sociedad.

Ademas, el estudio ha desenmascarado una tendencia peculiar en las economias
capitalistas: durante los dltimos once afios del periodo analizado, el salario medio real se ha
visto sometido a una erosién continua. Mientras tanto, la evolucion de la economia nacional
se ha calificado de boyante comparada con lo que ocurria en otras economias capitalistas, ya
que se ha alcanzado unos niveles de crecimiento superiores a los de éstas; sin embargo, los
trabajadores no han participado de esta situacion de progreso material, reservandose su
disfrute en exclusiva el resto de clases. Ademas de alguna de las causas ya mencionadas en el
texto, las sucesivas reformas habidas en el mercado laboral nos ayudan a comprender la
regresion salarial de la Gltima década.

Si bien la depauperacion absoluta se limita a los Gltimos afios, la relativa, estudiada a
través del seguimiento del salario relativo, es una constante a lo largo de todo el periodo.
Ademas de que la participacion relativa de los asalariados en la renta mostraba cierto
desgaste, la magnitud de esta tendencia se acrecienta cuando se corrige la participacion en
renta de la esta clase por el peso relativo que mantiene en la poblacion activa —en pleno
proceso de incremento de la proletarizacién-. De esta manera, se han obtenido los
coeficientes salariales y de beneficios manifestando una trayectoria completamente
divergente que ha tendido a dilatarse a lo largo del periodo.

A la luz de estos resultados se puede sustentar que el proceso de acumulacion en
Espafa ha implicado el ensanchamiento entre las diferencias de clase; las clases sociales se
han polarizado en términos de renta. Este fendmeno, junto al retroceso material absoluto
experimentado en la Ultima década, no significan sino una intensificacion de la tasa de

explotacion en nuestra sociedad.
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CAPITULO IV. CONSECUENCIAS DEL PROCESO DE ACUMULACION
CAPITALISTA SOBRE LAS CONDICIONES MATERIALES DE LA POBLACION
ESPANOLA (I1): EL PATRIMONIO FAMILIAR

Pasemos en el siguiente capitulo a analizar los efectos que sobre el patrimonio ha
conllevado este proceso de acumulacion, manteniendo, en la medida de lo posible, el enfoque
de clase. Esto se hace con el objetivo de ofrecer una vision mas completa acerca de las
consecuencias que sobre el bienestar material de la poblacidn espafiola ha tenido el especifico
modelo de acumulacion desarrollado. Conviene, a efectos de afrontar de manera solvente el
estudio de la riqueza, considerar la evolucion analizada en términos de renta, debido a los
estrechos vinculos de interdependencia que mantienen unidas a ambas variables.

Aunque la mayoria de trabajos que tratan el aspecto del bienestar material se limitan al
estudio de la renta, la riqueza es una dimension fundamental que, desde esta perspectiva,
deberia ser afrontada’®. Por eso se intentara en este capitulo ofrecer una visién general, no
solo de los principales cambios que han tenido en el valor total y en la composicion del
patrimonio familiar, sino que —en el grado en el que la disponibilidad de datos lo permite-
aproximarnos a las diferencias de clase en relacién a la riqueza, todo ello como consecuencia
del devenir del proceso de acumulacion. Precisamente, una de las limitaciones que incorporan
los datos es su cobertura temporal: nos centraremos por ello en la trayectoria del patrimonio
familiar espafiol a partir de los noventa; etapa que, por otra parte, ha concentrado los cambios
mas importantes —como el proceso de liberalizacion financiera de nuestra economia- para
entender la situacion del patrimonio familiar actual. En el caso de la distribucién interclase el
analisis se limitara, por los motivos sefialados, al afio 2002.

La inclusion de la riqueza en el estudio del bienestar, mas alla de la capacidad de generar
rentas de la propiedad por parte de ciertos activos, queda justificada por varios motivos: en
primer lugar, ciertos elementos patrimoniales proveen servicios directos a sus propietarios;
por otro lado, los activos pueden ser transformados en liquidez con el objetivo de afrontar
ciertas operaciones de consumo o ahorro, tornandose especialmente importante este motivo

para la superacion de situaciones temporales de precariedad econdmica —concepcion de la

105 Existen intentos de ofrecer indicadores sintéticos del bienestar material que incluyan renta y riqueza. Uno de
los més rigurosos es el planteado en el marco del LIMEW - resultado del grupo de estudios sobre la distribucion
del ingreso y de la riqueza del Levy Institute- por Wolff y Zacharias (2006): este concepto reposa en la
conversion de la riqueza en una serie de anualidades de ingreso qué, de por vida, recibiria su propietario y cuya
suma agota el valor total de la riqueza. No obstante, en esta investigacion se ha descartado su utilizacién debido
a que se ha preferido ofrecer una vision mas completa y detallada de los diferentes aspectos del bienestar
material.
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riqueza como depdsito de valor y fuente potencial de consumo-. En ultimo lugar, el control
gue se tiene sobre ciertos bienes en el capitalismo —directa o indirectamente-, como son los
medios de produccién va a condicionar cualitativamente la posicion social del individuo en la
estructura social del sistema. Es decir, en estas sociedades, basadas en su mayor parte en
democracias representativas, la distribucion del poder queda estrechamente vinculada a la
distribucion de la riqueza (Wolff, 2000). Por ello, se hara incidencia en estas tres dimensiones
a lo largo de este capitulo.

Debe considerarse que la riqueza, a diferencia de la renta, es una variable stock que puede
ser cuantificada en un momento determinado de tiempo. Ademéas, ambas variables son
interdependientes entre si manteniendo una estrecha relacion directa: ciertos activos
incorporan la capacidad de generar rentas —de propiedad- en las economias capitalistas; por
otra parte, el flujo neto de renta que ingrese una unidad econdémica condiciona la cantidad de
riqueza que esta puede adquirir. Por tanto, podemos encontrar en la distribucion de la riqueza
uno de los factores explicativos de la distribucion funcional de la renta analizada en el

capitulo anterior'®.

IVV.1. Algunos rasgos de los principales mercados de activos

Antes de afrontar el estudio de la composicién y distribucion del patrimonio familiar,
se procede a efectuar un repaso de los principales cambios acaecidos en dos de los mercados
mas relevantes desde la perspectiva de la riqueza familiar. Primero, se aborda el impacto que
sobre nuestra variable de estudio han ejercido las transformaciones a las que se ha sometido el
sector financiero tras su liberalizacién; después, apuntaremos una serie de tendencias

generales sobre el funcionamiento del mercado inmobiliario en las Gltimas décadas.

El proceso de liberalizacion financiera: principales cambios y transformaciones.

Debido a los cambios tan determinantes que se han experimentado en el sector
financiero durante la etapa posfranquista —no se exageraria al hablar de verdadera revolucion
institucional- y las implicaciones que han supuesto para el patrimonio de las familias
espanolas, es oportuno dedicar un epigrafe a estas transformaciones. El eje sobre el que han
pivotado todas las reformas del sector financiero ha sido la confianza en el mercado como el

mejor mecanismo para proceder a la asignacion de recursos y como principal garante de la

196 Como sefiala Millan Pereira en Torres (1994), se puede encontrar “el origen de los procesos de distribucion
de la renta en las condiciones iniciales de concentracion de los activos productivos (...)".
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méxima eficiencia® en los mismos: ha sido objeto de aplicacién de un programa de
liberalizacion financiera —al igual que el resto de economias de la OCDE-, en un periodo de
tiempo relativamente corto, que contrasta con el modelo cerrado precedente. A partir de la
transicion, este proceso se impone de manera abrupta, profundizando en él especialmente
cuando nuestra economia queda integrada en la UE.

Debido a que en el capitulo Il ya se confeccion6 un repaso, desde un enfoque
institucional, del desarrollo de este proceso nos centraremos ahora en indagar en los
resultados que ha provocado. El proceso de liberalizacion financiera alcanza su punto de
inflexion mas significativo en el momento en el que Espafia asume la libre movilidad del
capital -1992-, aunque no se agota, ni mucho menos, con esta medida: la libre prestacién de
servicios financieros en el marco de la UE, la liberalizacion de los tipos de interés tras la
adopcion de la moneda Unica o la desregulacion de las operaciones de activo —con la
excepcion del coeficiente de caja- son otras politicas, no de menor calado, que han
completado este proceso. A consecuencia de ello, de manera paralela, el BE -ejerciendo su
funcién de supervisor del sistema- ha desarrollado unos instrumentos con cuya aplicacion ha
pretendido mantener la estabilidad del sistema financiero: promocion de la provision para
insolvencias — a través de deducciones fiscales-, establecimiento de los coeficientes de
garantia —derivados de los Acuerdos de Basilea- o la institucion de los seguros de depdsitos
son s6lo muestras del elenco de iniciativas ejecutadas; también la propia creacion de la
CNMV en 1988, con la Ley de Mercado de Valores, es una medida encaminada a reforzar la
proteccion al consumidor. Un debate al margen de nuestra investigacién es el de los posibles
peligros que se derivan de la vulnerabilidad que los procesos de liberalizacién insuflan a los
mercados financieros'®.

Siguiendo la taxonomia convencional, el espafiol ha sido un sector financiero mas
ajustado al modelo continental que al anglosajon (Ontiveros y Valero, 1999); en éste, la
financiacion bancaria adquiere una mayor importancia frente a la emision directa de titulos
por parte de los agentes deficitarios. Por lo tanto, esta posicion estratégica de la banca en la
financiacion sera una de las caracteristicas a considerar para efectuar una caracterizacion
conveniente: su situacion implica la asuncion de riesgos en la actividad productiva, con la que

mantienen férreos vinculos al ostentar unos niveles de propiedad elevados en estas

197 Junto a la proteccion al consumidor y la estabilidad financiera, conforman los objetivos que persigue
habitualmente la politica financiera; sin duda, el sefialado en el texto ha sido el que con mas ahinco se ha
anhelado a través de la aplicacién de las medidas adoptadas.

198 En Olivié (2005) se puede encontrar un completo repaso de los principales planteamientos teéricos al
respecto, elaborados la mayor parte de ellos desde las posiciones postkeynesianas.
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actividades. Por lo tanto, el entroncamiento del capital productivo y el financiero es muy
elevado en nuestra economia.

El crecimiento de la actividad en los mercados financieros espafioles ha sido
espectacular, si en 1985 los activos financieros representaban el 424% del PIB, en 2002 ese
indicador ascendia hasta 628%'%. Si bien es verdad que son los interbancarios los que han
copado los flujos de dinero, nos centraremos, debido al interés que tienen para nuestro objeto
de estudio, en los mercados de capitales: en éstos, la aparicion de los inversores
institucionales y la penetracion de las economias domeésticas son dos de los cambios que se
suelen proponer como los mas significativos de las dos ultimas décadas. En relacion a los
activos de renta fija, segun su titularidad podemos observar tendencias opuestas: los titulos
privados han gozado de un intenso crecimiento a consecuencia del abaratamiento de las
emisiones y el incremento de las necesidades de financiacion; en cuanto a la los publicos, su
demanda solo se ha visto estimulada por los requerimientos de inversiones seguras por parte
de los inversores institucionales, pues los limites de deuda y déficit establecidos en el TM asi
como la aparicion de fuentes alternativas de financiacion —privatizaciones- han socavado su
importancia relativa en el mercado. Por ultimo, al respecto de la renta variable, la estrechez
gue habia mostrado el mercado bursatil espafiol ha sido superada por, entre otros motivos, el
proceso de privatizaciones en nuestra economia. La mayor parte de las salidas a Bolsa mas
significativas de los ultimos quince afios responden a estas medidas, que han incrementado
sustancialmente la oferta de titulos en el mercado y han acercado los niveles de capitalizacion
bursatil a los europeos. Un rasgo caracteristico del mercado bursatil espafiol es el alto grado
de concentracién, ya que s6lo entre las empresas privatizadas y las entidades financieras

alcanzan el 50% de la capitalizacion (véase Anexo IlI).

Las politicas de privatizacion: impacto sobre los mercados financieros.

La incorporacion de Espafia a la UE sentencia la vida de las empresas publicas
espanolas: el proyecto econémico comunitario confia plenamente en el mercado como gestor
de la actividad econdmica y la situacion de las empresas publicas en Espafia se torna
insostenible. Nuestra economia se suma al torrente de privatizaciones que se habian puesto en
marcha en los paises lideres de la OCDE durante la década anterior*® y el Estado da inicio a

un proceso —aun vigente- en el que se deshace de sus propiedades empresariales.

199 calculado a partir de informacién de Naredo y otros (2004).
19 Concretamente, EEUU bajo el mandato de Reagan y Reino Unido con el de Thatcher.
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A pesar de que la politica de privatizacion es susceptible de estudio desde dimensiones
muy diferentes*** nos centramos aqui simplemente en estudiar el impacto que tuvieron sobre
el sector financiero espafiol con el objetivo de precisar su repercusion sobre el patrimonio
familiar. Para comprender la relevancia de estas operaciones sobre el mercado financiero
espariol a consecuencia de su magnitud, simplemente se recuerda que hasta 1996 el Estado era
el principal accionista de nuestra economia y en tan sélo tres afios su papel como propietario
es marginal. Asi podemos comprender la magnitud del flujo de titulos que se vaciaron en el
mercado bursatil espafiol y que desbordaron sus estrechos limites. Un segundo aspecto a tener
en cuenta es la importancia de las empresas privatizadas, pues la mayor parte de ellas
muestran una consistente capacidad competitiva y, por lo tanto, su capitalizacion bursatil se
recoge dentro de las mas importantes de la economia. Este fendmeno imprime un adicional
interés al proceso: actualmente, éstas son las que se disputan los primeros puestos del
selectivo IBEX 35 en términos de capitalizacion y contratacion; ademas, sus porcentajes
acumulados en estas dos variables es notablemente elevado (véase Anexo Il11).

A pesar de que las privatizaciones comienzan a gestarse en la década de los ochenta y
los primeros paquetes de acciones de las empresas publicas se colocan antes de iniciar la
década de los 90, cuando este proceso se intensifica es en la segunda mitad de este decenio;
especialmente a partir de 1997 cuando se alcanza un maximo histérico en los mercados
espafoles en cuanto al nivel de la oferta pablica de venta (OPV) de acciones. Esta segunda
fase del proceso de privatizacion coincide con el ascenso al poder del Partido Popular; sin
embargo, seria un error asociar exclusivamente a este partido las politicas privatizadoras.
Quien pone en marcha el proceso es el PSOE, que ademas se encarga de abonar el terreno (a
través de las reformas pertinentes en las empresas a privatizar) para que las enajenaciones que
completan sus sucesores en el Gobierno se hagan efectivas. Por la magnitud de las
operaciones nos centramos ahora Unicamente en esa segunda fase, en la que se completan

muchas de las operaciones iniciadas con anterioridad y se ponen en marcha otras nuevas.

Cuadro 1V.1. Evolucién de la OPV de acciones (millones de €).
Afio | 1993% [ 1994% | 1995% | 1996 | 1997 | 1998 |1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005
OPV | 1786 | 1306 | 1575 | 2207 | 11101 | 10743 | 4419 | 9446 | 3044 | 3330 | 470 |2987 | 157

a: sblo se incluye el tramo nacional de oferta

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos extraidos de los Informes Anuales de la CNMV.

1 por ejemplo, una dimensién que complementaria nuestra investigacion seria la de su impacto sobre el salario
indirecto.
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En el Cuadro IV.1. se recoge informacion acerca del nivel total de OPV de acciones,
en el que, como se vera, las ventas de empresas publicas adquieren una relevancia superior.
Se puede observar el intenso ascenso a finales de la década de los noventa y cémo van
remitiendo a medida que nos acercamos al periodo actual; sin duda, 1997 fue el afio que
marcO el cambio de tendencia, explosionando la venta de titulos hasta 2001: de los 11101
millones de € que se colocaron en el mercado en concepto de emision de acciones, el
92,3%""2 se corresponde con la venta de empresas privatizadas. Estamos hablando del afio en
el que se privatizan, total o parcialmente, las siguientes compafiias: Telefonica (2584,3 mill.
de €), Repsol (775,3), Endesa (3245), Aceralia (583) y Aldeasa™*® (138,23)"*. Los efectos de
estas emisiones sobre los mercados secundarios son directos: el nivel de capitalizacion
bursatil del mercado espafiol, hasta ese momento muy reducido, converge hacia los valores
que muestran el resto de plazas europeas superando asi la estrechez cronica del mercado
espafiol. En 1998 se mantiene el trepidante ritmo privatizador alcanzando un nivel similar al
del afio anterior. En este caso, el cierre de la operacién de Endesa (5234,8 millones de €) y la
de Argentaria, asi como la privatizacién de Tabacalera, suponen el 93%"° de lo ofrecido en
OPV. Como se puede comprender facilmente, la repercusion que estas operaciones tienen
sobre los mercados financieros es tremenda y genera una corriente de flujos en el mercado
gue cambia estructuralmente su tamafio (en el Anexo 1V se puede consultar informacion mas
detallada acerca de las OPV de acciones en estos dos afios).

En el afio 1999 la tendencia se estanca y las privatizaciones dejan de lado a las OPV
de origen privado, pues sélo Indra y Red Eléctrica de Espafia -encargada de la distribucion de
electricidad- salen a la venta. En el afio siguiente, aunque su sentido se revierte, otra vez el
papel de las privatizaciones es escaso; muchas de las empresas ya privatizadas necesitaban
financiacion propia para desarrollar su estrategia competitiva, como Telefonica que expande
su red o Argentaria ya fusionada con BBV, y realizan importantes operaciones de ampliacion
de capital. Los dos afios siguientes vienen caracterizados por la mala situacion bursatil a nivel
internacional; asi, en 2001 s6lo se culmina la privatizacion de lberia (por valor de 527
millones de €) y en 2002 ENAGAS sale a la venta tras haber transferido el Estado su
propiedad a Gas Natural. En el afio 2003, a pesar del momento alcista que experimentan los
mercados las OPV tocan minimos y alcanzan s6lo 470 millones de €, correspondiéndose el
90% al cierre de la operacion de privatizacion de Red Eléctrica de Espafia. Ya en el 2004, el

112 Calculado a partir de datos del Informe Anual de la CNMV, 1997.

13 En este Gltimo caso, s6lo se ofertaron acciones para empleados e inversores institucionales.
114 Tomados del Informe Anual de la CNMV, 1997.

15 Informacion extraida del Informe Anual de la CNMV, 1998.
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patrimonio empresarial en manos del Estado es muy reducido y las privatizaciones se frenan,
de manera que de las 42 OPV que aparecen en el mercado ninguna de ellas se corresponde
con la venta de empresas publicas; la pauta para 2005 es similar.

De esta manera, la masa de titulos que inunda el mercado durante este periodo se
corresponde, fundamentalmente, con el proveniente de las empresas privatizadas. Por lo tanto,
se puede establecer que el Estado desarrollé un papel fundamental en la ampliacion de los

mercados bursatiles; méas abajo veremos su repercusion sobre el patrimonio de los hogares.

Intermediarios financieros no bancarios: la irrupcién de los inversores institucionales

Uno de los cambios méas profundos que ha experimentado el sector financiero en
nuestro pais ha sido el creciente protagonismo que han adquirido los intermediarios
financieros no bancarios™'®. Los fondos de inversién, los fondos de pensiones y, en menor
medida, las compafiias aseguradoras, han emergido en un breve espacio de tiempo para
convertirse en elementos clave del sector financiero. Existen varios factores que nos explican
por qué estos elementos se han erigido hasta adquirir la relevancia que en la actualidad tienen.

En primer lugar, se podria nombrar la extension y el desarrollo de cierta cultura
financiera en las economias domésticas espafiolas; este fendmeno ha propiciado que éstas
sean cada vez mas exigentes con los productos financieros, requiriendo unos copiosos
rendimientos que con los depositos no alcanzaban. A su vez, desde el Estado se ha propiciado
esta transformacion a través de los incentivos fiscales (Garcia Vaquero, 1999) para estos
productos —medida que sélo puede ser entendida en el contexto de mercados de capitales con
libertad de movimientos, como una de las estrategias competitivas que mantienen los Estados
para evitar la huida de capitales-. Ademas, asi el Estado conseguia encontrar fuentes de
financiacion, debido a que la deuda publica tiene un peso importante en la inversion colectiva.
En cuanto a los fondos de pensiones, hay que decir que, adicionalmente a lo sefialado de
manera general, el creciente escepticismo de la poblacion frente a la continuidad del sistema
actual de reparto -alentado por quienes intentan justificar su insostenibilidad- ha dirigido gran
parte del ahorro a la prevision futura. Por ultimo, hay que sefialar que han aparecido
instrumentos de inversion colectiva diferente a los fondos, las SICAV, que a consecuencia de

sus ventajas fiscales estan experimentando un crecimiento intenso en los Gltimos afios.

18 por citar s6lo un dato, los fondos de inversion representaban un irrisorio 1,1% del PIB en 1985; en el afio
2000 su importancia relativa asciende hasta el 32,5%.
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Conviene distinguir los principales tipos de instituciones de inversion colectiva (11C)
existentes: por un lado nos encontramos los Fondos de Inversién Mobiliaria (FIM), en los que
se invierte en cualquier activo financiero sin limite de vencimiento y los Fondos de Inversion
en Activos de Mercado Monetario (FIAMM), caracterizados porque el patrimonio en que se
invierte ha de estar formado, al menos en un 90%, por valores de renta fija''’. También
aparecen Fondos de Inversion Inmobiliaria (FIl) que, a diferencia del resto, invierten en
activos reales —bienes inmuebles-; en este caso, debemos sefialar que su proceso de
crecimiento ha sido bastante mas discreto. Ademas, aparecen las SICAV, sociedades de
inversion en capital variable. Es éste un producto financiero resultado de la diversificacion de
oferta que se produce en la década de los ochenta (aunque es una figura juridica que ya
aparece en 1964, su desarrollo real no se produce hasta 1984) y esta disefiado para grandes
fortunas al requerir un capital social minimo de 2.404.050 € para su constitucion; viene
caracterizado por las suculentas ventajas fiscales de las que disfruta: aunque es una sociedad
anonima, soOlo tributa en el Impuesto de Sociedades al 1% vy, en el caso del IRPF,
manteniendo la inversion durante mas de un afo, se paga un tipo fijo del 15%. Ademas,
permiten una gestion mas activa y flexible que la de los fondos de inversion. Por altimo, los
fondos de pensiones son seguros que cubren varias contingencias, entre las que cabe destacar
fundamentalmente la jubilacion.

Si observamos la evolucion de las 1IC en los ultimos afios podemos afirmar que su
introduccién en los mercados financieros espafioles ha sido brusca ya que el ritmo de

crecimiento tanto del nimero de participes como del capital invertido ha sido frenético:

Gréfico IV.1. Evolucion del patrimonio total y participantes en
IIC(a)
300000 9000000
[ Total patrimonio — -+ 8000000

. ) -+ 7000000
—&— N° de participes

-+ 6000000
-+ 5000000
-+ 4000000
-+ 3000000
-+ 2000000
-+ 1000000

o

I

o

—

250000 +

200000 +

150000 +

100000 +

millones de euros

50000 +

0 0

2000 |
2001 |
2002 |

1996 |
1997 |

1998

1991 []
1992 El
1993 :|
1994 :|
1995 :|

2003
2004
2005

a: excluidos los fondos de pensiones
Fuente: elaboracidn propia a partir de datos de la CNMV.

17 | os activos en los que se invierte a través de estos Gltimos fondos se caracterizan por su escaso plazo de
vencimiento —gran liquidez- y reducido riesgo, lo que, l6gicamente, mina su rentabilidad.
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S6lo en el periodo 2000-02 se debilita la progresién de ambas variables como
consecuencia de la negativa coyuntura experimentada por los mercados internacionales de
valores; sin embargo, la tendencia se revierte a partir del 2003 precisamente por la
recuperacion que experimentan la mayor parte de estos mercados. No obstante, se puede
apreciar como las 1IC han pasado a gestionar una cantidad ingente de recursos en un periodo
de tiempo relativamente reducido. Lo mismo ha ocurrido con el numero de participes en la
I1C; no obstante, se debe ser cauto con estos datos pues no discriminan el hecho de que una
misma persona pueda poseer mas de un activo™®. Por lo tanto, frente al optimismo inicial que
nos indicaria una profundizacion en la posesién de estos activos tan elevada —desde el punto
de vista del resultado sobre el bienestar material del proceso de liberalizacién-, el nimero real
de propietarios sera bastante mas reducido que el representado en el Grafico IV.1 -
especialmente en aquellos activos que presentan un mayor nivel de concentracion-. Se debe

esperar al analisis de datos mas desagregado para efectuar tales valoraciones.

Grafico IV.2. NUmero de participes en IIC
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Fuente: elaboracidn propia a partir de datos de la CNMV y de la DGSyFP

El crecimiento exponencial de los participes en inversién colectiva ha sido la ténica de
esta Ultima década; sin embargo, en unos casos el avance ha sido mas relevante que en otros.
Los maés atractivos han sido los FIM, con mas de seis millones de participes; nivel mucho
mayor que el alcanzado por las FIAMM como consecuencia de la escasa rentabilidad que
repercute a sus propietarios este tipo de fondos por las caracteristicas de los activos en los que
se invierte en este caso. En relacion a las SICAV, aunque partian de un nimero muy escaso
de participes éstos se han incrementado notablemente a lo largo del ultimo decenio; no

obstante, el exagerado capital minimo necesario para su constitucion concede un cierto

18 Este criterio se nos confirmo a través de comunicacion directa con el servicio estadistico de la CNMV.
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caracter elitista a este producto de tal manera que su acceso queda restringido a los grandes
propietarios. Los fondos de pensiones son aquellos activos que han reflejado un crecimiento
mas intenso, a consecuencia del empuje que recibieron tras el Pacto de Toledo y los
incentivos fiscales de los que han disfrutado. Por ultimo, contrasta la escasa repercusion que
los FII han tenido sobre el mercado frente a la extension del resto de fondos, mas aun si se
confronta con la expansion inmobiliaria a la que ha estado sometida la economia espafiola
durante estos afios: no obstante, el comportamiento de estos fondos es anticiclico debido a la
cautela con la que sus gestores manejan los periodos de intenso crecimiento de precios
inmobiliarios (Novoa y Ldpez, 2006), lo que justifica su escaso desarrollo.

En relacién al patrimonio gestionado por cada uno de ellos la evolucion es similar.

Gréafico IV.3. Patrimonio de lainversién colectiva
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de la CMNV y de la DGSyFP

El crecimiento observado en el Gltimo decenio ha sido intenso, pero no sélo en los
FIM, sino en otros productos como las SICAV que partian de unos niveles muy reducidos y
actualmente gestionan un patrimonio que supone mas de un tercio del gestionado por los
fondos de pensiones. Podemos apreciar como las aportaciones a los FIM son las mas elevadas
-concentrando précticamente dos tercios de la inversion colectiva-, muy por encima de las
realizadas a los fondos de pensiones. Estos, que se desmarcaban como el activo con mayor
numero de participes, no mantienen la misma posicion en cuanto al patrimonio gestionado: la
ratio de patrimonio medio, definida como el patrimonio total entre el nimero de participes, es
la més baja del conjunto de activos. El relativamente escaso patrimonio de los FlI es acorde

con su bajo nivel de penetracion.
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Un andlisis individualizado de la evolucion de cada una de estas formas de inversion
nos lleva a tendencias homogéneas a las presentadas para la evolucion agregada de las 1IC,
por lo que huelga su representacion. Solo cabria destacar el caso de las SICAV, cuyo laxo
tratamiento fiscal le repercute unas extraordinarias condiciones de rentabilidad financiera que
incluso permitieron que el envite de los primeros afios de la década solo se reflejaran en un
leve estancamiento de estos activos en los que se refugian las grandes fortunas del pais.

Por ultimo, analicemos de manera un poco mas profunda, a consecuencia de los
importantes efectos sociales que implica, la situacion de los fondos de pensiones. En este
caso, si comparamos la situacion espafiola con la de otros paises de la OCDE vemos que la
heterogeneidad es clara en el grupo, encontrando dos claras tendencias al respecto.

Cuadro 1V.2. Los fondos de pensiones privados en la OCDE (mill. de €), 2003

Total Inversiones % sobre PIB
Alemania 84902 3,6
Reino Unido 1049949 65,7
Espafa 48487 6,5
Francia 75948 54
Estados Unidos 6432884 66
OCDE 9572810 61,2

Fuente: elaboracion propia a partir de informacion de la Global Pension Statistics Project, OCDE.

Por una parte cabe diferenciar a los paises anglosajones, donde la importancia del
sistema publico de pensiones ha sido menor que en el resto de paises; por otra, se observa que
en paises como Francia, Alemania y Espafia, los sistemas privados tienen un caracter
meramente complementario aun y de ahi las reducidos niveles de patrimonio acumulado
respecto a los mostrados por los citados paises anglosajones.

Centrandonos en lo ocurrido en nuestra economia, podemos apreciar que los fondos de
pensiones, en sus diferentes modalidades, se han extendido a lo largo de los ultimos quince
afos; sin embargo, el crecimiento experimentado a partir de la segunda mitad de los noventa —
Gréafico IV.4- es notablemente mas intenso debido a la firma del Pacto de Toledo, acuerdo
convenido por todos los partidos politicos parlamentarios y los sindicatos y que promovia, a
través de diferentes vias, la creacion de sistemas complementarios de prevision. A partir de
este momento se refuerzan sus ventajas fiscales y se utilizan todos los medios posibles para
transmitir a la poblacion la supuesta inviabilidad, por factores demogréaficos, del sistema

publico. Todo ello potencia la creacion de planes privados que absorben cierta parte del
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ahorro de las economias domésticas™®. Como consecuencia de la expansion del producto, la
oferta se ha diversificado de tal manera que se han configurado varias modalidades del mismo
en funcion del peso relativo de las inversiones en renta fija y renta variable. Ademas, existen
los planes de pensiones de pensiones individuales y los planes de empleo, colectivos y
promovidos por empresas para sus empleados estos Gltimos. En el ultimo afio, el 15,2 % de
los participes se habia adscrito a un plan de empleo mientras que un 83,5% lo hacia a través
de planes individuales. Aunque las contingencias que cubre este seguro especial son varias, el
82,4% de las prestaciones se corresponden con situaciones de jubilacion, mientras que las de

invalidez (8,4%) y fallecimiento (9,2%) completan el resto?.

Gréfico IV.4. Participes y patrimonio de los fondos de pension
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Fuente: elaboracion propia a partir de “Planes y Fondos de Pensiones. Informe Estadistico 2005”, DGSyFP

Para finalizar con el analisis de los fondos de pensiones, se ofrece un dato para constatar
que la desigualdad caracteristica de las sociedades capitalistas también se refleja en este
ambito: los fondos de menores recursos, que representan el 42,7% del total, s6lo concentran el
2,4% del patrimonio; mientras, los que mayor patrimonio gestionan acaparan la mitad de lo
invertido en el sector'?.

La coyuntura favorable, las ventajas fiscales y el incremento de la cultura financiera de las
familias han aupado a estos instrumentos de inversion a una posicion dominante en el
mercado de AF. Mencion aparte merecen los fondos de pensiones: ante la espera de la
resolucion final acerca del futuro del sistema publico de reparto, el sistema complementario
no deja de extenderse incorporando a un nimero notable de participes y gestionando una

cantidad ingente de capital.

119 Recientemente, la promocién de un plan de pensiones por el Estado a favor de los empleados de la
Administracién General ha supuesto la incorporacién de mas de medio millén de participes en el afio 2004 y
explica la mayor parte del crecimiento de esta variable respecto al afio anterior (15,5%).

20 Datos de “Planes y Fondos de Pensiones. Informe Estadistico 2005”, DGSyFP.

12 Thidem, pp.29.
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Evolucidn reciente del mercado inmobiliario espariol

Aunque la dinamica actual en el mercado inmobiliario presenta una complejidad elevada
cuya comprension integra es imposible abordar desde la perspectiva de nuestra investigacion,
expondremos las tendencias generales que han dominado al mercado en las ultimas décadas.
La evolucion de este mercado puede caracterizarse en un sentido Unico: su precio se ha
revalorizado enormemente. Segun datos de la AHE, durante el periodo 1995-2005 el precio
medio del m2 se multiplicé por 2,65, lo que junto al contexto de tipos bajos*?* ha generado
una situacién de sobreendeudamiento familiar no exenta de riesgos y cuyos efectos se estan
dejando notar ya en otros mercados'?®. La oferta de vivienda en nuestra economia ha sido
muy superior a la de otros paises —una vez corregido el tamafio de la poblacion-, generando
asi un elevado crecimiento de las viviendas secundarias y de las desocupadas: si en 1970 las
viviendas secundarias representaban el 7,4% del total, en 2001 este porcentaje ascendia al
16%; en cuanto a las desocupadas, su crecimiento paso del 1,1% al 14,8% para el mismo
periodo™. Las viviendas construidas en Espafia superaron al total de las construidas en
Alemania y Francia durante el periodo 2001-04 (Naredo y otros, 2005), lo que nos ofrece una
idea del dinamismo que ha mostrado este sector en la economia espafiola; l6gicamente, esta
tendencia se ha visto reflejada en un sector de la construccién sobredimensionado™® en
relacion a su peso relativo si lo comparamos con el de otras economias europeas.

La liberalizacion financiera materializada a principios de los noventa inyectd un mayor
grado de competencia en el sector financiero que, junto a la contencion de tipos derivada de la
adopcion de moneda Unica, rebajaron los intereses hipotecarios de tal manera que la deuda por
adquisicion de inmuebles no ha dejado de crecer desde entonces. Esta tendencia se ha visto
reforzada por las estrategias competitivas que las entidades financieras han desarrollado con
el objetivo de acaparar una creciente cuota de mercado: diversificacion de oferta, incremento
del plazo de devolucion, concesion del valor integro de la vivienda (Novoa y Lopez, 2006).
Todo este proceso se produjo como consecuencia del dinamismo que presenté la demanda de
estos activos, gracias al sostenimiento derivado de su caracter de bien de primera necesidad,;
pero también por el repunte del gasto en viviendas en zonas vacacionales por no residentes, la

posibilidad de blanqueo de dinero con estas inversiones y los episodios coyunturalmente

122 En el Gréafico 11.15 se aprecia la tendencia decreciente durante el periodo, intensificada a partir de 1993.

123 Nos referimos, evidentemente, a la reciente crisis hipotecaria del mercado estadounidense.

124 Censos de poblacién y vivienda del INE.

125 1o que provoca que la sensibilidad del PIB respecto a la evolucién de este sector sea elevada y explica que de
los 20 espafioles incluidos en la dltima lista de Forbes, mas de la mitad queden vinculados a este sector.
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recesivos del mercado bursatil que tuvieron como resultado la salida de cuantiosos flujos de
capital en busca de espacios de revalorizacion.

A consecuencia de todo ello, el nivel de endeudamiento alcanzado por las familias ha sido
muy elevado, lo que las ha situado en una situacion de extrema vulnerabilidad respecto a la
evolucion de los tipos de interés'?®; las cuantias adeudadas han crecido de manera paralela al
precio de la vivienda. Ademas, aquellos que mas sufriran los incrementos de los tipos, seran
los que, precisamente por sus insuficientes ingresos, se han visto obligados a contratar

hipotecas con plazos muy dilatados —hasta 50 afios-.

La ultima parte de la investigacion tratara de ofrecer una vision general acerca de las
implicaciones que las transformaciones vistas han provocado sobre el patrimonio de las
familias espafiolas. Para ello, se utiliza una doble perspectiva: primero se tratara el estudio
agregado del patrimonio familiar a partir del andlisis de las Cuentas Financieras Anuales;
posteriormente, el enfoque utilizado se modifica para pasar a estudiar diferentes aspectos de la
riqueza basandonos en la EFF. Los distintos procedimientos™®’ a través de los que se recaban
los datos en cada caso se reflejan en cierta disparidad de los resultados obtenidos. Los datos
de las CFA no permiten hacer un analisis acerca del grado de distribucion de la riqueza entre
los individuos, aunque si de su evolucidén y composicion. Para cubrir esta carencia, se utilizan
los datos recabados a nivel microeconomico a través de las encuestas familiares; asi, se
pueden efectuar aproximaciones al caracter de la distribucion de esta variable en funcion de

una serie de caracteristicas individuales, como puede la clase social de pertenencia.

IV.2. El patrimonio familiar agregado. Analisis de las Cuentas Financieras del BE.

En la tarea de analizar el patrimonio de las familias la primera dificultad radica en la
escasez de informacion, especialmente para periodos de tiempo largos. Tras el dominio de la
doctrina keynesiana, predominante en el momento en el que se desarrollan los sistemas de
contabilidad nacional de la mayor parte de economias, el analisis de flujos ha sido el utilizado
de manera mayoritaria. Se ha de esperar a 1993 para presenciar un giro en este sentido y que

las cuestiones patrimoniales queden recogidas en los sistemas de contabilidad nacional: en el

126 Debido a la cobertura de nuestro estudio, la tendencia alcista de los dos Gltimos afios no queda recogida. No
obstante, la repercusion que este movimiento pueda tener sobre el patrimonio familiar es susceptible de estudio
en investigaciones ulteriores.

127 En D’alessio y Gambacorta (2005) se puede encontrar una constatacion de estas diferencias.
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seno de Naciones Unidas se aprueba el SCN-93, cuya adaptacion al ambito europeo se
concreta en el SEC-95 (Naredo y otros, 2005). A partir de ese momento, los principales
organismos internacionales han incluido en sus informes el estudio de estas variables.

A partir de esta reforma, el BE elabora trimestralmente las Cuentas Financieras de
nuestra economia: en estas estadisticas se ofrece informacion del patrimonio total —valor y
composicion- de la economia, asi como el agregado para cada uno de los sectores
institucionales. Una de las especificidades metodologicas que incorpora es la utilizacion del
valor de mercado como criterio de valoracion de activos, quedando asi integradas las
revalorizaciones en el anélisis del patrimonio®®.

Con la intencidn de acotar el estudio a los objetivos planteados en la investigacion —el
analisis de las consecuencias que sobre el bienestar material de las familias espafiolas ha
conllevado el proceso de acumulacion-, se mantendra al margen el andlisis de la evolucion del
patrimonio del resto de sectores institucionales. En un primer acercamiento se observa que las
familias espafiolas han mantenido una posicion financiera neta —calculada como la diferencia
entre el peso relativo de activos financieros poseidos y el de los pasivos financieros
contraidos- positiva aunque decreciente: de un 19,2% neto en 1991, ya en 2004 su margen se
habfa reducido hasta el 14,1%"® como consecuencia, fundamentalmente, de la intensificacion
en el endeudamiento. De esta manera, ha financiado a los sectores que tradicionalmente
presentaban necesidad de financiacion: las empresas financieras, con un nivel de 12,9% vy la

130

Administracion Publica, con un 4,4%", ambos en 2004 -notablemente inferior al de fases

anteriores-.

Evolucidn de la riqueza familiar

Aunque hubiera sido preferible mantener el periodo de analisis utilizado a lo
largo de toda la investigacion, la disponibilidad de datos constrifie el estudio al analisis de lo
acaecido desde 1991 hasta 2005. Presentamos en el siguiente grafico la evolucion del
patrimonio neto de las familias espafiolas, tanto su nivel acumulado como la tasa de variacion

relativa anual; para su calculo, simplemente se ha aplicado la definicién convencional**:

PN = ActivosTotales — PasivosTotales(PT) = (Activos Reales + ActivosFinancieros) — PT

128 En http://www.bde.es/estadis/ccff/ccff.ntm se puede encontrar un anexo metodolégico explicativo. Al haber
activos, como las acciones no cotizadas, que no incorporan valor de mercado, se ajusta a través del realizable.

129 Datos de las Cuentas Financieras del BE.

30 {bidem.

31 Tomada de Sierminska (2005).
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Grafico IV.5. Evolucion del patrimonio neto de las familias
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Fuente: Elaboracion propia. Los datos de los AF y PT se han obtenido a partir de las Cuentas Financieras, BE; la
informacion de los AR se ha extraido de Naredo y otros (2005).

La tendencia es explicita: el patrimonio neto familiar crece a lo largo de todo el
periodo y a un ritmo muy intenso; comparando la senda de crecimiento con la del nivel de
renta —Gréafico I1.7- podemos corroborar que el patrimonio mostré un comportamiento mucho
mas activo. Por lo tanto, se evidencia asi que el origen de la mayor parte del incremento
patrimonial no se corresponde con el ahorro sino que deriva de las revalorizaciones
experimentadas por los activos que lo integran, especialmente los inmobiliarios —teniendo este
tipo de crecimiento, por tanto, un caracter potencial-. Evidentemente, el nivel de patrimonio
mostrado estd calculado utilizando el valor de mercado como criterio de valoracion de
activos, lo que inyecta una volatilidad al concepto a tener en cuenta; asi, el valor de las
variables sera extremadamente dependiente de una variada gama de fendmenos que

determinan su situacion en el mercado.

Composicion de la riqueza de las familias.

Atendamos a la evolucion de este patrimonio creciente. Ya se han sefialado mas arriba
alguna de las tendencias que condicionan estructuralmente la situacion patrimonial en nuestra
economia, siendo una de las mas importantes la revalorizacion inmobiliaria. Este fenémeno
presente en la economia espafiola ha constituido un hecho diferencial respecto a las
principales economias capitalistas: mientras que en el resto ha habido un claro proceso de
financiarizacion patrimonial —entendido como un incremento del peso relativo de los activos
financieros en la riqueza bruta, es decir, sin descontar las deudas-, las familias espafolas

también se han visto afectadas por este proceso, aunque de manera irregular.
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Grafico IV.6. Composicién riqueza total bruta

100% +

80%

60% -

40% +

20% H

0%

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004

@ Efectivos y depdsitos transferibles B Otros depositos

O Valores de renta fija O Acciones cotizadas

B Fondos de inversion @ Seguros (incluyen f.pensiones)

W Acciones no cotizadas y otras participaciones @ Otras cuentas pendientes de cobro

B Bienes afectos a act. Com. e ind. de pers. Fisicas O Ajuar doméstico y otros
B Inmobiliario total

Fuente: Elaboracion propia. Los datos de los AF y PT se han obtenido a partir de las Cuentas Financieras, BE; la
informacién de los AR se ha extraido de Naredo y otros (2005).

Quedando conformado el agregado de los AR por los tres Gltimos grupos —a saber,
inmobiliario total, bienes afectos a actividades comerciales e industriales de personas fisicas y
ajuar doméstico y otros-, el resto integran el de AF. La importancia relativa de cada uno de
estos dos grandes agregados es variable a lo largo del periodo: si el peso relativo de los AF -a
partir del 20,4% inicial- no cesd de crecer hasta representar un 30,6% en 1999, desde ese
momento vuelve a ceder posiciones respecto a los AR, descendiendo su participacion hasta el
22,12%. (A que se debe el punto de inflexion de ese afio? Probablemente al deterioro
experimentado en los mercados financieros internacionales, lo que repeli6 a una masa
sustanciosa de capital que se dirigié a los mercados inmobiliarios en busca de la rentabilidad
que los financieros les negaba.

Si se profundiza en el nivel de desagregacion, se pueden apreciar con mas detalle las
dindmicas relativas a la composicién patrimonial. En cuanto a los AR, segun lo visto
anteriormente, el predominio de los inmuebles es total. Por lo observado, la riqueza de los
hogares espafioles sigue siendo muy dependiente de la evolucién de los mercados

inmobiliarios, habiéndose constatado previamente el proceso de revalorizacién alcanzado;
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Grafico IV.7.Composicién riqueza en activos reales
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Fuente: elaboracién propia a partir de informacion extraida de Naredo y otros (2005).

si se coteja la evolucién de los precios de estos activos'®

con las tasas generales de
inflacion™®, se puede comprobar la magnitud del proceso. Este crecimiento explosivo en los
precios de los inmuebles ha minimizado la erosion que el proceso de escalada general de
precios genera sobre las revalorizaciones. Ofrecer una explicacion completa acerca del
crecimiento de los precios de los inmuebles es una tarea harto compleja: Naredo (en Naredo y
otros, 2004) considera falaces los argumentos que vinculan el crecimiento de precios con la
escasez de suelo basandose en los datos sobre el crecimiento de suelo urbanizable, que ha
recibido impulsos adicionales con las sucesivas reformas de la Ley del Suelo. Frente a ésta,
contrapone una explicacion basada en que las peculiaridades que estos activos adquieren
cuando se utilizan como bienes de inversion —frente a su tradicional uso como bienes de
consumo- imprimen una extraordinaria desviacion del precio de mercado frente a su
valoracion en términos de costes de produccion. En este caso, los inmuebles pasan a depender
también del siguiente conjunto de factores: evolucion de los tipos de interés —los tipos bajos
incrementan su precio-, expectativas sobre el futuro del mercado o anélisis comparativo de
rentabilidades frente a otras alternativas de inversion explican estas divergencias.

El favorable tratamiento fiscal de la que ha gozado la adquisicién de inmuebles —no
solo ni fundamentalmente en lo que se refiere a los incentivos para la adquisicion de vivienda
principal, sino el trato preferencial del que han gozado estas plusvalias (Naredo, 2002b)- es

otro factor a considerar para comprender el elevado peso relativo de la riqueza inmobiliaria en

132 va se ha sefialado més arriba que el precio medio del m? se multiplicé por 2,65 en el decenio 1995-2005
segin la AHE. Mientras, el nivel general de precios experimentd un crecimiento acumulado del 33,8% en ese
mismo periodo, segun datos de Economic Outlook 80 OCDE

133 Contenidas desde la aplicacion del TM fundamentalmente. Véase Gréfico 11.14.
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la total. Todo ello, junto a la coyuntura econdémica favorable, los reducidos tipos y la
posibilidad de blanqueo de dinero que esta alternativa ofrece, nos conducen a la conclusion de
que la consideracion de los inmuebles como bienes de inversion —y no sélo de consumo- ha
tenido una especial incidencia en nuestra economia’®. Estas peculiaridades del mercado
inmobiliario espafiol han ejercido cierta atraccion hacia una parte del capital extranjero, que
ha encontrado aqui unos espacios de garantia para su revalorizacion'®.

Los datos con los que se trabaja permiten diferenciar la evolucion de los inmuebles
rusticos de los urbanos, pudiéndose corroborar que los primeros han perdido peso respecto a
los segundos, a pesar de que puntualmente se pueda observar lo contrario; se puede encontrar
en la evasion fiscal la explicacion a este movimiento: la creacion de sociedades instrumentales
para inscribir estas propiedades y evitar asi la imposicion ha sido una préctica generalizada a
lo largo del periodo. Sin embargo, la informacion no diferencia la riqueza materializada en
vivienda habitual y el resto de inmuebles. El caracter de bien de consumo que tiene la primera
y la presumible caracterizacion de muchas de las otras como bienes de inversion, exigen que
para afrontar con rigor un analisis del patrimonio familiar dispongamos de esta informacion.
Si en gran parte, el incremento patrimonial se debe a la revalorizacion inmobiliaria, se debe
considerar que ésta s6lo se hace efectiva para aquellas familias que poseen bienes inmuebles
diferentes a la vivienda habitual, al ser ésta un bien de consumo. Para los hogares que s6lo
gozan de su vivienda habitual, la revalorizacion solo les abre la posibilidad del incremento de
las posibilidades de endeudamiento.

Por altimo, en cuanto a los bienes relacionados con las actividades econdmicas de los
empresarios individuales, su importancia relativa se mantiene durante todo el periodo.

En relacion al proceso de crecimiento del peso relativo de los AF en la riqueza total,
éste se ve truncado con la negativa coyuntura que los mercados financieros internacionales
padecen al albor del nuevo siglo. Ademas, quedan manifiestas ciertas transformaciones en su
composicion interna: la inversion en titulos en renta fija y en todo tipo de depdsitos ha visto
erosionada su importancia relativa frente a las acciones —y resto de participaciones-, inversion
colectiva —en fondos de inversion y de pensiones- y seguros, probablemente en la busqueda

de una rentabilidad superior del ahorro en un contexto de contencién de tipos™°. Los

13% | os elevados porcentajes de viviendas secundarias y desocupadas asf lo justifican.

135 Concentrado fundamentalmente en el territorio insular y litoral. No obstante, se considera que las estadisticas
oficiales, derivadas de la balanza de pagos, infravaloran enormemente los flujos de inversion real (véase Naredo
y otros, 2004).

136 Maés arriba ya se ha ofrecido una explicacién mas completa de las causas de esta transformacion.
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episodios de revalorizaciones bursatiles también son relevantes para comprender el

desplazamiento de los titulos de renta fija a favor de la renta variable.

Gréfico IV.8.Composicion de riqueza en activos financieros )
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Fuente: elaboracion propia a partir de datos de las Cuentas Financieras, BE.

Esta tendencia es consecuente con el proceso de modernizacion que ha experimentado
el sector financiero espafiol y que ha supuesto la desintermediacion financiera (Martinez
Cortifia, 2001): la penetracion del ahorro familiar en los mercados de valores ha supuesto la
eliminacién de gran parte de los intermediarios financieros, encargandose éstas de financiar
directamente a las empresas. Aunque eclipsada por la experimentada en el mercado
inmobiliario, el mercado bursatil también ha disfrutado de su propio proceso de escalada de
precios —con la excepcion sefialada-, en muchos casos explicado por la masiva salida de
acciones de empresas privatizadas al mercado. No obstante, el peso relativo de los activos
financieros sigue siendo muy reducido en relacion al representado en el patrimonio total bruto
de los hogares de otras economias: en EEUU, Canada y Francia, alcanza el 65%; incluso en
paises como Australia o Italia los valores se sitian sobre el 40%, muy alejados del 20% de
las familias espafiolas™’. Durante los episodios de convulsiones financieras los activos
financieros de renta variable han soportado minusvalias que han recortado su ya subordinado
peso relativo en el patrimonio total.

También el endeudamiento de las familias espafiolas ha sufrido un intenso
engrosamiento, superior al del nivel de renta, en el periodo analizado. El andlisis de las CFA
nos ofrece el crecimiento sostenido de esta variable, cuyo principal componente son los

pasivos mantenidos con las entidades nacionales por créditos bancarios. Si clasificamos las

37 Naredo y otros, (2004). En Martinez-Carrascal y otros (2005), se obtienen resultados similares a partir de la
comparacion de datos de encuestas familiares en diferentes economias de la OCDE.

115



deudas por su finalidad, las comprometidas para la adquisiciéon de vivienda habitual siguen
acaparando una posicién predominante frente al resto -67% del total-, mientras que los
créditos al consumo, que implican unos costes financieros mas elevados alcanzan el 13%. Por
ultimo, quedaria un decadente grupo que recoge otras motivaciones, como la promocién de

actividades economicas (Del Rio, 2004; pp.27).

Grafico IV.9. Ratios de endeudamiento
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Fuente: elaboracion propia a partir de informacion extraida de las CFA del BE y de Naredo y otros (2005).

La evolucion de la ratio que relaciona el total de deuda con la renta bruta disponible se
ha disparado a lo largo del periodo, fundamentalmente en la Gltima etapa: durante el decenio
de los ochenta, cuando el proceso de liberalizacion financiera se mostraba aun incipiente, sus
valores estaban aln contenidos; ni siquiera su crecimiento se produce en el momento de
aplicacion de las principales reformas del mercado financiero, debido a la situacion recesiva
que caracteriza a la actividad econémica en este momento -en 1997 sigue presentando un
sostenido 70%-. Es a partir de ese momento cuando su ascenso adquiere un caracter
preocupante: a partir del 2003 el valor de la deuda es superior al de ingreso disponible. Sin
embargo, las ratios en relacion a la riqueza se mantienen mas estables debido a las
revalorizaciones bursatiles y, sobre todo, inmobiliarias.

A pesar del desarrollo creciente del nivel de deuda, se puede intuir que las cargas
financieras —flujos monetarios de salida derivados de las obligaciones de pago- no han crecido
con tanta intensidad al haber mantenido los tipos una tendencia descendente durante el
periodo de estudio y haberse producido un alargamiento de los plazos de devolucion. No
obstante, su nivel en relacion a la renta bruta disponible ha alcanzado ciertas dimensiones que

reducen el margen de actuacion de las familias ante posibles situaciones adversas —maxime si
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consideramos que la tasa de ahorro ha presentado minimos histéricos*®-. Hay autores que han
conceptualizado la vinculacion entre la revalorizacion inmobiliaria y el incremento del
consumo privado financiado con el endeudamiento adicional provocado por ésta™. Lo que se
ha denominado efecto riqueza, tendria, en caso de desaceleracion de los precios de los
inmuebles, severas consecuencias para la economia a través de la contraccion de la demanda
interna.

Todavia estan por ver las consecuencias gque esta dinamica de elevado endeudamiento
puede tener sobre la economia espafiola si se atentian las revalorizaciones***-especialmente si
consideramos la actual tendencia alcista de tipos-: aquellas familias con situaciones mas
debilitadas se verian obligadas a realizar el valor de sus activos a efectos de afrontar sus
obligaciones de pago y resolver sus problemas de liquidez; si esta situacion se generalizase, la
caida del precio de estos activos seria mucho mas dramatica a consecuencia de su colocacion
masiva en el mercado, pudiendo dar lugar a un estrangulamiento financiero con serias
consecuencias sociales. Para concluir, quedaria aun pendiente la cuestién de si la crisis
hipotecaria soportada en las ultimas semanas por la economia estadounidense emponzorfiara
finalmente al sector nacional**.

Las entidades financieras prestamistas han consentido la progresiva escalada del nivel
de endeudamiento -y asi, disfrutado de los pinglies beneficios que les ha generado este
proceso™**- a pesar del riesgo que podia haberles supuesto debido a que, al orientarse la
deuda mayormente a la adquisicion de inmuebles, disponian de la garantia real que estos
bienes ofrecian. Ademas, la extension de los procesos de refinanciacion de deudas en nuestra
economia es otra de las variables a considerar para valorar la sostenibilidad de la dindmica
actual de endeudamiento. Papadimitriou y otros (2006) ya habian advertido de las perniciosas
consecuencias que la generalizacion de estas practicas podia inocular en la economia
estadounidense.

Los motivos que nos ayudan a comprender la expansion del nivel de endeudamiento se

han de buscar en las especificidades del proceso de liberalizacion financiera: la sustitucion de

138 Segiin datos del INE, en el afio 2005 el ahorro neto representaba el 6,9% de la RBD, nivel mas bajo de la serie
disponible. Un estudio de la FUNCAS estima que “s6lo una de cada cinco familias espafiolas ahorra tras pagar la
hipoteca”, véase El Pais, pp. 68, 1-Nov-06.

139 En Papadimitriou y otros (2006) y en Naredo y otros (2002) podemos encontrar una explicacién completa de
esta secuencia de relaciones.

0 Que podria presentarse junto a otra serie de fenémenos imprevisibles complementarios, como ciertas
reducciones en el nivel de renta.

11 En realidad, la tasa de morosidad en Espafia, que se mostraba contenida durante el periodo analizado en la
investigacion, esta sufriendo un repunte cuyas consecuencias ain son imposibles de valorar. De momento, la
Bolsa ha alcanzado minimos anuales a consecuencia de la crisis de EEUU (véase El Pais, pp. 83; 15-Mar-07)

142 \/er Novoa y L6pez (2006).
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un modelo que primaba la estabilidad financiera, para lo que establecia rigurosos controles en
el mercado, por otro que propone la supervision prudencial de los flujos liberalizados, ha
propiciado su crecimiento. Ademas, la intensificacion de los procesos competitivos en el
sector ha facilitado el acceso al crédito a muchas familias que, con criterios menos laxos,

hubieran sido expuestas al racionamiento del crédito (Del Rio, 2004).

IV. 3. La distribucidn de la riqueza: un anlisis de clase desde la EFF

Consideraciones previas

Si, como se ha sefialado mas arriba, la disponibilidad de datos agregados sobre el
patrimonio familiar es escasa y solo se encuentra disponible para series recientes, la situacion
es mucho mas problematica si lo que se pretende es analizar la distribucion de la propiedad de
los activos y pasivos correspondientes. Es este el motivo que justifica la escasez de trabajos
que afronten este objeto para nuestro pais a diferencia de la proliferacion de investigaciones al
respecto que se vienen afrontando de manera sistemética y rigurosa en otros paises*®. La
literatura al respecto para el caso espafiol es practicamente inexistente; sélo los sucesivos
trabajos de Naredo han intentado suplir esta carencia (Naredo (2002a) y Naredo (1993)),
aunque desde una perspectiva limitada como reflejo de la carestia de informacion.

Estos trabajos tienen como objetivo, a partir de la recopilacion de datos del IP,
caracterizar la composicion de la riqueza de las familias méas ricas del pais —al existir un
minimo exento, las familias declarantes seran todas aquellas que superen este nivel de
riqueza-, que se estima esta en torno al 4% de aquellas que declaran en el IRPF. Ademas,
también permiten valorar la concentracién de riqueza que éstas acaparan respecto al
patrimonio total extraido de los Balances Nacionales; no obstante, cabe esperar que, a
consecuencia del origen fiscal de los datos, la riqueza de esta elite —patrimonialmente
hablando- quede infravalorada™**. Después de efectuar los ajustes de valoracion oportunos**®

los resultados ofrecen que este selectivo grupo alcanzaba en el afio 1999, al menos, una cuarta

3 Wolf, E. N. lleva trabajando, desde que la Fed la elabora, con datos de la Survey of Consumer Finances
(SCF) la distribucion y composicion de la riqueza en EEUU (véase bibliografia). Estudios concretos para
diferentes economias, asi como de caracter comparativo a nivel internacional pueden encontrarse en ‘Review of
Income and Wealth’. Aunque, sin duda, el méas ambicioso es el, recientemente publicado, por Davies y otros
(2006) que ofrece un estudio de la distribucion del patrimonio a nivel mundial.

144 paraisos fiscales y creacién de sociedades instrumentales sélo son dos ejemplos del elenco de instrumentos
utilizados para la evasion fiscal. A pesar de haber sido escrito hace décadas, el texto de Kozlik (1972), que hace
un repaso riguroso de los artificios cominmente utilizados para ello, no ha quedado descontextualizado.

145 | a divergencia metodol6gica mas importante respecto a la valoracion de la riqueza en el IP y las CFA, es que
en este Gltimo los inmuebles se contabilizan a partir del valor de mercado, frente al uso del catastral para la
informacion fiscal.
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parte del patrimonio total de la economia'*

(Naredo 2000a). En cuanto a las conclusiones
acerca de la composicion patrimonial de este grupo de familias, obtiene el predominio de los
activos reales —aunque bastante inferior al de los no declarantes- en sus balances; dentro de
este grupo, son las fincas rusticas las que sobresalen, aunque con un peso relativo decadente.
En cuanto a los financieros, la relacion existente entre valores de renta fija y variable es
equilibrada como reflejo del mantenimiento de una cartera diversificada y con activos
liquidos —del primer tipo- con los que se pueda hacer frente a imprevisibles oportunidades de
negocio. Dentro del grupo de los declarantes también se observan divergencias: la relacion
entre el peso relativo de la vivienda y el nivel de patrimonio es claramente inversa, mientras
que el de las acciones es directo™®’. En relacion al valor total, obtenido de los Balances
Nacionales, el nivel de concentracion de activos por los declarantes es considerable: el 23,5%
del valor total de fincas urbanas y el 30,3% de las rasticas esta bajo su propiedad, al igual que
el 28,2% de acciones; sin embargo, sus deudas sélo representan el 4,4% del total.

El estudio de Davies y otros (2006) ofrece estimaciones del indice de Gini para la
distribucion de la riqueza en la economia espafiola: con un 0,565 —referido al afio 2000-
presenta un valor inferior al de otras economias desarrolladas; aun asi, casi duplica al valor de
este indice calculado para la renta —situado en torno a 0,3 en Espafa-. Esta tendencia es
generalizada al resto de economias, lo que nos permite respaldar que la variable riqueza
presenta un mayor grado de concentracion que la renta. A pesar de su utilidad, conviene
advertir las limitaciones de este indice —tratadas en Atkinson (1975)-: precisamente por su
caracter sintético, hay muchos aspectos de la desigualdad que quedan descubiertos por este
indice; ademas, presenta problemas de sensibilidad frente a ciertos tramos de la distribucion.
Esto genera que en la presentacion conjunta de diferentes indices de este tipo sus valores
reflejen tendencias dispares (Sanchez, 2000).

Por tanto, y sin negar la utilidad que ofrece la utilizacion de los indices sintéticos, se

abordara un estudio mas detallado acerca de la distribucién de la riqueza a traves de la EFF.

148 Segun estimaciones del propio autor, corrigiendo el efecto de la ocultacién de informacion el porcentaje
ascenderia hasta el 60% (Naredo, 2000a).

47 Solo en el tramo superior desciende la importancia relativa de las acciones para el periodo de estudio:
probablemente, por la mejor informacion que maneja el grupo de los de mayor riqueza, que fue capaz de prever
la caida bursatil que sucederia a continuacion.
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Cuestiones metodoldgicas

A diferencia de lo observado en otras economias desarrolladas™®®, el suministro de
informacidn sobre la riqueza de los hogares espafioles proveniente de encuestas familiares es
exiguo. Este déficit queda patente en la no inclusion de Espafia en el Luxembourg Wealth
Study, proyecto que se instituye con la pretension de ofrecer una serie temporal para
diferentes paises de caracter homogéneo basada en esta informacion y asi posibilitar los
analisis comparativos de riqueza entre paises. Para ello, se basan en los datos extraidos de
encuestas familiares sobre patrimonio en distintas economias**®. No es hasta el afio 2004
cuando el Banco de Espafia presenta los primeros resultados de la EFF —referidos a 2002-,
version nacional de este tipo de encuestas™. De momento, no ha habido nuevas
publicaciones; no obstante, se ha instituido con caracter de permanencia y se publicara cada
tres afios. Aunque los datos de la EFF referidos a 2005 estan a punto de ser publicados, en el
momento de confeccion de esta investigacion ain no estan disponibles. La disposicion de
datos para un solo periodo limita nuestro andlisis, constrifiéndolo a su dimensién sincronica —
dejando asi de lado los, mas recomendables, analisis dinamicos-; no obstante, a pesar de los
condicionamientos que esta carestia imprime a nuestro estudio, no se ha querido rechazar la
utilizacion de esta valiosa fuente de informacidn para aproximarnos, aunque sea de manera
estatica, a los efectos del proceso de acumulacion sobre la distribucion de riqueza entre clases
sociales™™. El interés creciente por la riqueza queda manifiesto en que la profusién de

estudios basados en este tipo de encuestas esta siendo notable’®?

, reflejando asi el desarrollo
de estas estadisticas.

La EFF se disefia de modo que, al igual que lo establecido en la SCF, los hogares mas
ricos estan sobrerrepresentados, para solventar dos obstaculos caracteristicos: por una parte,
son éstos los que presentan una tasa de respuesta mas reducida; por otra, para que la muestra

fuera representativa de la riqueza agregada de la economia (Bover, 2004). No solo es que el

148 por ejemplo, para el caso de EEUU, ademas del Informe sobre Renta y Participacion en Programas y la SCF
mencionada, existe el Panel de Dinamica de Rentas; todo ello enriquece la rigurosidad del analisis en este caso.
Como puede confirmarse en Davies y otros (2006), la mayor parte de economias desarrolladas ofrecen esta
informacion desde hace tiempo.

9 Tarea harto complicada debido a que las encuestas nacionales se constituyen con objetivos dispares y se
estructuran en base a planteamientos metodoldgicos diferentes.

10 Aunque es el estudio norteamericano, la SCF, el que ha aportado la estructura de la EFF, también se han
recogido ideas de otras encuestas como la Indagine Sui Bilanci delle Famiglie (IBF) elaborada por la Banca
d’ltalia y el British Household Panel Survey (BHPS) elaborado por el britanico Institute for Social and
Economic Research.

31 En un intento de aprovechar al maximo las —escasas- estadisticas disponibles.

152 Ademés de los ya mencionados, cabe destacar todos los publicados en el seno del LWS y por el Levy
Institute, que pueden ser consultados en la bibliografia. También para EEUU, Mishel (2006) ofrece estimaciones
complementarias a las de Wolff.
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grado de desigualdad en la distribucion de riqueza sea muy elevado, sino que la propiedad de
ciertos activos es practicamente exclusiva de los segmentos mas ricos de poblacion.

Para afrontar este apartado nos centraremos en la poblacion activa debido a que la
conceptualizacion de la situacion de clase del resto de poblaciéon es un debate ajeno a las
pretensiones de esta investigacion —el grupo mas representativo de los que se deja de lado es
el de los jubilados*>-. Como la unidad de analisis es el hogar —criterio que, ademas de ser
acorde con los datos disponible, parece el mas razonable debido a que muchos de los activos
de los que dispone el hogar se utilizan de manera colectiva-, debemos asignar una posicion de
clase a cada uno de ellos, sin ignorar que un hogar puede estar compuesto por personas que
ocupen diferentes posiciones en las relaciones sociales; el criterio utilizado, es el propuesto
por Wolff y Zacharias (2007) de utilizar a la persona de referencia del hogar para determinar
la situacion de clase de cada hogar. El disefio de los grupos que recogen los diferentes
elementos patrimoniales se ha ajustado lo maximo posible a las recomendaciones del LWS™*,
asi como a las categorias utilizadas para la elaboracion de las CFA.

El estudio de la distribucién de riqueza entre clases ya ha sido abordado para muchas
de estas economias. Wolff y Zacharias (2007) lo han hecho para el caso de EEUU, aunque el
criterio que utilizan para diferenciar las clases es diferente al que se mantendré en el presente
capitulo: mientras que ellos se basan en los niveles de riqueza'®® para diferenciar las clases
sociales, la posicion ocupada en las relaciones de produccion sera el criterio utilizado aqui.
Aplicando una serie de criterios —que se explicitan en el anexo V- se ha dividido la poblacién
en cuatro grupos segun su posicién en la actividad econdmica: capitalistas, autbnomos y

asalariados, quedando este dltimo escindido™®

en directivos y resto de asalariados (para
facilitar la lectura nos referiremos a este ultimo grupo como asalariados, a pesar de que no

recoja a todos ellos). En los estudios del BE (véase BE (2006) y (2004)), asi como en Bover

153 |_a propuesta de Wolff y Zacharias (2007) pasa por clasificarlos en funcién de la posicién social que ocuparon
en su vida activa. Esta solucion, que parece razonable, no es aplicable a nuestro caso por la carestia de la
informacion necesaria.

154 \/éase Sierminska (2005). Las tres masas en las que se propone agrupar los elementos patrimoniales son los
Activos No Financieros, Activos Financieros y Obligaciones de Pago; en este documento se detalla la
composicion de cada una de ellas.

155 En concreto, su propuesta consiste en considerar a los individuos capitalistas siempre que su nivel de riqueza
financiera neta supere los 4 millones de $. Esta medida, que podria parecer absolutamente arbitraria, reposa
sobre el hecho de que este nivel de riqueza invertido a una discreta tasa de rentabilidad —el 4% es el nivel que
utilizan- genera una corriente de ingresos suficientes para que su propietario disfrute de un nivel de renta
superior a la media.

158 Debido al comportamiento especifico de los directivos —incluidos en los asalariados- en relacién a su
situacion patrimonial, se estima oportuno efectuar esta diferenciacion en el grupo de asalariados para afrontar
este analisis.
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(2004) se puede obtener informacion mas precisa de la metodologia de la EFF; en el Anexo 5
se detallan los ajustes metodolégicos efectuados en la investigacion.

Andlisis de los agregados patrimoniales

Definida como la diferencia entre el total de activos (reales y financieros) y el total de
deudas, la riqueza total neta de cada uno de los grupos presenta diferencias notables para el
momento de estudio —presentada en valores medios-. Como el objetivo mantenido es el de
confeccionar un analisis interclases, dejaremos de lado los valores absolutos de las variables
para centrarnos en sus posiciones relativas. El grafico 1V.10 sefiala que so6lo el grupo de
autobnomos presenta un valor cercano a la media total; el contraste mas brusco es el que
resulta de comparar a capitalistas y asalariados: la riqueza neta media de los primeros
representa 6 veces la de los otros.

Wolff (2000) plantea el concepto de riqueza financiera neta (RFN) —calculado como la
diferencia entre el valor del patrimonio neto y el de de la vivienda habitual- a efectos de
precisar el valor de la riqueza familiar desde su concepcion como deposito de valor: este tipo
de bien inmueble incorpora un reducido nivel de liquidez, por lo que ha de restarse para
cuantificar con exactitud los recursos de los que realmente disponen las familias para afrontar
ciertas operaciones de consumo e inversién; ademas, debido a que este bien no tiene el rango
de medio de produccién, su sustraccion nos aproxima a un concepto de riqueza mas cercano a
la ostentacion de poder. La vivienda habitual tiene el caracter de un bien de consumo que
presta servicios directos. Obteniendo este agregado, se observa que las diferencias entre

asalariados y el resto de grupos se disparan.

Grafico IV.10. Comparacioén de valores medios

(valor medio distribucién total = 100)
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Fuente: elaboracién propia a partir de la EFF.

Obsérvese que el valor medio de este grupo no alcanza ni una tercera parte del valor

medio total. Para ambas variables, se puede apreciar que el comportamiento de los directivos
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mantiene un mayor grado de similitud con el de los propietarios que con el resto de
asalariados. Esta situacion, que se mantiene en el resto de indicadores, justifica la escision de
este grupo especifico de trabajadores.

A pesar de la informacidn sustanciosa que nos puede ofrecer el analisis de los valores
medios, en el caso de una variable cuya distribucion es tan asimétrica como la riqueza su
precision es mucho menor al disminuir su representatividad. Por ello, se complementa este

examen con la presentacion de los valores medianos en cada caso.

Grafico IV.11.Comparacién de valores medianos
1000 (Mediana total distribucién =100)

900

800

700

O Autonémos
600

B Capitalistas

400 0O Directivos

800 O Rto.

200 Asalariados

100

Rigueza total neta Rigueza Financiera Neta

Fuente: elaboracion propia a partir de la EFF.

Si bien las diferencias se mantienen para la riqueza total neta —la distancia que separa
a capitalistas y trabajadores en este caso se atenda, como reflejo de un mayor grado de
desigualdad interna en el grupo de los capitalistas que en el de los trabajadores-, la riqueza
financiera mediana de los capitalistas se dispara en comparacion de la del resto de grupos. La
situacion de los asalariados queda, en todo caso, por debajo de niveles medios y medianos del
total de la distribucion, indicandonos asi la deteriorada posicion —siempre en términos
relativos- que esta clase social ocupa en el entramado de relaciones que caracteriza a la
economia espafiola.

Utilizando como indicador del grado de desigualdad la ratio que relaciona valores
medios y medianos, se refleja en el Cuadro V.3 su valor para los diferentes agregados del
patrimonio™’. Se abandona en este caso la perspectiva de las clases sociales para tratar la
distribucién de hogares como unidades homogéneas™®; en todo caso, lo que interesa es
detectar qué tipo de activos ostentan una distribucion més desigual. La diferencia existente en

la distribucion de los AF resalta respecto a las restantes, de ahi que cuando se excluye la

37 3y célculo para cada una de las clases sociales nos informarfa del grado de desigualdad imperante en el seno
de cada una de ellas; no obstante, no es este el enfoque mantenido en esta investigacion.

158 Este enfoque se corresponde con el concepto 3 de medicién de la desigualdad propuesto por Milanovic
(2006), si bien es verdad que este autor aplica este concepto al estudio de la desigualdad internacional de renta.
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vivienda principal del analisis —en la RFN-, al representar éstos un peso relativo mayor, las

diferencias también son mayores.

Tabla 6.3. Ratio media/mediana para diferentes mediciones de la riqueza.

Riqueza en AR | Riqueza en AF | Rig. total neta | Riq. financiera neta
Ratio media/mediana | 1,88 19,4 2,85 7,70

Fuente: elaboracion propia a partir de la EFF.

Antes de efectuar un estudio mas detallado de la distribucion de cada una de las masas
patrimoniales que componen el patrimonio neto, cerremos este bloque con la presentacion de

la distribucion del valor total de cada uno de estos agregados entre clases sociales:

Gréfico IV.12a. Distribucion de lariqueza Gréfico IV.12b. Distribucion de la
total neta riquezafinanciera neta
Rto.
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Fuente: elaboracion propia a partir de la EFF

Considerando el diferente peso de cada clase en la estructura social, se puede mesurar
la desigualdad existente en la distribucion de la riqueza total neta: los grupos minoritarios
formados por los capitalistas y directivos concentran el 57% de esta variable; los asalariados,
clase predominante en numero, algo menos de una tercera parte. La situacion empeora
relativamente para este Gltimo grupo en el caso de la riqueza financiera neta: si bien la
participacion relativa del resto de grupos se mantiene, los capitalistas concentran algo méas de
la mitad en este caso; su mejoria relativa solo puede entenderse junto al retroceso de los
asalariados, que -como tacitamente muestra el grafico 1V.12.b- conforman la clase social
menos favorecida en el reparto de activos financieros.

Esta pérdida de posiciones en los AF respecto a la distribucion de AR se observa
directamente en los graficos 13a y 13b: si bien en los AR la clase asalariada mantiene el
porcentaje mas elevado —fundamentalmente como reflejo de la extension de la propiedad de la
vivienda principal-, en el caso de los AF de nuevo los capitalistas pasan a controlar la mayor
parte del valor en este tipo de activos.
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Gréfico IV.13a.Distribucion de lariqueza

en AR Gréfico IV. 13b. Distribucion de la riqueza
en AF
Rto Autonémos Rto.
Asalaria.dos 1% Asalariados Autonémos
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35% 20%
Directivos Capitalistas
1w 51%

Fuente: elaboracion propia a partir de la EFF

Estudio de los elementos patrimoniales

Si se indaga con mayor grado de detalle en la composicion de estas masas, se ha
prestar atencion a los elementos patrimoniales que las componen. Una primera incursion en
esta dimension del analisis nos lleva a la busqueda de diferencias en el grado en que ha
profundizado la propiedad de estos activos en cada una de las clases. Se han desarrollado mas
arriba las transformaciones de calado que el sector financiero espafiol experimenté desde la
entrada a la UE. Ya se ha justificado que el espafiol es un caso paradigmatico de las politicas
de privatizacion aplicadas en muchas economias capitalistas durante las Gltimas décadas; ello
supuso la colocacion de una ingente cantidad de titulos que, segun los mas optimistas nos
llevarian a la consecucion de la democracia econdmica a través del ‘Capitalismo Popular’:

una vez que se generalizase la propiedad de las acciones, la mayoria de la poblacion quedaria

Grafico IV.14. Extension de la propiedad de activos
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integrada en el control de los medios de produccion, esparciéndose, de esta manera, el poder
en este tipo de sociedades. A pesar de que la ausencia de datos para el periodo nos impide
ofrecer una valoracion rigurosa del impacto que, en este sentido, tuvieron los procesos de
privatizacion, lo que si se puede constatar en el Grafico 1V.14 —que expone el porcentaje de
propietarios de cada activo por clases sociales- es la timida presencia de los asalariados en los
mercados bursatiles: poco mas de un 15% de ellos posee acciones, por lo que el devenir de
estos mercados parece que sigue siendo ajeno al interés de estos individuos como clase. En
cuanto a las otras formas de participacion en el capital social de las empresas —acciones no
cotizadas y otros tipos de participacion-, representan un tipo de activos cuya propiedad ha
sido vetada a los asalariados —no alcanzan ni el 3% los asalariados que mantienen en
propiedad algun activo de este tipo-.

Para completar el andlisis de los AF que suponen la propiedad de los medios de
produccion, analicemos el caso de las 1IC. Otro de los rasgos caracteristicos fue la irrupcion
de éstas en los mercados financieros cuya evolucion, en términos de patrimonio y de
participes, fue explosiva a partir del inicio de la década anterior. A pesar de que en el afio
2002 su nivel sufria un descenso de caracter coyuntural, sus niveles se mostraban muy
elevados™®; en el grafico IV.14 se identifican los diferentes comportamientos que presentan
las clases sociales al respecto: mientras que los capitalistas y los directivos reflejan una
posicion solida —mas del 30% posee fondos de inversion en cada caso; la extension de los
fondos de pensiones es mayor, superando el 60%- la posicion de las otras clases sociales es
mucho mas discreta, especialmente la de los asalariados -34% poseen fondos de pensiones y
solo un 12% ostenta fondos de inversion-.

Todo ello apunta a que, tras las sucesivas reformas en los mercados financieros, la
conciliacion de intereses entre capital y trabajo -consecuencia de la supuesta integracion de la
clase asalariada en la propiedad de los medios de produccion- no fue sino una quimera
utilizada para legitimar la aplicacion de las medidas de ajuste.

Por otro lado, se representa también la extension de la propiedad de los dos activos
reales que mayor importancia relativa mantienen en los patrimonios familiares, vivienda
principal y el resto de inmuebles. La propiedad de la vivienda habitual estd bastante extendida

160

en Espafia™ con valores cercanos al 90% de propietarios en cada caso excepto para la clase

159 v/éanse graficos IV.1 a IV.4.

180 5e constata asf la mayor propension de la adquisicién de vivienda en nuestro pais respecto a otras economias,
como la de EEUU: en Mishel y otros (2006) se estima, segun la SCF —por lo que los datos son comparables-,
que en ese pais el 66% de los hogares mantienen su vivienda principal en propiedad. La EFF propone que el
81,8% del total de hogares son propietarios.
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asalariada, quienes, de nuevo, representan el grupo peor situado: uno de cada cuatro
trabajadores —practicamente- reside habitualmente en inmuebles que no son de su propiedad.
No obstante, mas interesante es el estudio del resto de inmuebles, pues —como se ha
justificado previamente- el caracter de bien de consumo de la vivienda habitual provoca que
las revalorizaciones inmobiliarias sean disfrutadas fundamentalmente por quienes poseen
propiedades inmobiliarias diferentes a la vivienda principal. Si bien es verdad que un tercio de
los asalariados poseen propiedades diferentes a su vivienda habitual, el grado de propietarios
de estos activos en el resto de clases supera el 60% -y, en el caso de los capitalistas, el 70%-.
De esta manera, se puede comprobar que no todas las clases han disfrutado por igual del
incremento potencial —o efectivo- de sus patrimonios netos a consecuencia de las
revalorizaciones inmobiliarias.

Para completar esta parte de la investigacion, se debe aln acotar una cuestion
adicional: tras haber identificado las diferentes pautas en la propiedad de los diferentes
activos, ¢existen diferencias en el valor de los activos poseidos por los miembros de las

distintas clases?

Gréafico IV.15. Valor medio de los activos
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Fuente: elaboracion propia a partir de la EFF

En el Gréfico V.15 se presentan las diferencias existentes en los principales activos.

Las diferentes existentes entre capitalistas y asalariados solo se atentan para el caso de la

|161.

vivienda principal™-; en el resto de propiedades inmobiliarias las diferencias son mucho

1611 3 escala no debe confundirnos en el caso de los fondos de pensién, en los que la participacion media de los

asalariados alcanza Unicamente la mitad de la de los capitalistas.
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mayores. No obstante, de nuevo es en los AF —acciones cotizadas y fondos de inversion'®%-
donde encontramos unas diferencias abrumadoras. De nuevo, en aquellos activos que
implican la posesion de medios de produccion.

Para evitar el escepticismo que nos puede generar el estudio de valores medios cuando
se aprecia un elevado tan grande de desigualdad, se completa la investigacion con el estudio

del valor que, de cada activo, posee cada una de las clases sociales estudiada'®.

Gréafico IV.16a. Distribucion del valor de Gréfico IV.16b. Distribucion del valor de Otras
la Vivienda principal prop.inmobiliarias
Re§to Auténomos Resto Auténomos
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Fuente: elaboracion propia a partir de la EFF

La primera pareja de graficos aborda la distribucion del valor de los activos
inmobiliarios. La vivienda principal es el Gnico activo en el que la clase asalariada aglutina la
mayor parte del valor total; aun asi, el enjuto grupo de capitalistas concentra practicamente la
cuarta parte del valor de estos activos. Para el caso del resto de propiedades inmobiliarias, el
panorama es completamente diferente: los asalariados ceden su posicion dominante a los
capitalistas, quienes acaparan la mitad del valor total en este activo. De nuevo, la distribucion
del valor en este tipo de activos nos invita a cuestionarnos quienes han sido los principales
beneficiarios del proceso de revalorizacién inmobiliaria. Sin embargo, no es en los activos
reales donde se habian encontrado las desigualdades méas importantes sino en los financieros.

En este caso, adquieren una importancia crucial aquellos que implican la posesion de
medios de produccion, aspecto determinante en las relaciones sociales capitalistas. En
relacion a las acciones cotizadas, los asalariados retienen el 18% del valor, nivel similar al de

los autonomos -a pesar de representar una fraccion de poblacion mucho mayor-; frente a ellos,

182 No se incluye el estudio del resto de acciones y otras formas de participacion social debido a la escasa
representatividad del caso de los asalariados.

163 Todos estos graficos no nos muestran sino el efecto conjunto de los dos fendmenos anteriores, penetracion de
la propiedad del activo en cada clase y valor medio de los que lo poseen.
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quienes concentran este tipo de acciones son los capitalistas y el grupo de directivos —esta
minuscula porcion de asalariados alcanzan practicamente una tercera parte del valor total-.

Pero si las diferencias son intensas en las cotizadas, para las no cotizadas y el resto de activos

Gréfico IV.16c. Distribucion del valor de Gréafico IV.16d. Distribucion del valor de
las acciones cotizadas acciones no cot. y otras participaciones
Resto Auténomos
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Fuente: elaboracion propia a partir de la EFF

gue representan participaciones empresariales, se dilata ain mas la distancia entre asalariados
y las clases propietarias. Directivos y, fundamentalmente, capitalistas, concentran mas del
80% de la riqueza en estos activos. De todo ello destilamos no sélo que la mayor parte de los
asalariados quedan alejados de la propiedad de acciones, sino que aquellos que participan de
su propiedad mantienen una posicion completamente subordinada respecto a la supremacia de
capitalistas y directivos. Por lo tanto, el acceso de la mayoria de la poblacion a la propiedad
de los medios de produccion les ha sido blogueado a través de estos instrumentos —
conclusiones siempre condicionadas a lo dispuesto por la EFF-.

No obstante, la irrupcion de las 1IC podria haber abierto vias alternativas de
participacion de los trabajadores en los mercados financieros. Sin embargo, la idea que nos
transmiten los siguientes graficos no es ésta. En relacion a los fondos de pensiones, el
porcentaje acumulado por los trabajadores es superior al de otro tipo de activos; también era
el AF que presentaba una mayor extension de la propiedad en este grupo'®*, probablemente a
consecuencia de los incentivos fiscales y a la prioridad que la poblacion esta otorgando a este
tipo de activos a consecuencia de los malos presagios que sobre el futuro del sistema publico
de pensiones se estan infundiendo. Aun asi, no eran mas de una tercera parte los asalariados

que ostentaban un fondo de pensiones en propiedad. Ademas, al excluir del estudio el devenir

164 Considerando sélo los que estan siendo desarrollados en el texto; huelga decir que el que presenta mayor
grado de extension son las cuentas mas liquidas.
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de los fondos de pensiones publicos*®™ no se est atendiendo de manera integral la situacion
de este elemento patrimonial: las reformas del sistema de reparto quedan encaminadas a la
rebaja de las pensiones™®, por lo que estas tendencias deberfan utilizarse para ofrecer un
estudio exhaustivo del tema. No obstante, los grupos cuya participacion era preponderante en
los AF anteriores, también presentan su superioridad en este caso: ambos grupos controlan
practicamente el 50% de estos activos.

Grafico IV.16e. Distribucion del valor en Gréfico IV.16f. Distribucion del valor de
fondo de pensiones los Fondos de Inversion
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Por ultimo, la revisién de los fondos de inversion nos devuelve a la brusquedad de las
diferencias de las participaciones empresariales: dos terceras partes de este activo quedan en
manos de los grupos mas ricos, que por otra parte representaban a la minoria de la poblacion.
Como contrapartida, el grupo mas numeroso retiene poco mas de una quinta parte. Por lo
concluido en estos dos casos, tampoco estos nuevos mecanismos han supuesto la
participacion masiva de los trabajadores en los mercados financieros; para dar cuenta de la
desigualdad existente, se reincide en la importancia que tiene para este tipo de analisis el
reparto cuantitativo de la poblacion activa en las diferentes clases sociales.

Ademas, en todo caso la posicion de los autbnomos en la distribucion de la riqueza se
ha mantenido en una dimensién intermedia entre las clases dominantes. Por su parte, los
directivos presentan un perfil -en relacion a esta variable- mas acorde al de los propietarios
que con la del resto de asalariados. El tratamiento teorico de los trabajadores directivos es una
cuestion compleja y con muchas dimensiones. En funcion de los objetivos planteados en esta
investigacion lo relevante es su comportamiento diferencial respecto al resto de trabajadores

185 Aunque se podria incluir una valoracién de éstos para complementar el estudio de la riqueza, su estimacion
excede la pretension de este trabajo.

166 por ejemplo, a través de la extension del periodo para el célculo de la pensién, ampliando el limite inferior
hacia afios anteriores en los que, como norma general, los asalariados tienden a recibir menores remuneraciones
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no sélo en sus niveles de riqueza, sino también en su posicion dominante en los mercados
financieros y la posesion de medios de produccion. Por lo tanto, segun los datos observados,
se puede sefialar que, a pesar de que estos trabajadores mantengan una relacion salarial con

los propietarios ésta adquiere connotaciones especiales™®’.

IV. 4. Conclusiones del capitulo

En la primera parte del capitulo han quedado expuestas las principales
transformaciones habidas en el sector inmobiliario y, especialmente, en el financiero —como
consecuencia de la liberalizacion y las privatizaciones-. Si en un primer acercamiento los
datos apuntaban hacia unos niveles abundantes de participacion en la propiedad de los activos
de estos mercados, tras completar el analisis se ha podido constatar que el comportamiento de
las distintas clases sociales ha sido muy diferente.

A la vista de los resultados obtenidos del estudio de la EFF, se ha identificado la
existencia de importantes desigualdades en los niveles de riqueza por clases; ademas,
profundizando en el andlisis mas detallado de los elementos que componen este patrimonio,
se ha podido ver que solo la propiedad de la vivienda habitual se encuentra generalizada en
la clase asalariada. Unicamente es en este caso en el que la porcion de valor controlada por
los asalariados se presenta algo mas elevada. Tanto para el resto de las propiedades
inmobiliarias, como, especialmente, para los AF, las diferencias se agudizan. El grado de
participacion de la clase asalariada, la mas nutrida con diferencia, siempre es menor a la de
los escudlidos grupos dominantes. Lo mismo puede apreciarse para la distribucién del valor
de estos activos.

Un aspecto de especial relevancia es la distribucion de aquellos activos que
representan la propiedad de medios de produccion. Si bien se proclamaba que las reformas
del mercado financiero junto a los procesos de privatizacion implicarian la extension en la
propiedad de estos activos los resultados alcanzados refutan este planteamiento. La
participacién de los asalariados en la propiedad de éstos, al contrario, es muy limitada.

187 E| desarrollo del capitalismo a partir de finales del SXIX ha propiciado la separacion ente la propiedad y el
control de los medios de la produccion en la empresa, lo que ha abierto el debate tedrico acerca del rango de
aquellos trabajadores que se encargaban del proceso de direccion.
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V. CONCLUSIONES DE LA INVESTIGACION

La estrategia de desarrollo mantenida por la economia espafiola en las tres ultimas
décadas ha respondido a un avance frontal hacia la profundizacién de las relaciones
capitalistas de produccion. Este proceso ha quedado articulado en torno a la insercion en la
UE en 1986, lo que ha supuesto su modo especifico de engarce al sistema capitalista
internacional —que, por otra parte, se encontraba en pleno proceso de reestructuracion tras las
dificultades crecientes de valorizacion del capital-.

El modelo de crecimiento espafiol ha alcanzado grandes logros economicos en
términos de acercamiento a los niveles de renta de las principales potencias capitalistas: si en
1980 el nivel del PIB per capita espariol representaba un 59% del de la UE-15, sélo 25 afios
después las diferencias se han recortado hasta suponer un 80% del mismo. Ademas, como ha
quedado caracterizado en el texto, la economia espafiola se ve sometida a un profundo
proceso de transformacion estructural materializado en la aplicacion de sucesivas reformas en
diferentes dimensiones. Este ha sido el motivo por el que la estrategia espafiola ha sido
valorada internacionalmente y por el que muchas economias -—especialmente
latinoamericanas- se han visto reflejadas actualmente en la Espafia de hace unas décadas, con
el objetivo de mimetizar una senda similar de progreso.

No obstante, lo que se ha pretendido en esta investigacion es mostrar que este proceso
ha quedado dominado por una serie de tensiones contradictorias de primordial relevancia. La
economia espafiola ha quedado inserta en el sistema mundial, pero situdndose en una posicion
estructuralmente subordinada como consecuencia de la menor eficiencia productiva. Las
politicas aplicadas para subsanar esta situacién se han basado en la constriccion salarial, lo
que ha determinado el caracter concentrador del proceso.

Concretamente, la hipdtesis de trabajo sobre la que ha pivotado el estudio —detallada
en el capitulo introductorio- mantenia que el progreso material experimentado no ha sido
igualmente provechoso para toda la sociedad; més precisamente, se mantenia que la posicion
relativa de los asalariados se habria visto perjudicada en relacion a las otras clases sociales. El
presente analisis nos ha permitido verificar las hipotesis de partida, llegando a una serie de
conclusiones que se desprenden del texto. Estas, se presentan a continuacion, siempre

entendidas como las ensefianzas que el proceso de investigacion nos ha aportado:
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a) Los asalariados se han empobrecido relativamente a lo largo del periodo analizado, lo que
se ha reflejado en la caida tendencial de su salario relativo. Ademas, en los ultimos diez
anos, también han soportado un empobrecimiento en términos absolutos. La tesis mantenida
sostenia la evolucidn decreciente del salario relativo: la participacion salarial en la renta total
deberia ser decadente. Esto se puede comprobar en el Grafico 111.20: considerando
unicamente la RA y el EBE, la porcion de renta total que correspondia a los asalariados era
mas alta en 1976 (55%) que al final del periodo (52,7%). No obstante, estos datos podrian
haberse correspondido con un descenso del peso relativo de los asalariados en la poblacion
activa, por lo que se ha revisado la evolucién del grado de asalarizacion: la trayectoria
detectada es precisamente la contraria, pasando los asalariados de representar el 70% en el
afio inicial a un 83,5% en el 2005. Por lo tanto, la participacion relativa en la renta total ha
caido y de manera simultanea las tasas de asalarizacion han crecido a un ritmo contundente:
de esta manera se desvela el empobrecimiento relativo soportado por la clase asalariada en
este periodo. El efecto conjunto de estas dos tendencias se ha intentado sintetizar en la
evolucion del coeficiente salarial en el Grafico 111.21 —ratio que relaciona el peso relativo en
renta y poblacién-, que mostraba una tendencia divergente respecto al coeficiente
andlogamente calculado para el resto de rentas. Asi, queda constatada esta perniciosa
dindmica en la que las rentas salariales espafiolas quedan inmersas y que no nos indican sino
que el proceso de acumulacién ha promovido la polarizacion social en términos de ingreso.

La asimetrica evolucion de las rentas del trabajo respecto al resto se reconoce también
en las diferentes tasas medias anuales de crecimiento que cada tipo de renta presenta: mientras
que las del trabajo crecieron a una tasa del 1,3% -expresado como salario medio por hora- y
del 0,7% -para el caso del salario medio por trabajador-, el ingreso medio experimento una
subida mas intensa, alcanzando unos niveles del 2%.

Ademas, de manera inesperada, se ha identificado una erosion del salario real en la
ultima parte del periodo —concretamente, entre 1994 y 2005-. Esta tendencia, contrastada
tanto en términos de salario medio por trabajador como para el caso del salario medio por
hora —neutralizando asi la posible tendencia a la baja que los trabajadores a tiempo parcial
podrian generar-, ha provocado que los salarios reales actuales se sitlen en niveles similares a
los que presentaba esta variable en el inicio de la década de los noventa. Todo ello, en un
contexto —especialmente a partir de la aplicacién del Tratado de Maastricht- de tasas
contenidas de inflacion y en el que los ingresos medios crecieron a una media anual del

2,65%. Asi, la capacidad adquisitiva de la clase asalariada ha quedado cercenada.
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Por lo tanto, se ha detectado una dindmica de carécter estructural: el empobrecimiento
relativo de los asalariados en términos de renta, en un contexto expansivo —considerando
globalmente el periodo-. Asimismo, este movimiento decadente se ha conjugado con un
empobrecimiento absoluto de la clase asalariada durante, aproximadamente, la Gltima década
del periodo analizado. Esta caida de los salarios reales se ha intentado explicar desde
posiciones oficiales como el ‘coste’ que debia asumirse por la rebaja de las cotas de
desempleo —en descenso desde la mitad de la década de los noventa-, proclamando asi que la
caida de los salarios medios solo estaria reflejando la entrada de una masa de trabajadores con
menor cualificacion y, por tanto, peor remunerados —quedando asi inmunes a esta presion el
resto de asalariados-. Es decir, se ha intentado justificar la existencia una relacion inversa
entre la creacion de empleo y la evolucion del salario real, para mostrar asi lo acontecido
como un avance para la clase asalariada: aunque con empleos peor remunerados —lo que
explicaria la caida del salario real-, se ha conseguido integrar a ciertos segmentos de
desempleados en la poblacién ocupada. Sin embargo, a la carencia de posiciones tedricas que
la respalden se une la falta de constatacion empirica de esta posicion —en este mismo
documento se puede observar que en los afios posteriores a la adhesion a la UE empleo y
salarios reales crecieron-. Ademas, los datos ofrecidos por la OCDE en relacion a la
dispersion salarial muestran de manera inequivoca que ésta se esta reduciendo para el caso
espanol, con lo que la caida del salario real no habria afectado solo a la fuerza de trabajo
recién integrada sino al conjunto de asalariados.

No obstante, no era ésta la tendencia que se pretendia contrastar a efectos de demostrar
la disparidad social generada por el modo de produccion capitalista: mas bien, desde la
postura tedrica defendida se asumia que el salario real a largo plazo tiende a crecer —como asi
ha sido para el caso espafiol en el periodo analizado- como consecuencia del incremento
tendencial de la productividad del trabajo, que a su vez queda explicado por las mejoras
técnicas aplicadas al proceso de produccion y a la mejora en los niveles de cualificacion. En
concreto, se partia de la tendencia descendente del salario relativo, por otra parte verificada.
Esta dindmica estructural no es consecuencia sino del normal desarrollo del propio proceso de
acumulacion, ya que la tasa de explotacion tiende a incrementarse tendencialmente. Esto se
debe a que, en funcion del ritmo de progreso material, se tolera el crecimiento de los salarios
pero, estructuralmente, este incremento nunca sera tan grande como para permitir a los
asalariados disfrutar de los avances materiales de los que disfruta el capital —cuyos ingresos
crecen a mayor ritmo-. Esta evolucion presentaria una doble dimension: por una parte, la

dindmica general descrita a la que se someten las economias capitalistas, y, por otra, la
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especificidad con la que se ha desarrollado el modo de produccion capitalista en nuestra
economia. En este ultimo caso, podemos sefialar que el proceso de acumulacion ha tenido un
caracter marcadamente regresivo para las rentas salariales en nuestra economia: desde el
inicio del periodo analizado, se ha identificado competitividad y niveles salariales. Como el
desfase respecto a las principales potencias econdémicas en términos de capacidad competitiva
era cuantioso, las politicas econdémicas encaminadas a su mejora se han centrado en la
contencion salarial —desde los Pactos de la Moncloa hasta la actualidad-. Aunque éstas se han
manifestado de diversas maneras, es paradigmatica la reforma acaecida en el mercado de
fuerza de trabajo —especialmente intensificada tras la aplicacion del Tratado de Maastricht-: la
generalizacion de la temporalidad en el empleo, la creacion de diversas modalidades de
contratacion que incorporaban una remuneracion inferior e incluso el incremento de la
jornada laboral anual media en la ultima década, son solo una muestra representativa de los
factores generados por la desregulacion. Estos factores derivados de la flexibilizacion del

mercado de fuerza de trabajo han agudizado el caracter regresivo de la evolucion salarial.

b) Las diferencias en la distribucion de riqueza entre capitalistas y asalariados son
incontestables en todas las dimensiones analizadas del patrimonio familiar. La utilizacion de
los datos de la Encuesta Financiera de las Familias nos ha permitido constatar la existencia de
abruptas diferencias en la distribucién del patrimonio familiar entre capitalistas y asalariados.
En relacion a las variables agregadas, se muestra que la riqueza financiera total de un
capitalista representa 6 veces la de un asalariado —valores medios-; si la variable que
comparamos es la riqueza financiera neta —concepto mas ajustado a la funcion de depdsito de
valor y a la posesion de medios de produccion-, la ratio supera las 11 veces. La diferencia se
corresponde con la exclusion de la vivienda habitual en este segundo caso, reflejando asi la
importancia que este activo tiene para la mayor parte de la poblacion: es el Unico bien en el
que la participacion de la clase asalariada en el valor total es mayoritaria (53%), si bien es
verdad que el valor medio de las viviendas poseidas por éstos representa sélo algo mas de la
mitad del valor medio de la vivienda de los capitalistas. Se ha de recordar que este elemento
patrimonial mantiene el caracter de bien de consumo: es importante para estudiar la riqueza
por los servicios directos que presta pero no por la funcion que cumple en relacién a las otras
dimensiones del concepto.

Es este el motivo por el que la distribucion de los activos financieros presenta un
mayor grado de asimetria que la de los activos reales: mientras que los asalariados mantienen

el 40% de la riqueza total en activos reales, su participacion en activos financieros desciende
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hasta el 17%. Diferente estatus presentan el resto de propiedades inmobiliarias, cuyo uso no
siempre esta relacionado con el consumo directo y que, en todo caso, representa un deposito
de valor para el propietario. En este caso, practicamente la mitad del valor queda adscrito al
grupo de capitalistas. Este elevado grado de concentracion nos ayuda a comprender quienes
han sido los principales beneficiarios del proceso de revalorizacion inmobiliaria

experimentado en la ultima década.

c) La clase asalariada no participa, de manera generalizada, en la propiedad de los medios
de produccion. Esta conclusion se alcanza tras el analisis por separado de los diferentes
activos que componen el balance familiar. Cifiéndonos solo a aquellos activos cuya
ostentacion representa los medios de produccion, se ha detectado que so6lo el 17% de
asalariados poseen acciones cotizadas; para el resto de acciones y otros instrumentos de
participacion social, el porcentaje alcanza un irrelevante 3%. Por tanto, parece evidente que ni
las privatizaciones ni la liberalizacion financiera han supuesto la penetracion de los
asalariados en la propiedad de los medios de produccion a través de los mercados bursatiles —
tampoco a través del resto de formas de ostentacion de propiedad empresarial-. Conforme a
esta informacion, se puede aseverar que el pronéstico de la consecucion del ‘Capitalismo
Popular’ a través de estas reformas, tenia un caracter mas propagandistico que real.

Lo mismo puede afirmarse si observamos lo acaecido en relacion a la inversion
colectiva. En cuanto a los fondos de inversion, la participacion de los asalariados es
minoritaria como consecuencia de que s6lo un 12% de ellos mantiene uno en propiedad v,
ademas, la participacién media representa una cuarta parte de la de los capitalistas. Para los
fondos de pension las diferencias, a pesar de atenuarse, siguen siendo notables: sélo un tercio
de los trabajadores disfrutaba de uno de ellos y su participacion media representaba la mitad
de la de los capitalistas.

Por tanto, se puede sostener que tampoco han sido estos instrumentos los encargados
de promover la participacién de los asalariados en la propiedad activa de los medios de
produccion. Todo ello nos transmite cierto escepticismo en relacion a la supuesta
profundizacion en el grado de democracia economica que vendria pareja al desarrollo de las
instituciones capitalistas en nuestra economia. La situacion mostrada nos reflejaria un elevado
grado de concentracion en la posesion de los medios de produccion; asi, nos encontrariamos
con unas relaciones de propiedad polarizadas, cuya repercusion sobre el proceso econdmico

es fundamental. Esta situacion nos ayuda a comprender la elevada tasa de asalarizacion
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alcanzada en nuestra economiay, a la vez, seria una de las causas de la desigualdad observada

en la distribucién del ingreso.

d) El proceso de acumulacion en la economia espafiola no ha tenido un caracter armonico
sino que ha fomentado la polarizacion social. De las conclusiones anteriores puede derivarse
ésta: la caida del salario relativo durante el periodo —acompafiada de la del salario real en la
ultima fase-, las bruscas diferencias de riqueza entre clases sociales y la escasa participacion
de los asalariados en la propiedad de los medios de produccion, invitan a rechazar la idea de
una supuesta conciliacion de intereses como consecuencia del proceso de acumulacién. Las
disparidades observadas entre la evolucion de la renta salarial y el resto, justifican el
creciente grado de polarizacion social que ha implicado el proceso de acumulacion. En
relacion a la riqueza, el analisis sincronico efectuado permite apreciar quienes son los grupos
sociales mas interesados en las revalorizaciones bursatiles e inmobiliarias. La divergencia de
resultados promovida por el desarrollo econdmico no ha armonizado los intereses de las
clases sociales; todo lo contrario, éstos se presentan cada vez mas antagdnicos en un proceso
caracterizado por el descompasado progreso material de cada una de ellas. Frente a los
planteamientos tedricos que derivan del desarrollo capitalista la homogeneizacién social o el
ensanchamiento de las —ambiguamente definidas- clases medias, las diferencias de clase se

presentan con un caracter muy marcado.

e) El criterio de clase se torna significativo para comprender la desigualdad material. Como
se ha reflejado en los diferentes apartados de la investigacion, la utilizacién de las relaciones
de produccion como criterio para aproximarnos a la desigualdad material de las economias
capitalistas se estima significativa. Sin aseverar que todo el fenémeno queda comprendido
desde esta dimensién -existen muchas otras variables importantes para estudiar la
desigualdad-, si que se considera que es éste uno de los criterios fundamentales para estudiar
los resultados de un proceso que, como se ha visto, genera estructuralmente diferencias segln
la clase social de referencia. Ademas, para el caso de la riqueza se ha mostrado que un grupo
con tanta representatividad en la poblacion activa como los asalariados, mantenia unas
discretas participaciones en la distribucion total de los diferentes activos.

Conforme a este hecho, se considera oportuno reivindicar la perspectiva de clase para
afrontar este tipo de estudios, debido a que el grado de desigualdad detectado es notable. Del
mismo modo, se ha revelado la importancia de utilizar criterios rigurosos y especificos para

diferenciar las distintas clases sociales segun las relaciones de produccién. Este
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posicionamiento tedrico se considera que incorpora una enorme capacidad explicativa, mayor
gue la de los estudios que delimitan los grupos sociales segin criterios gradacionales —
estratificacion puramente cuantitativa por nivel de ingresos o alguna otra variable-; por ello,
sin negar la utilidad ofrecida por estos dltimos, se recomienda la utilizacion del criterio
relacional —segun las relaciones estructurales que mantienen los miembros de la sociedad-
debido a que su contribucién al razonamiento en términos econémicos, que es lo que nos

motiva, es superior.

Todas las conclusiones expuestas han de ser entendidas en el marco de esta
investigacion, atendiendo a la acotacion efectuada del objeto de estudio. No obstante,
conviene citar que se han intentado cotejar los resultados obtenidos con los de estudios
similares. En concreto, para el caso de la distribuciéon funcional de la renta, las tendencias
extraidas se corresponden con las propuestas en otros estudios; ademas, en la medida de lo
posible, los datos utilizados se han comprobado con los ofrecidos por otras fuentes,
corroborandose las dinamicas obtenidas. Para el caso de la riqueza la confrontacion de datos
no ha sido posible, aunque si la contrastacion de los resultados con los de estudios referidos a
otras economias con ciertas similitudes a la espafiola. Aunque con muchas particularidades, se

puede afirmar que las tendencias generales son analogas.

Para finalizar, se debe destacar el caracter parcial de esta investigacién, ya que forma
parte de un proyecto mas ambicioso de Tesis Doctoral que se retomaré de manera coherente a
las lineas de investigacion que este documento deja abiertas, previa seleccion de las mismas.
En primer lugar, la inminente publicacion de los nuevos datos de la Encuesta Financiera de
las Familias sobre el afio 2005, asi como las periodicas publicaciones posteriores, nos
permitirdn abordar el analisis diacronico de la distribucion de la riqueza en un periodo
significativo. De esta manera, se podra afrontar desde una perspectiva dinamica los
principales cambios en las relaciones de propiedad. De acuerdo con las tendencias
descubiertas en otras economias -estructuralmente similares a la nuestra-, al continuismo en la
estrategia planteada de desarrollo econdmico y a las peculiaridades que estan caracterizando
en los dltimos afios el mercado inmobiliario y financiero, cabe esperar que tiendan hacia una
progresiva polarizacion. Lo mismo puede afirmarse de la evolucién del salario relativo: no
parece que la correlacion de fuerzas actual sea favorable para los asalariados, por lo que

cabria esperar la profundizacion de las tendencias desveladas. Sin pretender caer en ningln
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tipo de determinismo, si se considera que la realidad objetiva es el fundamento que el
comportamiento —imprevisible- de las sociedades moldea y cuyo resultado es la realidad
concreta.

En relacion también al patrimonio familiar, se estima harto interesante integrar en el
andlisis el estudio del endeudamiento, habida cuenta de las dimensiones que este fenémeno ha
adquirido y las repercusiones que ya esta teniendo sobre sistemas financieros mas que
consolidados. Por otra parte, parece oportuna la incorporacion de los efectos logrados por las
politicas de redistribucion de renta y riqueza del Estado. Ademas, se deberia ofrecer un
tratamiento tedrico oportuno al grupo de directivos, pues la situacion mostrada en el analisis
de riqueza refleja que ocupan una situacion excepcional en la estructura social. Por ultimo, y
basandonos siempre en posicionamientos tedricos especificos, se podria reducir el nivel de
abstraccion al que se ha investigado en este trabajo; de esta manera, se podria dar cuenta

también de las principales tendencias en relacion al componente intraclase de la desigualdad.
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ANEXOS
Anexo 1. Evolucidn de los salarios en la OCDE (1990-2005)

Tahle I. Average annual wages in the total economy

Average gross annual wages per full-time and full-year equivalent dependent employee in the total economy®

Level of average Level of average Average annual growth rates of real average m.ges: (%)
wages in 2005 in wages in 2005 in
cument USD USD PPPs 1090-1995 10952000 2000-2005
Australia 43204 40 878 0.7 23 1.5
Austria 30 404 35981 13 0.6 0.9
Belgium 43579 38 810 18 13 0.3
Canada 35 404 34 3¢9 -0.2 20 1.0
Czech Republic 10034 16 195 6.6 3.0 48
Denmark 54 074 35 462 0.7 16 1.4
Finland 38 436 22415 0.2 1.3 24
France 38 580 203 0.9 14 1.4
Gemany 38001 34 310 21 na 0.2
Greace 25085 26 877 4.9 27 38
Hungary 11 9862 17 835 59 0a 6.9
Ireland 52 811 40111 25 23 2.8
Italy 31 051 27 724 -0.7 na 0.2
Japan 38029 2119 13 05 0.3
Korea 22 T8z 26 363 4.5 -04 2.2
Luxambourg 56 711 50634 18 12 1.2
MNetherlands 44 037 3318 0.4 0z 0.6
MNorway 54 151 35 245 14 18 35
Poland 10671 16 502 4.7 5.0 2.1
Partugal 18 453 20038 18 27 0.6
Spain 26 928 27 388 148 -05 0.3
Slovak Republic 7 608 12 623 5.9 541 2.8
Swaden 38 244 30 351 -0.2 33 1.4
Switzerand 58 205 3 Te2 08 1.3 0.7
United Kingdom 44 974 40 520 0.9 25 1.7
United States 45 563 45 563 1.0 29 0.2
OECD Europe’ 36 211 32 346 15 1.4 1.4
EU-15° 37 408 33 357 1.0 14 0.8
EU-19° 35 456 2128 15 15 1.4
Total OEC D" 36 303 36 537 1.2 1.8 0.7

Average annual wages per full-time equivalent dependent employee are obtained by dividing the Mational Accounts based total wage
bill by the average number of employess in the total economy, which is then multiplied by the ratio of average usual weekly hours per
full-time  employee to  average usually weekly hours for  all  employees. Far  more  details, see:
wiww oscd orgrelsiemploymentoutiook/ 2007 .

Average annual wages are deflated by a price deflator for private final consumption expenditures.

Aggregates are computed on the basis of 2000 GDP weights expressed in 2000 purchasing power parities and include the countries
shown.

Sowrce: OECD estimates basad on OECD National Accounts database and OECD (2006), OECD Economic Ouwbicok, MNo. B0, Dacamber.

Statlink e httpd//dadolorg/10.1787/025101184224

Fuente: OCDE, Economic Outlook, N° 80.



Anexo 2. Evolucidn de la dispersion salarial en la OCDE.

Table H. Earnings dispersion®, gender wage gap® and incidence of low pay®

Ratio of
o 1% samings | 9" to 5% eamings | 5Mto 1% samings Gender wage gap | Incidence of low pay
deciles deciles deciles

1895 2005 1995 2005 1995 2005 1945 2005 1995 2005
Australia 2.0 312 177 1.85 1.65 1.69 0.85 0.84 138 15.9
Austria . . . . . . 0.74 0.79 . .
Canada a.50 274 1.74 1.87 2mMm 2.00 0.74 0.79 220 222
Czech Republic 2,78 a0 17 1.77 1.63 1.70 0.78 0.g2
Denmark 2.47 2.64 168 1.73 1.486 1.63 0.85 0.8a
Finland 2.34 242 1.66 1.70 1.44 1.43 0.78 0.80 . 7.0
France 3.08 210 123 201 1.50 1.64 0.90 0.29 . .
Garmnany 2,79 213 1.7a 1.84 1.56 1.70 77 0.76 114 15.8
Hungary 3.06 5632 2008 248 1.80 233 089 087 210 .
Iraland 4.0 257 1.08 207 202 1.72 076 0.2 204 17.6
Japan NG| 312 1.85 1.86 1.63 1.68 083 0.69 15.4 164
Koarea 3.64 451 1.47 2,14 1.95 211 0.57 061 2209 25.4
Metherlands 2.77 2.0 1.7 1.76 1.62 1.65 077 0.80 138 .
Mew Zealand 3.04 249 1.74 1.98 1.75 1.76 Q.85 0.91 14.9 11.5
Marway 1.89 2.2 1.40 1.50 1.38 1.48 o < o <
Paland 3.40 4.3 197 2.18 1.72 1.88 0.80 0.89 17.3 235
Spain 422 353 240 214 2mM 1.65 [ 083 15.2 16.2
Sweden 2.20 233 1.50 1.68 1.39 1.39 081 085 57 6.4
Switzarand 2,39 261 1.58 1.79 1.51 1.46 0.75 078 . "
United Kingdom 3.48 25 1.88 1.96 1.85 1.79 0.73 0.79 200 20.7
United States 4.50 4.86 217 2.4 211 210 0.75 0.8 252 24.0
OECD unweighted average 312 2,30 1.84 1.02 1.70 1.73 77 081 17.0 174

a) Eamings dispersion iz measured by the ratio of 8™ to 1% deciles limits of eamings, 9™ to 5™ deciles and 5™ to 1™ deciles.

b} The gender wage gap iz calculated as the ratio of madian eamings of fernale workers relative to male workers.

¢! The incidence of low pay refers to the share of workers earning less than two-thirds of median earnings. Data refer to 1887 (instead of
1995) for Canada, Hungary, Ireland and Sweden and 2002 {instead of 2005) for Gamany and Spain.

MNote: Estimates of eamings used in the calculations refer to gross earnings of full-time wage and salary workers, Further information on the
national data sources and earnings concepts used in the caculations can ba found at: www oecd argielsfiemploymentoutiook/2007.

Sowrce: OECD databasa on Earnings Distribution.
Statlink e httpe/dudoiorg/10.1787/025078442304

Fuente: OECD, Employment Outlook, 2007.



Anexo 3. Concentracion en el mercado bursétil espaiol.

Capitalizacidn y contratacion de las sociedades pertenecientes al indice |bex 35
Millones de euros y porcentaje sobre el total del mercado en 2004

Telefénica 57.6BGA 6B8.6887 123 94.041.8 1308224 204
Banco Santander Central Hispano 447753 571017 10,2 83.271,2 129470 7.6
Banco Bilbao Vizcaya Argentana 34,9946 442506 79 745443 1015304 15,8
Telefénica Maviles 35.8570 40,1009 12 20993 43005 07
Repsol YPF 18.8745 233917 42 3B.655,3 L2101,0 8,1
Endesa 16.146,0 18.305,8 33 314604 34.591,2 G4
|berdmla 14.127,3 168590 30 244792 269780 4,2
Inditex 100356 13.526,3 24 10,6577 93574 1.5
Arcelor 72824 11.2920 20 1.301,0 3.159,2 0,5
Banco Popular Espariol 10,7554 1.0282 20 17.614,3 18.3755 29
Cas Matural 83062 10,1914 1.8 59468 L1697 0,8
Altadis 65356 05446 1.7 17.2685 204373 32
Abertis Infragstructuras 6.297 4 89340 1.6 3.0088 42499 07
Banco Esparicl de Crédito £.596,1 7.297.4 1.3 763,0 13839 02
ALCS 4.587.0 L9283 11 30 70023 1.1
Unién Fencsa 45367 58955 1.1 43515 B5R27 1.0
Crupo Ferrovial 38966 55152 1.0 3.007,6 4.308,2 07
Banco de Sabadell8 3470) 52633 ng 3757 45453 07
FCC 38178 46260 08 27689 25650 04
Amadeus Global Trave| Distrib. 30385 44663 08 37449 74824 12
Acciona 30663 41371 07 2.593 4 3.132.2 0,5
Sogecable 3.4853 41153 07 4.497.8 77584 1.2
Promatora de Informaciones (Prisa) 25163 34179 0e 9238 21420 03
Sacyr Vallehermoso 29497 3.2338 06 3.2287 21802 03
Acerinox 24596 31084 06 3.809.8 L9412 09
Bankinter 24720 3.01.8 05 1.994.8 1994 4 03
Enagas 2.053] 29126 05 1.574.5 2416,2 04
Corporacidn Mapfre 20390 2.589.7 05 1.865,3 2N21 03
Telefénica Publicicdad & Infarm. 16018 2514 04 1.024,3 24471 04
Camesa Corporacidn Tecnoldgica 21549 2.506,0 04 17099 4478 6 07
Metrovacesa 1.559.5 24227 04 34640 22316 03
|beria, Lineas Aéreas de Espana 20854 2.38905 04 149432 41329 0,6
Red Eléctrica de Espana 17585 22320 04 23975 21082 03
Indra Sistemas 1.570,2 19408 03 23803 28464 04
MNH Hoteles 1.088,9 11666 02 20201 14188 02
Zeltia 11241 10337 02 1.505,9 1.005,6 02

1) Capitalzacién a 311272004,

{4} Respecta al total del memado,

{21 El Banco de Sabadell fue incluido en el [hec 35 &l 17772004
{3) Sagyr Vallehermoso fue acluida del lbex 35 & 172004,

Extraido del Informe anual de la CNMV (2004).



Anexo 4. Impacto de las privatizaciones sobre el mercado bursatil.

Oferta pUblica de venta de acciones, 1997

Ofartas pablicas de venta de acciones

Lmpodes o millvis de ks

| mportes efectives ofertados  Importes nomindles ofertados
Sociedad oferenie Soeiedad cirecida Mercack Mercada
] mcioral = racionl
SEFPA TELEFONICA G0623,7 430.421,2 85 504,80 BEA435
HERMANCS DOMINGIIEZ ACCLUFO DOMINGLER 17.570.6 10.782.3 567, 1505
GLINMESS, PLC. GLINMESS, FLC. 5.000.4 50074 15356
TELE AZZA TELE AIZA 7200 7200 160
SER REPSCL 154.162,2 104.830.3 B6708
REPSOL REPSCL 24.482,3 4.482.3 2.250,2
WARICS OFEREMTES CATALANA OCCIDENTE 224431 1.8038 2610
TOTAL TOTAL 14,7 84,7 58,1
NWERCAPITAL SCC. DE CAPITAL INVERSICR, M.V, MERCAPITAL SCC. DE CAPITAL NVERSCR, MLV, 1.700.0 1.7000 1.7000
WARICS QIFERENTES BARCH DE LEY 12.708,5 52241 223
WARICS OFERENTES CYNE 2.486,1 Z.406,1 1200
GRUPO ACCICMA FAES 12.381.2 67834 703
BEY BRY 5.621.0 6210 00,2
WARICS OFERENTES BODOECAS RICUANAS 608,08 ZE08S 208,71
SEFPA ALOEASA 45571.8 Z2I830 13835
SEH EMDES 142250 532835 400211
AlL OF AHORROS DE CATALLINA GRUP ASSECLIRADOR CAIXA CATALLINYA 10987 A 10,097 6 27847
'n'AFHL‘fi CIFEREMTES A5 55.240,8 410485 28320
SEA ACERALIA 129.406,4 &7.3040 458240
LUCEMT TECHMOLOGIES [MC. LUCENT TECHNOLOGIES IMC. o 0a 0a
SOCIEOAD ESTATAL CE PATRIMONIO NI TELEFCINICA (3) 28,7 28,7 B2
INVERRIOIN CORPCRATIVA I, SA ABENGOW &1 30,1 A0S
TOTAL LET 10,3 | 1LH9130 241233, 172010

i) Conavpoed i boue da Tidd il

Fuente: tomado del Informe Anual de la CNMV (1997)

Oferta pablica de venta de acciones, 1998

Naturaleza: Ofertas publicas de venta de acciones

Lmymvies on millnes do s

Importes efectivos ofertedos  Importes nominales ofertedos

Socledad ofernle Socledad oirecida ercadn Mercadn

Uil naziogl 2 reciondl
ALSTOM, 50, E=] EF =] 3
SEFPA ARGENTARIA, r.ﬁh’. POSTAL Y BANCO HPOTECARKC 5.4 | 353071 247488 16582 1.547
ARGENTARA CAIA POSTAL Y BANCD HPOTECARIC, 5.4 | ARGENTARA CAIA POSTAL Y BARNCD HPCTECARIC: 5.A 19521 19,521 1000 1.000
EAI".ICEI EILBAC WIZCAYA, 5 A, EAI".I"EI EILBAD VIZCAYS A 2.9 2218 2.8 2
BARNCD CENTRAL HISPANOAKNERCARNC, 5.A BANCT) CERTHAL HISPANOAMERICANC, 5.A 23| ZH3 Ex EE|
- I —— wer | dmn | s | dm

LI L] i 1.4 =] .
YRR HEERHTE RERE it 5 i T
WARICS OFEREMTES JMEC' SA Ll ] 1.318 1.218
2] ENDESA, 5A. 1068552 BT 121 61351 51668
HOESA 54 ENDESA, 5.8, 17535 17.535 1.0400 1.040
'ARICr QIFEREMTES FEDERICO! PATERNINA, 5.A. 3914 814 1558 1.658
WARICE OFEREMTES LIMESPANA, 5.4 1574 TE 172 172
WARICES QFEREMTES CAFE, 50, 12122 12122 =i =]
LUCENT TECHNOLOGIES LLICEMT TECHNOLOCIES il (al il il
PAPELES Y CARTOMES DE BJROPA, 5. 1053 T.063 3T am
T alea m-!l'}]ag qu,'a’ no?' f}]
) K k| 27 15

Tlainn sa AnfER 3k | = i
ELEMIZA 130 %) 1 11
WARICE OFEREMTES RARSPORTES AZKAR, 5.A i} 1] T2 508
TRARGPOHTES AZKAR 5.4 POHTES AZBAR 5 A ¥} 0 54 54
SOFICCLE EXPLOTATIEMARTSCHAML BY. VALALICHAN INTERNATIONAL 250 50 e =]
WISTA DESBRROLLO, 5.8 VICRERA LECRESA, S.A 3E07 60T &18 &18

TOTAL OFERTADD 1.787460,8 | 14608046 | 1004902 0546, 1

{2 Lucent Technokog s req 9o un plan e 0pcio de compen de acciones d g a amplados da s 11l on Espan El Dnpora lota afect meains que podia lcnares da 1114 milnas oo pesis

Fuente: tomado del Informe Anual de la CNMV (1998)



Anexo 5. Consideraciones metodologicas para el estudio de la EFF.

Se ha de sefialar que, en la medida de lo posible, se han seguido las recomendaciones
metodologicas extraidas de estudios similares.

Para la distribucion de hogares por clases sociales, se ha utilizado la posicion en las
relaciones sociales de produccion que ocupaba la persona de referencia del hogar segin la
EFF. La situacion laboral de éste miembro del hogar nos ha servido para determinar su
posicion social, habiendo quedado agrupadas las alternativas ofrecidas en la encuesta de la
siguiente manera: empleados por cuenta ajena y desempleados, conforman la Clase
Asalariada, a excepcion de aquellos empleados por cuenta ajena cuya ocupacién laboral
consistiera en la direccion de empresas o de la Administracion Pablica. Estos Gltimos, son los
que han conformado el grupo de Directivos. El grupo de trabajadores por cuenta propia se ha
escindido en dos clases sociales. Al tener informacion del nimero de trabajadores con los que
contaba el negocio en el que trabajaban, asi como del nimero de miembros del hogar que
trabajaban en el mismo, se ha considerado que aquellos que desarrollaban su actividad en
negocios con un solo trabajador o en los que el total de trabajadores eran del hogar componian
el grupo de Autonomos. Por el contrario, aquellos adscritos a negocios en los que el numero
total era superior al de trabajadores del hogar, han sido asignados a la clase Capitalista —al
considerar que la diferencia positiva de trabajadores se correspondia con asalariados-.

En cuanto a los diferentes agregados de riqueza utilizados, se han obtenido asi: la
Riqueza Total Neta, como la diferencia entre la suma de activos reales y activos financieros y
el total de deudas; la Riqueza Total Financiera como la diferencia entre la anterior y el valor
de la vivienda principal.

El grupo de activos reales integra los bienes inmuebles, diferenciando la vivienda
principal del resto de propiedades inmobiliarias, los negocios por cuenta propia —so6lo para
empresarios individuales- y el grupo de otros activos reales, conformado por el ajuar
doméstico, medios de transporte del hogar y otros elementos como joyas, obras de arte y
antigiiedades. El valor de los negocios por cuenta propia incluye el valor de los terrenos y
construcciones.

Los activos financieros comprenden los siguientes elementos patrimoniales: depositos
liquidos, otros depdsitos, acciones —cotizadas y no- y otras formas de participacion
empresarial, fondos de inversion, valores de renta fija, otros activos financieros —opciones,
futuros, swaps, otros préstamos a terceros- y fondos de pension. Los seguros de vida no han

sido incluidos debido a la falta de disponibilidad de informacion necesaria para su valoracion.
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